TEMA 3. LOS SISTEMAS ECONOMICOS

Un sistema econdmico es la forma en que se organizan los individuos de una sociedad para solucionar sus
problemas econémicos basicos.

Todo sistema econdmico debe intentar dar respuesta a los tres problemas econémicos basicos, que son: g
producir, cdmo producirlo y para quién producirlo.

Para tratar de dar respuesta a los tres problemas basicos existen dos mecanismos o sistemas econémicos:

* El sistema de economia de mercado.
« El sistema de planificacion central o socialista.

Ambos tienen su fundamento en unas concepciones distintas de la economia.

Doctrina econdmica es el conjunto de ideas u opiniones de un grupo de economistas importantes en un
momento dado.

Se puede hablar de dos grandes doctrinas econdémicas: el liberalismo y el marxismo.
El liberalismo otorga una preeminencia absoluta al funcionamiento del mercado. Segun Adam Smith, que ft
el fundador del liberalismo econémico, cada ciudadano es el mejor juez de su propio interés y debe darsele

libertad para satisfacerlo, puesto que asi, en una especie de armonia natural, impulsara el bien coman.

Cada individuo al buscar su propio interés contribuye al bienestar de la colectividad. Por ello el orden natur:
no debe ser violentado por la intervencion del Estado, excepto en casos muy concretos.

El marxismo representa el polo opuesto al liberalismo econémico. Karl Marx fue el representante en esa
doctrina y afirma que el marxismo confia en la planificacion central y en la potenciacién del Estado.

3.1 LAS ECONOMIAS DE MERCADO

El funcionamiento de una economia capitalista de mercado descansa en un conjunto de mercados donde s
compran y venden los bienes y servicios, asi como los factores productivos.

Los compradores (demandantes) y los vendedores (oferentes) se ponen de acuerdo sobre el precio de un t
de forma que se producira el intercambio de cantidades determinadas de ese bien por una cantidad de dine
determinada.

El precio de un bien es su relacién de cambio por dinero, es decir, el nUmero de euros que se necesitan pa
obtener a cambio una unidad del bien.

El libre juego de la oferta y la demanda es una pieza clave en el funcionamiento de toda economia de
mercado.

El mecanismo de mercado es lo que Adam Smith denominé la mano invisible.
El mecanismo de mercado no requiere el contacto directo entre consumidores y productores. La relacion st

ser indirecta y se realiza a través de los precios y los mercados. La clave son las sefiales que proporcionan
precios. Si al precio del mercado se desea algo y se tiene suficiente dinero se compra, y si hay un nimero



suficiente de personas que hacen lo mismo las ventas totales de ese producto aumentaran y, probablemen
también su precio.

Los productores, al ver que aumentan las ventas y los precios, incrementaran la produccion de ese bieny
emplearan mas recursos. No es necesaria la comunicacion directa entre consumidores y productores. Las
ventas y los precios transmiten el mensaje y dirigen el mercado como la haria una mano invisible.

3.2 LAS LIMITACIONES DEL SISTEMA DE ECONOMIA DEL MERCADO

El sistema de economia del mercado funciona con un alto grado de eficiencia y de libertad econémica. Los
agentes econdmicos tanto las empresas como las personas individuales actlian guiadas por su propio inter
de forma libre. El sistema de precios estimula a los productores a fabricar los bienes que el publico desea.

Este sistema presenta algunas limitaciones, como son:

 La renta no se distribuye de forma equitativa. La renta se reparte en funcién de como esté distribuida la
propiedad de los recursos y de los salarios vigentes. El resultado es que aparecen unas diferencias de re
muy grandes.

« Existen fallos de mercado. El mercado falla cuando existen mercados de competencia imperfecta, cuand
aparecen efectos externos, cuando existen bienes publicos o recursos de propiedad comdn y también
cuando la economia sufre bruscas crisis y cuando la distribucién de la renta es poco igualitaria.

« La publicidad: puede utilizarse para manipular a los consumidores. A través de ella se pueden crear
necesidades ficticias.

» Las economias de mercado tienden a ser inestables: sufren de forma periédica fuertes crisis.

3.3 EL FUNCIONAMIENTO DE UNA ECONOMIA CENTRALIZADA

Fue el sistema econdmico en la Unién Soviética y en los paises socialistas de este de Europa. Actualmente
so6lo esta vigente en Cuba.

Una caracteristica comun a las economias planificadas ha sido la acumulacién del poder econémico en ma
del Estado, que ademas de ser el propietario de los medios de produccion es quien rige el funcionamiento ¢
la economia. Los agentes econdmicos carecian de iniciativa y se limitaban a cumplir las directrices asignad
por el Estado. Al no existir mercado los precios no son relevantes en la toma de decisiones.

En las economias planificadas los medios de produccién son propiedad estatal y las decisiones le
corresponden a la agencia de planificacion.

El poder central o agencia de planificacion distribuye no sélo las tareas del plan, sino también los medios d
produccién, tanto materiales como financieros.

El control del poder econdmico por parte del Estado permite llevar a cabo una distribucién de la renta mas
igualitaria.

Las empresas no tratan de maximizar el beneficio ni de minimizar los costes, sino de realizar el plan
concretado en directivas.

Las empresas tratan de asegurarse la mayor cantidad posible de recursos para alcanzar los objetivos fijadc
el plan.

Dada la inexistencia de incentivos reales para que las empresas reduzcan sus costes, el resultado fue un
proceso de endeudamiento progresivo.



El funcionamiento del sistema de planificacion requiere la existencia de un enorme aparato administrativo,
gue es la Unica forma de controlar a las empresas.

El flujo de informacidn entre empresas pasa por un sistema burocratico amplio y complicado. El denominad
infierno burocratico fue uno de los hechos que determind la inviabilidad del sistema de planificacion
centralizada.

Ademas de los puntos mencionados, las agencias centrales con frecuencia se equivocaban en sus previsio
no tenian en cuenta las necesidades reales de la sociedad.

El enorme crecimiento del aparato burocratico, la falta de informacién valida y de incentivos efectivos que
guiaran hacia la eficiencia econémica, originaban el despilfarro de recursos, y todas ellas fueron las razone
gue explican el fracaso de la planificacién centralizada.

No existe ningln mecanismo centralizado que sea capaz de recoger y transmitir mas eficazmente que el
mercado la informacion que se requiere para coordinar la actividad econdmica.

3.4 LAS ECONOMIAS MIXTAS DE MERCADO

Dadas las limitaciones de las economias de mercado y la ineficiencia de la planificacion central en el mund
real, se utiliza un sistema intermedio que se denomina economia mixta, en el que se utiliza el mercado pare
asignar los recursos y el Estado interviene en la actividad econémica regulando su funcionamiento.

En una economia mixta, el sector publico colabora en la iniciativa privada en las respuestas a las tres
preguntas basicas.

Como doctrina intermedia entre el liberalismo y el marxismo, aparece el keynesenismo, la teoria de J.M.
Keynes tenia como punto de partida una economia de mercado y acepta sus reglas, confia en su intervenc
estatal selectiva y en la opcién de una serie de medios de politica fiscal.

Keynes propugna la intervencion del Estado para reducir el desempleo mediante un aumento del gasto puk
o0 mediante incentivos fiscales a la inversion o al consumo.

TEMA 4. LA PRODUCCION Y LA EMPRESA
4.1 LA EMPRESA: EL EMPRESARIO Y LOS BENEFICIOS
La empresa es la unidad basica de produccion.

Por produccién se entiende cualquier actividad que sirva para acercar un bien o servicio a la satisfaccion de
las necesidades de los consumidores.

La empresa es la encargada de producir y de poner en manos del publico la mayor parte de los bienes y
servicios. La empresa desarrolla su actividad en conexion con otros agentes, y esta relacion condiciona el
cumplimiento de los objetivos. Para tratar de alcanzar los objetivos, la empresa obtiene del entorno los
factores que emplea en la produccion, tales como las materias primas, maquinaria, mano de obra, capital,

El empresario es la persona que aporta el capital y realiza al mismo tiempo las funciones propias de la
produccién: organizar, planificar y controlar.

En muchos caos el origen de la empresa esta en una idea innovadora sobre procesos o productos, de form
el empresario actia como agente difusor del desarrollo econémico.



A medida que surgen empresas de gran tamafio, se produce una separacion entre las funciones clasicas d
empresario. Por un lado esté la figura del inversionista o capitalista, que asume los riesgos ligados a la
promocion y la innovacién mediante la aportacién de capital. Por otro lado aparece el papel de directivo
profesional, especializado en la administracion y gestion de empresas.

El empresario actual es un 6rgano individual o colegiado que toma las decisiones oportunas para la ejecuci
de ciertos objetivos, que dependen de los grupos de interés presentes en las empresas y de las circunstanc
del entorno.

Las empresas actlan guiadas por un objetivo, que es el de maximizar sus beneficios, es decir, la diferencie
entre los ingresos obtenidos por la venta de bienes y servicios y los costes incurridos basicamente al contre
recursos.

4.2 LA PRODUCCION Y LA TECNOLOGIA: LA FUNCION DE PRODUCCION

El proceso de produccién es la transformacién de los factores productivos en productos terminados median
la aplicacion de procedimientos tecnoldgicos.

Los factores que utiliza la empresa en los procesos productivos van desde la mano de obra, la maquinaria,
tierra, los edificios, las materias primas, la energia, etc. En la terminologia empresarial estos factores se
denominan inputs o entradas.

Todos los factores o inputs los combina el empresario de la mejor forma posible y para ello utiliza la
tecnologia disponible.

La tecnologia es el conjunto de procesos, procedimientos, equipos y herramientas utilizadas para producir
bienes y servicios. La tecnologia muestra la forma de combinar los medios humanos y materiales para
elaborar bienes y servicios.

El valor afiadido es la diferencia entre el valor de los bienes producidos y el coste total de las materias prim
y otros bienes intermedios utilizados para producirlos.

El ciclo productivo de la empresa es el tiempo que necesita para transformar las materias primas en bienes
preparados para el consumo.

Los bienes, que son propiedad de la empresa y que participan directamente en el proceso productivo, se
clasifican en bienes de capital fijo y bienes de capital circulante.

El capital fijo esta formado por bienes como los edificios, la maquinaria, etc. que participan directamente en
el proceso productivo y no se transforman, formando parte del producto final.

El capital circulante son bienes transformados o absorbidos mediante un proceso productivo en el producto

final, perdiendo su naturaleza. Forman parte de un solo ciclo productivo. Son las materias rimas
esencialmente.

Eficiencia técnica vy eficiencia econémica

La tecnologia es un dato para el empresario y éste tratard de actuar racionalmente a la hora de escoger la
combinacién de factores que le permitan obtener la cantidad de productos que él desee.

La eficiencia técnica: Un método de produccion es técnicamente eficiente si la produccion que se obtiene e
la maxima posible con las cantidades de factores especificados.



La eficiencia econdmica: la técnica o0 métodos de produccion eficiente econdmicamente es aquel que sea n
barato para un conjunto de precios de los factores.

Entre los métodos técnicamente eficientes se elegira en funciéon de los precios de los factores, es decir, de
costes, y asi se obtiene la combinacién que es econémicamente eficiente.

Una combinacidn de factores es econémicamente eficiente cuando, ademas de serlo técnicamente, implica
menor coste.

La funcién de produccion

La produccién consiste en la transformacion de las materias primas y los productos semiterminados en otrc
gue tienen un mayor grado de elaboracion.

La empresa, para producir bienes y servicios, necesita recursos. Estos factores de produccion se relaciona
con la produccion total o outputs a través de la funcion de produccién.

La funcién de produccion es la relacion entre la cantidad de factores producidos (tierra, trabajo y capital) y |
cantidad maxima de producto que puede obtenerse.

La funcién de produccion se puede representar mediante la siguiente ecuacion: A= f (T,L,C)
A= output total
f= factor tierra
L=factor trabajo
K= factor capital
La funcién posibilita relacionar incrementos en los factores con aumentar en la cantidad producida y esto
permite analizar los rendimientos que obtiene, que pueden ser rendimientos crecientes, constantes y
decrecientes.
* Rendimientos crecientes: cuando el incremento en la cantidad producida es mas que proporcional a
incremento de los factores empleados para producir.
* Rendimientos constantes: cuando el incremento en la cantidad producida es igual al incremento de
factores empleados para producir.

* Rendimientos decrecientes: cuando el incremento en la cantidad producida es menos que proporcic
al incremento de los factores empleados para producir.

La productividad

Dada una cantidad fija de factores, la cantidad de producto que se puede obtener depende del estado de la
tecnologia y de como organicemos el proceso de produccion. El nivel de produccién no solo depende de lo
recursos que tengamos, sino de coémo los utilicemos. Para maximizar la produccién debemos utilizar los
recursos eficientemente, lo cual exige extraer la mayor produccion posible de cada factor de produccion.

La productividad del factor trabajo es la cantidad de produccién generada por cada trabajador o unidad de
trabajo.

La productividad media es la cantidad de producto por unidad de factor. Generalmente se habla de producc



por trabajador empleado.

La produccién en el corto y en el largo plazo

Corto plazo es el periodo de tiempo en el que s6lo se puede variar la cantidad de algunos factores (variable
si se modifican, como el capital, las materias primas, etc. o fijos si no se modifican, como es el terreno o la
nave). A corto plazo sélo se pueden madificar las cantidades del os factores variables, pero no la de los
factores fijos.

Largo plazo es el periodo de tiempo en que los factores pueden variar, de forma que ningun factor es fijo. A
largo plazo todo es replanteable, por ello todos los factores son variables.

4.3 LOS COSTES DE PRODUCCION

Producir genera costes. Los factores de produccion utilizados para producir un bien o servicio constituyen |
medida basica del coste econémico. Son los costes de produccién en recursos.

El nivel de produccién deseado depende de los precios y de los costes.

Si existen las perspectivas de obtener beneficios, la empresa podria querer producir a pleno rendimiento, p

si los costes siempre fueran superiores a los ingresos generados por las ventas, podria tomar la decision ds

producir nada. El nivel de produccién mas deseable sera el que maximiza el beneficio total definido como le

diferencia entre el ingreso total y los costes totales.

Clasificacién de los costes

» Costes contables y costes econdmicos: desde el punto de vista contable los constes incluyen exclusivam
las transacciones monetarias, es decir, las cantidades pagadas por los factores por la adquisicion de un |

0 servicio. Estos son los costes explicitamente incluidos por la empresa.

Desde el punto de vista econdmico, se tienen en cuenta todos los costes, independientemente de que refle
no transacciones monetarias. Es decir, se incluye el coste de oportunidad.

Desde el unto de vista contable, los costes son denominados costes explicitos.

Desde el punto de vista econémico, cuando se tiene en cuenta el coste de oportunidad, ademas de los cos
explicitos existe el coste implicito.

« Clasificacién segun el destino:

 Costes directos: son los que se identifican de forma inequivoca con una unidad de referencia. Son
asignables directamente a un producto, servicio o departamento.

 Costes indirectos: son los que no son asignables a un producto, servicio o departamento. Es el
consumo de factores que afectan al proceso de produccion en su conjunto y por tanto han de
distribuirse entre los diversos productos. Son asignables indirectamente por algun sistema objetivo.
Ej. : directivo, luz, etc.

« Clasificacién por funciones:

» Costes fijos: no dependen del nivel de produccion, es decir, que su total no cambia por producir ma:
menos unidades de cualquiera de los productos. Ejemplo: el alquiler del edificio.



 Costes variables: dependen del nivel de produccion, cuanto mas se produzca mayor cantidad de és
necesitaremos. Ej. : materias primas.

» Clasificacién segun su realizacion:

» Costes histdricos: son costes conocidos que la empresa ha tenido en el pasado.
» Costes previstos: son los que se plantean para el futuro. Se calculan mediante previsiones.

« Clasificacién segln su naturaleza:

» Costes totales: estan formados por los costes fijos mas los costes variables.

» Costes medios: son los que se consiguen como media al producir una unidad de producto. Se obtiel
dividiendo los costes totales por el nimero de unidades producidas.

» Costes marginales: son los costes que aportan la Ultima unidad producida.

4.4 LA PRODUCCION Y LOS COSTES A CORTO Y A LARGO PLAZO

A corto plazo es el horizonte temporal en que las decisiones empresariales estan condicionadas por la
existencia de costes fijos.

El largo plazo es el periodo de tiempo en el cual no existen costes fijos, todos son variables.

El avance de la ciencia, la tecnologia y la mejora de los conocimientos sobre la organizacion y la gestiéon de
los recursos inciden positivamente sobre a capacidad de producciéon de la empresa.

La mejora en el nivel de vida se ha dado gracias, fundamentalmente, a que las empresas en su conjunto
pueden obtener una mayor cantidad de bienes y servicios con los recursos de que disponen. Este proceso
conoce como mejora de la productividad.

4.5 LA EMPRESA'Y LA DISTRIBUCION

La distribucidn es la actividad econdmica que liga la produccién y el consumo. La distribucién puede ser de
dos tipos:

« La distribucion al por mayor, que es la realizada por los mayoristas o almacenistas. Estos compran los
productos directamente a los fabricantes y los venden a los minoristas.

« La distribucion al por menor, que es la realizada por los minoristas, también llamados detallistas. Estos st
encargan de comprar los productos a los mayoristas y a veces a los fabricantes y los venden directamen
los consumidores.

Los canales de distribucién
La empresa, para acercar sus productos a los consumidores utiliza los llamados canales de distribucion.

Los canales de distribucion estan integrados por los intermediarios, a través de los cuales discurren los
productos desde que se fabrican hasta que llegan a los consumidores.

Se suelen distinguir dos tipos de canales de distribucion:
« El canal de distribucion largo: es aquel en el que intervienen los mayoristas. Fabricante —> mayorista —>

minorista —> consumidores.
« El canal de distribucion corto: es aquel en el que no intervienen los mayoristas. Fabricante —> minorista -



consumidores.
Otros tipos de canales de distribucion son:

 Las ventas por agentes comerciales, en las que trabajan directamente con el fabricante, sin necesid
de comprar el producto y cobrando una comision por las ventas.

« Las ventas a organizaciones comerciales, en las que el fabricante vende a las organizaciones
comerciales y éstas a los consumidores.

« La venta directa: el fabricante vende los productos directamente al consumidor.



