Factores explicativos del comercio internacional

Los paises participan en el comercio internacional porque les resulta provechoso y ello puede deberse a va
razones, entre las que podemos destacar las siguientes:

« Diversidad en las condiciones de produccién :

Con frecuencia las diferencias en las condiciones de produccion en cuanto a clima, dotacién de recursos
naturales, de capital fisico y humano y tecnologia son muy acusadas. En estas circunstancias, el comercio
resultado légico de la diversidad en las posibilidades de produccion de los distintos paises. Por otro lado, lo
paises situados mas al norte, con peor clima y mayores dotaciones de capital fisico, tenderan a especializa
en la produccion de bienes y servicios que requieran un empleo mas intensivo del factor capital.

« Diferencia en los gustos :

Aunque las condiciones de produccion entro los paises fuesen similares, existen diferencias en los gustos ¢
los consumidores que pueden justificar la aparicién del comercio internacional. Asi, aunque dos paises,
Espafa y Francia, tengan una industria textil importante, puede que a una parte de los consumidores espar
les guste el disefio francés y, en consecuencia, se importen productos franceses.

» Existencia de economias de escala

En estas industrias el comercio internacional aparece como una via para permitir la produccién en masayy,
esta forma, lograr apreciables reducciones en los costos. La especializacion hace posible la aparicién de
economias de escala y el comercio internacional se presenta como el instrumento idéneo para resolver el
problema de los excedentes de cada pais.

El principio de la ventaja comparativa y el comercio internacional

Hay un principio que subyace en todo tipo de comercio y es el de la ventaja comparativa. Segun este
principio, los paises tienden a especializarse en la produccién y exportacién de aquellas mercancias en las
poseen mayores ventajas comparativas frante a otros paises. El resultado de esta especializacion es que |z
producciéon mundial, y en consecuencia su capacidad para satisfacer los deseos de los consumidores, Serr
mayor que si cada pais intentase ser lo mas autosuficiente posible.

Ventaja absoluta y comercio internacional

Un pais posee una ventaja absoluta sobre otros paises en la produccion de un bien cuando puede producir
cantidad de dicho bien, con los mismos recursos, que sus vecinos.

El principio de la ventaja comparativa

El principio de la ventaja comparativo sefiala que un pais comerciara con otros paises aun cuando sea
absolutamente mas eficiente 0 mas ineficiente en la produccién de todos los bienes.

Segun el principio de la ventaja comparativa, los paises se especializan en la produccién de los bienes que
pueden fabricar con un costo relativamente menor.

* Ventajas comparativa y comercio internacional



Fue el gran economista ingles David Ricardo (1772-1823) quien demostrd que no solo en el caso de que
aparezca ventaja absoluta existira especializacion y comercio internacional entre dos paises. Podra ocurrir
uno de ellos no posea ventaja absoluta en la produccién de ningun bien, es decir, que necesite mas de todc
los factores par producir todos y cada uno de los bienes. A pesar de ello, sucedera que la cantidad necesar
factores para producir una unidad de algun bien, en proporcién a la necesaria para producir una unidad de
algun otro, sera menor que la correspondiente al pais que posee ventaja absoluta.

Las ganancias derivadas del comercio internacional

Cuando cada pais se especializa en la produccién de aquellos bienes en los que tiene ventaja comparativa
todos se ven beneficiados. Los trabajadores de los dos paises obtienen una mayor cantidad de bienes
empleando el mismo numero de horas de trabajo que cuando no se abren al comercio.

Los aranceles

Un arancel es un impuesto que el gobierno exige a los productor extranjeros con objeto de elevar su precic
de venta en el mercado interior y, asi, proteger los productos nacionales para que no sufran la competenc
de bienes mas baratos.

Durante siglos los gobiernos y los interesados en el comercio internacional han discutido las ventajas y los
inconvenientes de poner en practica medidas que obstaculicen el libre comercio. Desde el punto de vista de
eficacia econémica no hay dudas sobre las ventajas del comercio exterior no intervenido, es decir, del
librecambio. Pero existe una serie de hechos que aconseja o justifica, segun los casos, cierto grado de
intervencionismo o proteccionismo.

La politica comercial influye sobre el comercio internacional mediante aranceles, contingentes a la
importacién, barreras no arancelarias y subvenciones a la exportacion.

El establecimiento de un arancel tiene cuatro efectos fundamentales: anima a determinadas empresas
ineficientes a producir, induce a los consumidores a reducir sus compras del bien sobre el que se impone e
arancel por debajo del nivel eficiente, eleva los ingresos del estado, y permite que la produccion nacional
aumente. Solo los dos efectos primeros suponen necesariamente un despilfarro de recursos.

Argumentos a favor y en contra del establecimiento de aranceles

» Defensa de la industria nacional.
» Para compensar que la mano de obra de otros paises es mas barata.
» Defensa ante las subvenciones de otro pais.

Los que defienden el establecimiento de arancels argumentan que evitar el despilfarro no es el Gnico objeti
gue evitar el despilfarro no es el Gnico objetivo de la sociedad y sefialan que los aranceles pueden ser bieni
en conjunto, para un pais en un momento determinado. Destacan que un arancel es una forma de proteger
industria nacional y de fomentar la creacion de empleo.

También se aduce que los aranceles se deben establecer para defender a los productores nacionales, debi
gue otros paises utilizan mano de obra barata.

Los contingentes, las barreras no arancelarias y las subvenciones a la exportacion
Las otras medidas que integran la politica comercial, ademas de los aranceles son :

 Los contingentes: si se establece un arancel, los importadores pueden adquirir cualquier cantidad dt



bienes extranjeros, siempre que paguen el arancel. Cuando se establece un contingente a la
importacioén, el gobierno limita la cantidad de importaciones que pueden realizarse.

Los contingentes a la importacién son restricciones cuantitativas que los gobiernos imponen a la
importacion de determinados bienes extranjeros, es decir, se limita la cantidad que se puede importar de
cierto bienes, cualquiera que sea su precio.

« Las barreras no arancelarias y otros obstaculos al libre comercio: ademas de los aranceles y de los
contingentes hay otras formas sutiles de poner obstaculos al libre comercio, tales como: el
establecimiento de procedimientos aduaneros complejos y costosos, el recurso a hormas de calidac
sanitarias muy estrictas y, en general, el uso con caracter discriminador de regulaciones integradas
bajo la denominaciéon genérica de barreras no arancelarias.

Las barreras no arancelarias son regulaciones administrativas que discriminan en contra de los
extranjeros y en favor de los nacionales.

Las subvenciones a la exportacion : otro tipo de politica comercial son las subvenciones a la exportaciéon. S
objetivo es fomentar las exportaciones nacionales, subvencionandolas directamente, eximiéndolas de
determinados impuestos o concediéndoles lineas especiales de créditos a tipos por debajo del nivel de
mercado.

Subvenciones a la exportacion son ayudas a los fabricantes nacionales de determinados bienes para que
puedan exportarlos a precios menores y mas competitivos.

Un tema relacionado con las subvenciones a la exportacién es el dumping.

El dumping tiene lugar cuando las empresas venden en el extranjero a un precio inferior al conste o precio
en el mercado interior.



