Economia:
Tema 1. Cuestiones generales.
La ciencia, se puede definir como: un modelo de conocimiento que aspira a

formular, mediante lenguajes rigurosos y apropiados, leyes por medio de las cuales se rigen los fenébmenos
Ferrater Mora, 1965.

Hay dos tipos de ciencia segun Di Fenizio:

Ciencias formales: traspasan a través de codigos y signos hechos que otras ciencias intentan explicar. Entr
ellas encontramos la légica y la matematica.

Ciencias empiricas: aquellas cuyo conocimiento se encuentra integrado en proposiciones posibles, basada:
juicios de valor dictados por la experiencia y cuya funcién es asentar leyes de caracter general, que abarqu
el comportamiento de sucesos empiricos de los cuales se ocupa, para permitirnos de ese modo enlazar nu
conocimiento de sucesos separados y hacer asi predicciones fiables de eventos ain no conocidos Braithca
1965.

En definitiva prever un comportamiento légico y constatable de la realidad dentro de los cuales se encuentr

« Fisicas: del universo, como la aerodinamica, astrofisica.

» Naturaleza: ciencia experimental, biologia, quimica, zoologia.

 Sociales: comportamiento humano. Es una ciencia empirica pero no experimental. Como la sociologia,
antropologia, economia.

Las ciencias empiricas secuencian a través de este proceso una explicacion:

Estas ciencias a su vez, pueden ser:

La economia, se puede ver como ciencia positiva (cuando describimos como funciona el sistema econémic
o por ejemplo la h? econémica) o normativa (cuando incluimos juicios de valor sobre su funcionamiento

hablamos de politica econdmica, ya que se habla de cémo debe intervenir el Estado)

Juicios de valor: son planteamientos de partida (ideologias, etnias, culturas...) que inciden en el
pronunciamiento de afirmaciones, realizacién de acciones que determinan el resultado de un proceso.

En definitiva, la economia se puede definir como ciencia que estudia la actividad humana encaminada a

satisfacer sus necesidades ilimitadas, teniendo en cuanta gue l0s recursos son escasos y susceptibles de
alternativos Robbins Lionel.

La actividad economica:
* ¢,Qué producir y en qué cantidades?.
* ¢, COmo producir, con qué medios?

 ¢Para quién y para qué producir?

Los sistemas econdmicos: todo el conjunto de relaciones técnicas e institucionales que se producen entre
agentes econdmicos para dar respuesta al proceso de produccion y al de distribucién. En él encontramos:



 Los agentes econdmicos: las empresas, eco. domésticas, sector publico.
* Sistemas que responde a 3 ¢? De la actividad econdmica: la tradicion o

costumbre, la autoridad, el mercado y los sistemas econémicos mixtos.

Las empresas: son unidades de produccién de bienes y servicios. En general, entes juridicos de ambito
privado. Aunque tb consume recursos basicos.

Las familias: son unidades basicas de consumo de bienes y servicios pero a su vez, producen factores
productivos, la mano de obra, etc.

El sector publico: el Estado, es productor y consumidor de bienes y servicios, ej.: proteccion social,
infraestructura(produccién) consumo de bienes y servicios humanos y materiales.

Estos agentes interactuan de distinta forma, segun la sociedad y el tiempo que estudiemas, usando diferen
técnicas e instituciones. Por eso encontramos dentro del sistema econdmico respuestas diversas como:

« La tradicién o costumbre: las reglas de funcionamiento son tacitas. En la
antigledad era la forma esencial de mercado donde primaba el trueque.

 La autoridad: esencial/ la ejecuta el Estado, cuya principal funcion es la
redistribucion de la riqueza (de los impuestos) de la manera mas equitativa posible. Los sistemas en los qu
Estado ejercia un fuerte control, desaparecieron desde la caida del muro de Berlin por la supremacia del
liberalismo econdémico.
Mercado: se puede encontrar una definicion adecuada de mercado como la libre relacién entre agentes
econdmicos, un proceso autoregulado (no intervienen desde el exterior) de premisas de la actividad

econdmica.

Sistemas econdmicos mixtos: donde se pueden mezclar 2 de los sistemas anteriores, este sistema mixtos ¢
gue tenemos en nuestro Estado, aunque con tendencia hacia el mercado

El mecanismo del mercado: el mercado entendido como el lugar donde libre/ se ponen en contacto los
agentes econdmicos que han producido un bien y lo ofrecen con los agente que desean el bien y lo deman
a la vez, que entran en contacto los que quieren vender o alquilar recurso o factores productivos con los qu
desean comprarlos. El instrumento de informacién entre ellos, son los precios.

Qué bienes y en que cantidad: precios.

Como producir y con qué medios: min. coste y max, beneficio.

Para quién producir: demandantes.

Microeconomia: parte de la politica econdmica que estudia, el comportamiento de las unidades ultimas de
decision (produccion y consumo) como economias domésticas, empresas y Estado, cuyos objetivos seran
maximizar sus beneficios (satisfaccion de sus necesidades, etc.) teniendo en cuenta ciertas restricciones c«
pueden ser la renta, los impuestos, etc.(le preocupa como se forman los precios relativos a los bienes, xg s

demanda un producto, la distribucién del tiempo entre trabajo y ocio, etc.)

Macroeconomia: parte de la politica econdmica que estudia la forma de interrelacion entre los agentes, no



sus comportamientos por separado, de manera que forman un todo a través del estudio de las variables
llamadas macro como el PIB.

POLITICA ECONOMICA: es entendida como la intervencién del Estado en el proceso econdémico. Tiene su
justificaciéon en el grado en que la intervencion pueda resolver mas o menos los problemas econémicos:

» Conseguir tasa mas altas de crecimiento del PIB.
« Disminuir las tasas de inflacion y paro.
« Distribuir la renta de forma que aumente el bienestar material de la comunidad.

Para influir en el aumento de demanda de los individuos, el Estado puede bajar los impuestos, crear emple
publico o invertir. Hoy en dia se apoyan las posturas menos intervencionistas dentro del liberalismo
economico.

Recursos escasos para necesidades ilimitadas: la existencia de recursos limitados, obliga a tomar decision
sobre usos alternativos, para la produccion de bienes y servicios que seran administrados (en forma de
consumo) por los individuos para satisfacer necesidades. Existen para ellos bienes libres (sol, aire) y biene:
econdmicos aquellos que son escasos y ademas presentan las siguientes caracteristicas:

» Responden a la necesidad concreta y por la escasez del bien se le da un caracter econémico.
Al ser escaso, posee un precio (bien sea en forma material, de trabajo, etc.)

Por NECESIDAD, entendemos una situacion de insatisfaccion personal que lleva a los individuos a obtener
a través del consumo de bienes y servicios.

La necesidad de bienes materiales esta sujeta a la ley de goce decreciente cada unidad que tomamos pare
satisfacer una necesidad progresivamente nos va dando un goce menor. Y th. a la ley de saturacion de las
necesidades la sucesiva adquisicion de bienes va saturando la necesidad, lo que hace surgir una nueva. L
saturacion de pantalones provoca la necesidad de armario.

Las necesidades segln Maslow, se estructuran en una jerarquia, donde no se puede pasar a las superiore:
haber cubiertos las inferiores, que son fisicas (fisiolégicas y de seguridad) sociales (pertenecer y ser amadc
por ultimo, del yo (autorealizacion)

Mientras que las necesidades segun Max— Neff, plantea que las necesidades dan respuesta a la realizacio
unas estrategias de desarrollo social y econémico. Lo hace a través de una estructura que responde:

Ser: referido a situaciones satisfechas y que def. a través de atributos personales o con nhombres o sustanti
Tener: no tiene relacioén con la posesion material de algo, sino con disponer de instituciones, normas, leyes
Hacer: implica toda accién que un individuo o una sociedad pueda llevar a cabo para atender una necesida
Estar: espacio fisico y temporal

Escasez de eleccion: la frontera de posibilidades de produccién tb llamada curva de transformacion.

La FPP, se define como la cantidad de maxima de bienes y servicios que se pueden obtener en la econom
un pais, contando que utiliza todos los factores productivos disponibles, es decir, el pleno empleo de los

recursos y de la forma mas eficiente.

En la economia convencional, no llegamos al limite de la frontera, ya que existe paro y por tanto todos los



recursos no estan empleados.

Pero estar en el + de la curva, no tiene porque ser lo mas adecuado, ya que podemos lograr que se agoten
recursos.

Esta curva de produccion se suele observar para saber si hemos incurrido en coste de oportunidad al pasa
producir un producto a otro. Los recursos menos productivos, son los que primero se desplazan de produci
a X. Este cambio de asignacion, se conoce como coste de oportunidad.

Desplazamientos: la FPP, cambia a medida que pasa el tiempo, por tanto, varian los recursos productivos
(factor capital trabajo, tecnologia)

Y

XX

Si aumentan los factores o recurso, la curva se desplaza a la derecha en caso contrario, a la izquierda.
En el supuesto A: se aumenta el capital y el trabajo y la curva lo hace de manera paralela.

En supuesto B: se aumenta la tecnologia pero la curva no crece de manera paralela, porque quizas la
tecnologia no aumenta igual para la produccién de X que de Y.

PRODUCCION Y CONSUMO: LA ASIGNACION DE RECURSOS:

Asignar: es el cometido esencial de la ciencia econémica, elegir entre las diferentes alternativas de uso de |
recursos para satisfacer un conjunto de necesidades.

RECURSOS NECESIDADES
Produccién Asignar Consumo

Produccién: es la combinacion que hacemos sobre los recursos escasos a través de un proceso de
transformacion para atender 1 det. Necesidad. Las unidades béasicas de produccién son las empresas y el
estado.

Consumo: es la adquisicion de bienes y servicios por parte de un individuo o familia, destinado a cubrir una
necesidad. Tbh, consume el Estado y las empresas. El consumo viene det, por la capacidad adquisitiva del
individuo.

Entre las unidades de producciéon y de consumo, opera el mercado, que es el ambito donde se realiza la
funcién de distribucién. Dicha funcion, es realizada a través de un medio de cambio: el dinero. Lo que nos
indica que la economia esta monetizada.

RECURSOS NECESIDADES
La funcién de distribucion, es la condicién que se hace desde los productores (oferta) hasta el consuno
(demanda) y que se conduce a través de lo que se denominan canales de distribucion (tiendas, mercados,

super, Internet.)

Coste de oportunidad: ante la eleccién de un uso alternativo para los recursos, se genera el coste
consiguiente, por no poder atender a la vez, los otros usos alternativos. El coste de oportunidad, represente



sacrificio econémico de la mejor alternativa. En economia hemos de atender tanto al coste en si, como al ¢
de oportunidad. En consonancia con este coste, no siempre se refiere a términos monetarios, pueden ser tl
otros factores como tiempo y seguridad. Sirve para medir el valor de los recursos que participan en la
actividad econémica.

Tema 2: la demanda y la oferta: el mercado.

La demanda es la cantidad de bienes o servicios que 1 consumidor esta dispuesto de adquirir a los diferent
precios a los que se les ofrece. Por ello, la demanda es una cantidad es funcién de un precio. Aunque exist
otros factores que la condicionan:

* El precio, es el indicador mas significativo. A mayor precio menor demanda.

 La renta del consumidor, su capacidad adquisitiva condiciona su nivel de compra.
 Los gustos del consumidor.

« Las expectativas futuras, respecto al precio del bien, la renta, t5ec. Es decir, si se

acercan las rebajas esperamos para comprar mas adelante; si nos van a subir el sueldo esperamos a ese
momento o0 compramos ahora para pagar mas adelante.

» El deseo del consumidor sobre éstos bienes.

« El precio de otros bienes, asi como su disponibilidad.

* El efecto demostracién, tendencia a imitar niveles de consumo superiores.
« La influencia del nivel de consumo anterior/ alcanzado: es dificil, perder las

costumbres de consumo a pesar de la pérdida de poder adquisitivo.

La representacion gréfica seria: Xd: f (Px, Py, R, G, E)

La curva de la demanda es decreciente y negativa cuando aumenta el precio de un bien y por tanto dismint
la cantidad demandada y viceversa, permaneciendo constantes el resto de factores (caetiris paribus) es de
so6lo se observa la cantidad de bien consumido en relacién al precio, el resto de factores se desechan.

Es decreciente porque a medida que baja el precio, aumenta la cantidad consumida.

Movimiento a lo largo de la curva de demanda: se produce xq varia el precio de 1 bien, los movimientos sol
siempre en la misma proporcion, al mayor precio, menor demanda y viceversa.

Desplazamientos en la curva de demanda: los estudiamos sobre la modificacion de las variables, sin contal
este caso con el precio. Si son hacia la d@ se produce un incremento de demanda y hacia la izq. Pues una
disminucion.

Renta, si aumenta la renta del individuo, los bienes normales, ven aumentada su demanda y la curva se
desplaza hacia la d3, ej.: solomillo. Mientras que si el bien es inferior, al aumentar la renta, la demanda de
éste disminuye y la curva va para la izg. Ej.: carne de 22.

En caso de que la renta disminuya, A y B serian supuestos contrarios.

Los gustos, un producto de moda, genera mas demanda y que la curva se desvie a la derecha. Y un produ
gue no esté de moda, lo contrario.

Los precios de otros bienes: si los bienes_son sustitutivos, sirven con propdsitos similares, al aumentar un c
bien sustitutivo la demanda crece y va a la d@ la curva.



Si el bien es complementario, es decir, se usan conjunta/ y uno depende del otro. Al aumentar el precio de
uno, la demanda descendera y la curvaira a la izq.

Sustitutivos: margarina (mas precio) y mantequilla (mas consumo).
Complementarios: gasolina (+ precio) coches (- ventas).
Expectativas (depende a si se refieren al precio del bien o a la renta):

Si esperamos que los precios bajen, pues la demanda se ira a la izg., porque no compraremos hasta que e
suceda.

Si esperamos aumentar la renta, compramos mas adelante o ahora para pegar después.
La demanda del mercado (demanda agregada)

Es la suma de todas las demandas individuales de todos los agentes de 1 pais. Si la poblacion aumenta, é:
demanda se desplaza a la derecha y de lo contrario hacia la izq.

OFERTA:

Es la cantidad de bienes y servicios que un productor esta dispuesto a ofrecer a un precio det. Tiendo en
cuenta una serie de factores:

« El precio, a mayor precio mas disposicion de producir.

 Los precios de otros bienes relacionados.

* Los costes de factores de produccion.

« La tecnologia.

e Los impuestos.

 Las expectativas sobre precios futuros.

 Otros objetivos de los oferentes: dumping ofrecer mas a precios mas bajos con el objetivo de elimin
la competencia. Dumping social, la explotacion tercermundista de mano de obra barata, para ofrece
precios mas bajos con los mismos beneficios.

La funcién de la oferta, es la ecuacién matematica que relaciona el cantidad ofrecida de 1 bien, con su prof
precio. El precio de los bienes relacionados, el coste de los factores de produccion, los impuestos y las
expectativas. Se expresan como:

Oferta. Xs =f (Px, Py, F, T, E)

Movimientos a lo largo de la curva de oferta, son aquellos en los que solo se toma en cuenta la variacion de
precio sin tener en consideracion las otras variables, asi que a + precio + oferta y viceversa.

Desplazamientos a lo largo de la curva de oferta, lo contrario, sin contar con el precio sino analizando el res
de variables:

 Costes de produccion (trabajo y materias primas): a + coste de produccion — ganas de producir, ya que s
reducen las ganancias y la curva de la oferta se desplaza a laizq. Y si los costes disminuyen ocurre lo
contrario.

» Tecnologia, ante 1 aumento de la tecnologia sin el incremento de los costes de produccién, se obtendria
producto con — gastos. La curva en este caso se desplazaria la d® xq existe + margen de ganancias y est
dispuesto a producir +, sin que varie el precio. Si la tecnologia sufre el proceso contrario todo cambiaria.



* Impuestos, ante 1 nuevo impuesto o el incremento de 1 existente, la curva se desplaza a la izq. Dado qu
aumentan los costes de produccion. Y se produce menos, con la supresion o disminuciéon de un impuestc
seria al contrario.

* Precio de otros bienes (segln la oferta):

Bienes sustitutivos en la produccion, estos productos pueden ser alternativos a otros. Por tanto, si sube el
precio de ese bien el productor disminuira su produccién o pasara a producir aquel que vale mas.

Bienes son complementarios, aquellos que se obtienen de forma colateral o como sobre producto del bien
inicial. Ej.: petr6leo complementario seria gasoil, keroseno, etc. al subir alguno de estos bienes aumenta
correlativa/ el del otro. Ej.: sube la gasolina, aumenta el petréleo. Pero si sube el disolvente no se deja de
producir gasolina sino que se refina mas cantidad. Lo contrario, no seria verdad, si disminuye el precio del
disolvente, la oferta de gasolina no baja sino que permanece constante, no le afecta.

» Expectativas sobre preciso futuros, si esperamos que aumenten, lo normal es que

retengamos la produccion para sacarla con los mayores precios y hacer que estos suban mas por contraer
oferta frente a la demanda. La curva de oferta se desplazaria a la derecha. Si esperamos que los precios b
lo normal es sacar la produccion antes de que esto ocurra j, lo que favorece la caida de precios (es una esj
que se retroalimenta).

» N° de productores, si éste n°® aumenta y se mantienen los precios y el resto de

factores constantes (caeteris paribus) la curva se va a la d?, ya que aumenta la cantidad de bien en el merc
al mismo precio.

Equilibrio de mercado:

Hace referencia al punto donde la curva de oferta y demanda se tocan, es decir, cuando los planes de los
compradores y vendedores coinciden, de manera que existe un precio de equilibrio en el que unos quieran
vender y otros comprar.

En este punto de equilibrio se dice que el mercado se vacia xq todo lo que se esta dispuesto a vender tb se
a comprar.

Normal/, no estamos en ese punto de equilibrio, sino que nos balanceamos en torno a él. Y le mercado nur
se llega a vaciar por su dinamismo.

Exceso de oferta: vendria a estar reflejado x 1 precio superior al del equilibrio, existe un exceso de oferta o
excedente cuando los productores estan dispuestos a producir + (xg tienen + ganancia) pero la demanda
disminuye x el encarecimiento y la sobre oferta desaparece con la bajada de precios posterior.

Exceso de demanda: seria aquel para el cual el precio de mercado esta situado x debajo del equilibrio y po
lo tanto, la oferta esta desequilibrada. Pero el incremento de la demanda eleva la produccién y se encarece
los productos asi que el exceso de demanda desaparecera.

Cuando nos encontramos cerca del punto de equilibrio, decimos que estamos en equilibrio estable, y si tod
los factores permanecieran constantes no habria razén para aumentar la cantidad de demanda ni oferta. Pe
esto no sucede normal/.

Elasticidad de Oferta y demanda.



Concepto de elasticidad: pretende medir las variaciones de 1 determinada magnitud, en relacién a otra que
afecta de forma directa o indirecta. En tendencias basicas como que al subir los precios desciende la dema
estudiaremos: el tamafio y la intensidad de dicha variacion.
Las Elasticidad puede ser:
« Elasticidad precio de demanda.
« Elasticidad renta demanda.
* Elasticidad cruzada de la demanda.
Consideraciones generales:
En relacién al precio:
AB
Pr
Dn.

Mediriamos en términos relativos, como ha influido en la demanda el hecho de bajar medio euro el precio.
Junto con le tamafio y la intensidad de la variacion producida.

La cuestion de que el signo no se tenga en cuenta, se debe a que las curvas de demanda siempre son
decrecientes y negativas pero no nos interesa el signo para la intensidad de la elasticidad. El valor de la
elasticidad, es que nos sirve como indicador para sefialar una variacion porcentual de 1% de una variable
frente a la otra.
Por su lado, la demanda se nos puede presentar con diferentes tipos de elasticidad:
« Elastica: cuando el precio de la demanda esté entre 1 e infinito. Y su representacion es chata.
« Inelastica: cuando la demanda esta entre 0 y 1. Representacion es + vertical.
» Rigida: cuando la demanda es 1.
Determinantes de la elasticidad de la demanda:
* ¢XQ unos bienes son mas elasticos que otros?
Los bienes, si son de 12 necesidad, tienen demanda inelastica (no variable)
Si los bienes son de lujo, la demanda es elastica.
* Los bienes son mas elasticos, segun la proporcién de renta gastada en ellos: si el gasto es poco (deman
inelastica) si el gasto es mucho (demanda elastica).
« Si se trata de bienes sustitutivos (alta elasticidad) si se trata de otros bienes (baja elasticidad).
* El paso del tiempo, mejora la informacién que posee el consumidor provocando que algunos bienes sear
mas sustitutivos y su demanda se vea afectada.

Elasticidad demanda- renta:

Es la variacion experimentada x la demanda como consecuencia de la variacion acontecida en la renta del
consumidor.



E dir =Vvd/ Vr =

A partir de esta formulacién, el comportamiento normal de un bien, seria que ante 1 aumento de la renta
obtendriamos como consecuencia el aumento de la demanda y viceversa. Este razonamiento solo se obsel
partir de det niveles de renta, donde tb se debe de tener en cuenta las caracteristicas de un producto.

Bien inferior: al subir la renta baja la demanda.

Bien es normal: al subir la renta sube la demanda.

La elasticidad de la demanda muestra un comportamiento ascendente hasta que llega el punto de saturacic
Existen bienes propiamente normales, que son aquellos en los que la elasticidad demanda- renta, esta
comprendida entre O y 1, por tanto es positiva, pero con un limite (1). Y en los que ante un aumento de la
renta, la demanda del bien aumenta proporcional/.

O(EdM1

Y dentro de los normales estan los de lujo: aquel cuya elasticidad es = o superior a 1. En los que un aumen
de la renta hace que la demanda de éstos crezca mas que proporcional/. Por otro lado estarian los bienes
inferiores cuyo consumo disminuye ante el aumento de la renta

E(d/r)1

La elasticidad cruzada de la demanda:

La variacion experimentada por la demanda como consecuencia de las variaciones de precio de otros bien

Este tipo de elasticidad, permite ver la relacién entre dos bienes cualesquiera. Pueden ser sustitutivos,
complementarios o independientes.

Cuando la elasticidad de la demanda es mayor que 0: aumentando el precio de bien 2° sustitutivo, creceria
demanda.

Elasticidad de la demanda = 0, la demanda no cambia ante las modificaciones del precio. Ej bienes
independientes: clavos y arroz.

Elasticidad inferior a O si el precio aumenta la demanda disminuye el precio de la gasolina venta de coches
(bienes complementarios)

APLICACIONES DE LA ELASTICIDAD:

« Comportamiento para el ingreso de los productores.
* Ingresos en relacion a los productos agricolas.
« Incidencia de los impuestos.

Ej 1 (ingreso de los productores) ante un gran concierto, ¢,nos interesa subir el precio?. Estamos asi
considerando qué tipo de bien es y que demanda tiene. Si tiene demanda elastica, no lo subimos xq
perderiamos (+ precio —demanda). El caso contrario ocurriria con la demanda inelastica. Un ejemplo de
concierto elastico seria OT 3 e inelastica OT1.

EJ 2, (ingresos de los productores), los productos agricolas son de 1% necesidad con una demanda inelasti



rigida: asi que ¢,cOmo nos interesa que sea la cosecha?

 Oferta (por poca cosecha) + demanda + precio + ingresos.

» Si de 100 Kg. de papas se pierden 50, esto se podria compensar con 1 aumento de precios. Pero s
si existiera un mercado cerrado y no abierto como el nuestro, ya que las papas de aqui se encarece
tenemos las de fuera.

Ej 3: (impuesto) ante 1 det, bien o servicio el Gobierno sube le impuesto.
Si el bien o servicio tiene una demanda inelastica, el impuesto lo pagara el consumidor, repercute en el pre
Si la demanda es elastica, lo paga el productor, no repercute en el precio y se convierte en 1 menor benefic

Cuando la elasticidad es unitaria, el coste o pago de impuesto lo realiza un parte el consumidor y otra el
productor.

Conceptos:

Utilidad: con qué intensidad se desea un bien o servicio al objeto de satisfacer una necesidad. El concepto
utilidad se asocia a la deseabilidad, es decir, a la cualidad que tiene un producto para ser deseado sin tene
cuanta la capacidad de satisfaccién real ni su contribucién con el bienestar del consumidor. Se define comc
satisfaccion obtenida por el consumo de un bien.

Resenfa histérica de utilidad: en la t? neoclasica de la demanda, se usa el concepto como base de la
aplicacion de un enfoque psicolégico de la conducta del consumidor, para que ello sea usado como base d
concepto.

Pero pasa por otras fases de interpretacién, donde encontramos: primera etapa, donde la utilidad se preser
como cualidad inherente al bien y medible. Segunda etapa, continua siendo inherente pero no es aditiva, yze
gue no se puede sumar de manera lineal, porque de pende de la cantidad de bienes y servicios consumido
1 det. Tiempo. Tercera etapa, implica la eliminacion del supuesto de que la utilidad se puede medir cardinal
y da lugar a la t2 moderna del consumidor asociada a supuestos psicologicos personales.

Enfogue moderno: se basa en que el consumidor puede distribuir su renta entre una gama de bienes y ser
disponibles, de forma que se eleve al maximo su satisfaccion (utilidad). representa la t% moderna de utilidad

Enfoque alternativo: basado en la preferencia revelada, es decir, en las preferencias del consumidor ponier
énfasis en las proposiciones contrastables sobre las mismas.

Utilidad total: satisfaccién total derivada de todos los bienes y servicios consumidos. De aqui se deduce el
supuesto de + consumo + utilidad (satisfaccion).

Utilidad marginal: es la satisfaccién adicional a la utilidad total, generada por el consumo de una unidad
adicional de bien o servicio.

La utilidad total, tiene un comportamiento en forma de campana, es decir, que las unidades del bien aumen
la utilidad hasta un punto donde desciende.

Para que esto ocurra, la utilidad marginal debe ser = 0, no debe existir satisfaccion extra. Este comportamie

de la utilidad marginal, es lo que se conoce como la ley de utilidades marginales decrecientes, que a partir
un det. Nivel de consumo la satisfaccion que nos produce el mismo es progresiva/ inferior.
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Consumidor racional: es aquel que trata con su renta de maximizar su satisfaccién, aquel que iguala las
utiliadaes marginales por el consumo de cada bien en relacién al repcio del mismo. En caso de que fuera
indistinto por ejemplo consumir 1 pantalon a 2 comidas. Se relativiza en funcién del precio.

En las utiliadades se producen 2 fenébmenos:

« Efecto sustitucién de precio: a mayor precio menor consumo y nos pasamos a otro (en caso de que
sean sustitutivos).

« Efectos sustitucion de la renta: a mayor precio de un bien ,disminuye nuestro poder adquisitivo (en
términos relativos) por lo cual se produce la sutitucién de algun otro bien o de éste por otro de precit
inferior. La utilidad total vendra condicionada por la renta disponible del consumidor.

Equilibrio del consumidor individual:

Preferencia subijetiva: ante la existencia de 2 bienes, el consumidor esta dispuesto a intercambiar la cantide
de 1y otro, sin que se altere su satisfaccion (utilidad).

La curva de indiferencia: es la anterior/ representada, donde existe una unién de puntos con un preferencia

subjetiva idéntica para cada uno de ellos. En definitiva, es aquel lugar geométrico donde en cualquiera de s

puntos un consumidor obtiene la misma satisfaccion por la cantidad consumida de A o B.

Caracteristicas de la curva de indiferencia:

» Es una curva cOncava y decreciente, en la medida en que aumenta la cantidad del bien X, disminuye la d
Xy y viceversa.

» No se pueden cortar, porgque si esto ocurriera supondria que obtenemos la misma satisfaccién en un pun
por tanto deberian de seguir = el resto, algo que no sucede y por eso siempre son paralelas.

« Al ser las curvas paralelas, nos interesa la que esta mas alejada del origen xq es la que nos dara mayor
cantidad de ambos bienes.

 Tienen pendiente negativa, a mayor cantidad de bienes consumidos menos satisfaccion.

Recta balance:

Representa la restriccion econémica o presupuestaria que tiene cada consumidor, esta restriccién es la Re
de cada individuo. Nuestro consumo no podra ser superior a nuestra renta.

R Xi.Pi + X2. P2.
X2
X1.

Punto de equilibrio de Consumidor individual (Cl): nos interesa la curva que estando dentro de nuestras
posibilidades estd mas alejada, es decir, la curva tangente a la recta balance:

Tema 3: la empresa y la produccion.
La empresa, es aquel sistema organizativo, en el cual e ordena el proceso de produccion y tiene como obje
la produccion de bienes y servicios para satisfacer las necesidades expresadas en el mercado, los que logr

mediante la combinacién de factores productivos o Inpust.

INPUT Funcién OUTP (resultado)
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De produccién
Matriz tecnoldgica.
No solo transforma factores productivos sino que ademas: busca capital, reparto comercial, distribucion.
Existen INPUTS clave en el proceso de produccién y son:
« Tierra, resume todas lo que se considera recurso natural y que no ha precisado de la

intervencion humana para existir: peces, tierra, viento, arbol. Cuando éste factor se involucra en un procesc
produccion, es retribuido por su funcién con lo que denominamos RENTA.

» Trabajo, es la cantidad de horas de mano de obra que participan en un proceso
productivo. No s6lo depende del n° de trabajadores (demografia) sino tb de la capacidad de trabajo que es
aspecto condicionado por la formacion, las habilidades, las competencias. Al trabajo se le denomina tb capi
humano y es retribuido en forma de salario.

« Capital: se entiende como todos aquellos elementos materiales del proceso de
produccién: maquinas, automdviles, edificios,. Toma el nombre de capital fisico y el repico de este recurso,
el interés. Ademas cuando el capital fisico participa en un proceso de produccién, esta sujeto a un desgaste
gue se conoce como DEPRECIACION, el valor contable de dicha depreciacion, es la amortizacion.

« Capital (monetario) es la magnitud dada en un momento concreto, pero no tienen
xq ser fijo y su variacién a lo largo del tiempo es lo que denomina Inversion.

 Otros recursos serian: la capacidad de organizacién de los procesos productivos, la
tecnologia unidad a la capacidad innovadora.

Objetivos de las empresas (u organizaciones):

Adam Smith: la basqueda del interés individual, incide favorable/ en el colectivo. Y todo el proceso se
modifica a través de una mano invisible.

En la propia funcion de consumo nosotros nos volvemos productores: autoservicio.
Los objetivos son:

« RENTABILIDAD (= beneficio) es el rendimiento obtenido en funcién de la inversion realizada, por tanto
es un valor relativo.

» CRECER y obtener una posicion preponderante y de dominio en el mercado. Pudiendo condicionar las
acciones de los competidores. Pero supuestamente con restricciones gubernamentales anti — monopolio

« PERMANENCIA, objetivo a medio y largo plazo, lo que se traduce en tener una posicién competitiva con
innovacioén tecnoldgica.

« MAXIMIZAR EL BENEFICIO, en valor absoluto, xej.: el volumen de ventas totales se entiende como
mayor cuota de mercado y + beneficio, por lo tanto, se generan otros tipos de recursos para lograr esa
rigueza: participacion, implicacion y compromiso.
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Tipos de empresa:
Desde el punto de vista de la DIMENSION de la empresa encontramos:
Pequenas:
Mediana
Grande
Existe una categoria inferior a las anteriores, se conoce como MICROEMPRESA, por debajo de 10
trabajadores, con un activo inferior a 0,3 millones de euros, y un volumen de ventas en torno a los 3 millone
de euros. El 90% de las empresas en Canarias son de este tipo.
Tipo de actividad:
« Extractivo: obtencion de recursos: mineral, pesca.
 Transformacién: combinacién de recursos.
 Transporte de personas o0 recursos.
» Comerciales: distribucion de los bienes.
 De servicios: mayoria en las sociedades actuales.
Segun la mecanizacion:
Industriales: proceso de division del trabajo y especializacion (Ford).
Artesanal: — especializaciéon y — division del trabajo.

Titularidad:

» Empresa individual: 1 trabajador autbnomo que a la vez es empresario (taxi).
» Sociedades de trabajo:

Sociedad colectiva.

Sociedad cooperativa.

Sociedad comanditaria.

» Sociedades de capital: donde encontramos la SL y las S.A.

Utilizaremos los conceptos de Eficiencia y eficacia, de manera previa a la funcién de produccion, para
decidirnos por una alternativa concreta:

Eficiencia técnica = eficacia, un proceso es eficiente técnica/ cuando se obtiene 1 mayor cantidad de
producto con un menor empleo de factores productivos.

Eficiencia econdmica, cuando la + cantidad de producto final posible con la alternativa de produccion meno
costosa.

Eficiencia: conseguir la mayor y mejor cantidad de productos, con la — utilizacion de factores productivos y
el — coste posible. Implica a la vez la eficiencia técnica y econémica.
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Funcion de produccién. Ley de Rendimientos Marginales Decrecientes.

La cantidad de bien que 1 empresa va ha obtener con el conjunto de recursos de los que dispone no son
iguales analizados a lo largo de 1 plazo largo que corto de tiempo. Ya que la cantidad de factores productiv
varia.

CORTO PLAZO: la empresa no tiene la capacidad para alterarla mayoria de los recursos de los que dispon
En definitiva, es el periodo de tiempo en que 1 empresa no puede cambiar sus factores productivos porque
fijos, y por tanto la produccién dependera del uso de los mismos.

Funcién de Produccion a Corto Plazo:

La capacidad que tiene 1 det. Insumo o input (u) para obtener 1 cantidad de productos det (output, xX) se us
como Indicativa de esta magnitud, la productividad media: relaciona la cantidad de producto (outut) y la de
input. Intuitiva/ es lo que aporta cada unidad de factor variable, por término medio a la produccién total.
Pme = x/u

Productividad total: es la cantidad total de produccién obtenida con el total de medios de produccion
empleados (trabajo) manteniendo fijo el factor capital. Por tanto, consideramos que existen 2 clases de

insumos fijos (aquellos cuya cantidad no puede ser variada a corto plazo) y variables.

Productividad marginal: es la variacién que experimenta la productividad total cuando se utiliza 1 unidad
adicional de insumo variable (trabajo). Ademas cumple con la ley de rendimiento marginal decreciente.

Pmg = aumento de Pf/ aumento de n

Aumenta el resultado por la modificacién de u factor variables pero si el resultado final no se altera, la
productividad marginal es 0.

En caso de que aumente el n° de trabajadores y la productividad marginal no aumente o disminuya, se pue
tratar de una productividad marginal negativa.

En resumen, al aumentar una unidad de insumo. La productividad marginal pude quedar: creciente, 0,
decreciente o negativa.

Ej: 1 parcela de tierra cultivable.
Factores (insumos) fijos: tierra, capital.

Factores (insumos) variables: trabajo.

Productividad Relacion:
N° de parcelas|N° de . . :
. . tierra— Prod. media |Prod. marginal
divididas trabajadores .
total trabajo.
1 1 10 10 10 -
2 2 24 5 12 14
3 3 39 3.3 13 15
4 4 52 2.5 13 13
5 5 61 2 12.2 9
6 6 66 1.66 11 5
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7 7 66 1.43 9.42 0
8 8 64 1.25 8 -2

Cuando se trabaja la tierra, la produccién tiene 1 tope, X mas que se aumente la mano de obra, la producci
no puede subir. La productividad media = n° de trabajadores / productividad total. Nunca es negativa, en to«
caso 0.

Cuando la productividad media, se estanca, la productividad marginal comienza a decrecer.

Las productividades marginales, crecen hasta 1 det. Punto. Cuando la curva de productividad media baja, |
marginal decrece hasta llegar a ser negativa.

Funcion de produccién a largo plazo:

Largo plazo: conforma pasa el tiempo, los factores de produccion se vuelven en variables la empresa pued
cambiar su trabajo por capital en funcién del valor del factor.

A largo plazo, tenemos en cuenta el tamafio de la empresa, lo cual medimos con los rendimientos a escala
pueden ser de diferente tipo.

Rendimientos Constantes a Escala: al aumentar el tamafo de la empresa, el rendimiento obtenido aument:
la misma proporcion.

Rendimiento Creciente a Escala: cuando aumenta el tamafio de la empresa, o0 sea, todos los factores
productivos a escala, el rendimiento obtenido (o producto)m crece mas que proporcional/. Y es lo que se
conoce como economia de escala.

Rendimiento Decreciente a Escala: al aumentar los factores productivos en 1 det proporcidn, el rendimientc
final aumenta menos que proporcional/. Se conoce como deseconomia de escala.

Las causas son:

 Existencia de indivisibilidades: cantidad minima que se necesita de algunos factores para que las
empresas puedan funcionar, pero que no tiene xgq aumentarlos cuando aumenta el volumen de la
produccion.

 Especializacion o division internacional del trabajo: a medida que la empresa crece, cada trabajador
puede especializarse en una det, zona o actividad.

» Mecanizacion: cuanto mayor es la estructura mayor capacidad para incorporar mejoras tecnolégicas

» Deseconomia gerencia: la gestion en la empresa se dificulta por el crecimiento y volumen de las
operaciones burocraticas.

Tema 4. Los costes de produccion.

Si la utilidad es un concepto que sirve de soporte a la demanda, el coste es un factor decisivo desde el pun
de vista de la Oferta. Entendiendo por ese coste el valor econémico que se asigna a los factores productivo
gue forman parte de 1 proceso de produccién en el momento de su utilizacion.

Distinguimos entre corto plazo y largo en funcién de que se utilcen factores productivos variables o fijos.

Costes a Corto Plazo: tenemos insumos variables y fijos. Por tanto, los costes seran variables y fijos

Largo plazo: solo hay costes variables.
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DENTRO DE LOS COSTES A CORTO PLAZO ENCONTRAMOS:

Coste total (ct): es el valor de mercado de todos los factores utilizados para producir un producto. Posee 2
componentes: costes fijos y variables:

Ct (x) = Cf (fijo) + Cv (x)

Coste fijo (cf): es el valor determinado e invariable que no depende del volumen de produccién (x eso no
tiene x) son aquellos costes que siempre aparcen: alquiler, luz, etc.

Coste variable (CV x): coste en el que se incurre dependiendo del volumen de produccién, coste humano
(trabajo) y materias primas:

Coste medio FIJO (CFMe), es la CF dividido por el volumen de produccion o dicho de otra manera, que
parte del coste fijo se le asigna a cada unidad de producto.

CFMe = Cf/ X.

Coste marginal (CMg x): es la variacion que experimenta el coste total cuando se aumenta 1 unidad
adicional la produccion.

CMg (x) =
Evoluciona en sentido contrario a la productividad marginal, si esta crece, el coste marginal decrece.
COSTES A LARGO PLAZO:

A largo plazo, las empresas no tienen CF, todos son variables, xq los factores de produccién tb lo son por
tanto el Coste Total = C. Variables.

Las curvas en los costes a largo plazo, nos dicen para cada volumen de produccion, el menor coste con el
puede ser obtenida, suponiendo que varien todos los factores productivos.

La curva de costes medios a corto plazo, serA TANGENTE a los costes medios a largo plazo.
Coste total a largo plazo, CTL (x): es = a todos los costes variables de la empresa.
CTL (X) = CVL (x)

Coste medio total a largo plazo (CTMEL x): es igual al coste total a largo plazo dividido x el mismo
volumen de produccion o lo que es lo mismo, los costes variables divididos por la produccion (x)

Coste marginal a largo plazo (CMgL x): es la variacién que experimenta el CT o las CV a lo largo plazo,
cuando se varia el volumen de produccion de en 1 unidad adicional.

CMgL(x) =

Las curvas de los costes a largo plazo, indican para cada volumen de produccion el menor coste con el que
puede ser obtenida, suponiendo que varian todos los factores productivos.

Cuales son las razones para que la curva de coste total media pueda ser creciente, estable o decreciente.
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 Los costes medios y marginales a largo plazo, tienen forma de u debido a los rendimientos que produce |
produccion.

» Cuando los rendimientos son constantes la produccion crece proporcional/ al incremento de los factores,
los costes medios son constantes.

« Cuando los rendimientos son crecientes, los costes a largo plazo decrecen.

« Cuando los rendimientos a largo plazo decrecen los costes son crecientes.

« Normal/ la empresa comienza teniendo rendimientos crecientes pro a medida que se complejiza aparece
los decrecientes. En general, los rendimientos son mixtos.

TEMA 5. LOS MERCADOS Y SUS TIPOLOGIAS:
Para observar los fallos del Mercado, lo hacemos a través de su tipologia.
Los ingresos de las empresas se producen a través de las rentas, siendo el precio un concepto relevante.

Una estructura de mercado, lo que viene a definir es el comportamiento de los operadores en funcién de su
conductas de su tamafio y del n°® de los mismos.

Estructura de MERCADO (2 TIPOS):

« Competencia perfecta,

« Competencia imperfecta.

» Competencia perfecta: Es aquel caso en el que existen multiples empresas que operan en el mercado y
cuyas decisiones no tienen capacidad de influir en los precios, por ello en la competencia perfecta el prec
es relevante para la variable dada, entendiendo por éste precio desde las empresas como precio aceptat

« Competencia imperfecta: Es aquella en la que los operadores tiene en cuenta los

efectos que son capaces de producir en el mercado, lo que denominan precio determinante xq es la variabl
mercado sobre la que se pretende influir.

Empresas Monopolio: es aquella en la que existe 1 Unico producto y Gnicos oferentes.

Empresa Oligopolio: la participacion de 1 nimero escaso de operadores que ademas lo ofrecen a un precic
similar.

Sistema de Competencia Monopolista:( modelo de competencia imperfecta) existe 1 gran n° de operadores
el mercado pero cuyos productos son parecidos (sustitutivos) y el precio ademas del tipo de comercio esta
establecido ej.: cadena de grandes superficies.

¢,Cuales son los criterios rectores de una competencia perfecta?

 Tienen g haber 1 n® amplio de empresas independientes entre si, y que ninguna de ellas controla ni
posee una posicion significativa en el mercado.

» El mercado dispone de lo que se denomina informacion perfecta; precios y cantidades determinada:

* No deben existir barreras de acceso a nuevas entradas, lo que se conoce como libre concurrencia.

» Las empresas produciran en aquel momento en que su coste marginal se = al precio.

 Cualquier desviacion que implique producir por debajo de ese precio, es ineficiente xgq no cubre los
costes medios variables.

¢, Qué pasaria cuando 1 empresa produce por debajo de su coste marginal en relacién a la competencia?

Pues que el precio acabara bajando y nos llevara a la mejor eficacia del mercado y se producen + ventas y
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viceversa si los precios suben.
CMg aumenta precios suben bajan las ventas.

CMg bajan precios bajan suben las ventas.

Competencia
perfecta

N° de oferentes Muchos
Influencia en el

Caracteristicas Competencia Oligopolio Monopolio

) Ninguno
precio
Barreras de entradgNinguno
Producto Homogéneo

En competencia perfecta se rompe la condicion de deficiencia del mercado
Tema 6.

Macroeconomia y politica economica.

Concepto de analisis macroeconémico.

La macroeconomia, estudia los comportamientos de los diferentes agentes econémicos y su estudio le llev:
la elaboracion de predicciones.

Los indicadores que a la vez se convierten en objetivos de la macroeconomia, son:
» Produccion: es la magnitud principal de evolucién econémica de los cual nos

interesa, que representa el un valor monetario de todos los bienes y servicios producidos en 1 det periodo ¢
tiempo en 1 pais.

« Empleo: el indicador principal es la tasa de empleo, que representa la tasa de
poblacion trabajadora la cual se divide entre la tasa de poblacion activa total.

* Precios: se plantea como un objetivo alcanzar, el lograr la estabilidad en los
precios. Para evitar su crecimiento desorbitado.

« Comercio Exterior: tener 1 saldo de balanza de pago favorable al pais, en cuanto al
comercio internacional.
¢, Qué hace el Estado en Economia?
Instrumentos de la Macroeconomia: politica econémica.

La politica econdmica, es la intervencion del Estado en la economia, la cual se realiza a través de un conju
de instrumentos para lograr los objetivos de la macroeconomia:
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« Politica Fiscal: intervencién del Estado a través de la recaudacion de impuesto para la posterior inversion
gastos. Th, es conocido como Hacienda Publica o politica presupuestaria.

« Politica Monetaria: se refiere al modo de intervencién en la circulacion del dinero. Por tanto, el Estado o
quien lleve a cabo este politica (los bancos de cada pais) en el caso de la UE el Banco Central Europeo
emite una cantidad de dinero, da directrices a los otros bancos de los paises miembros, marca la subida
bajada de impuestos, tipos de interés, etc.

« Politica de rentas: el Estado define las rentas minimas de las personas o sectores. En este sentido, es
bastante intervencionista, fijando un salario minimo interprofesional o las rentas de los agricultores. Tb se
conoce como politica de control directo.

* Politica cambiaria: tiene relacion con el valor de la moneda. En este caso se trata de la banda euro. Tb st
incluyen dentro de sus funciones, la posibilidad de devaluar p revaluar la moneda en relacién a la
extranjera. La devaluacién se realiza para lograr + compras (exportaciones) al tener un precio mas baratc
frente a las otras monedas. Este tipo de politicas, se denomina de competitividad a corto plazo.

REFORMA DEL MARCO INSTITUCIONAL: son reformas legislativas respecto a una sociedad o sector.

Dentro de este tipo de reformas podemos encontrar los extremas como las politicas de nacionalizaciéon
(empresas extranjeras se nacionalicen)

Por otro lado estan las reformas del marco laboral (integradas en el institucional): para flexibilizar el mercac
laboral.

Todo lo que afecte desde el punto de vista de la los agentes a la economia puede entenderse como
modificaciones en el marco institucional.

FLUJO CIRCULAR DE LA RENTA:

Viene a representar una simplificaciéon de la realidad econémica de un pais, donde consideramos 2 agente:
los individuos o unidades familiares y las empresas.

Lo que puede influir en este flujo, es que el Estado sea considerado como familia ya que consume y produc
factores productivos. Y no se analice como ente independiente.

Flujo Real: la economia real hace girar los elementos materiales de la familia a la empresa (tierra, capital,
trabajo) y los bienes y servicios de la empresa a la familia.

Flujo monetario: son las contraprestaciones que se hacen sobre los flujos reales.

En conclusion, el flujo circular de la renta vendria a decir, que el valor total del mercado o su tamafio,
depende del nivel de capacidad de sus factores productivos.

Por lo cual, tanto el flujo monetario como el real, se le denomina producto nacional desde el punto de vista
gasto (parte superior) desde el punto de vista del ingreso (parte inferior).

Las familias, obtienen unos ingresos en contraprestacion por sus factores productivos, lo que no gastan en
consumo de bienes y servicios, lo denominan ahorro.

Las empresas: utilizan y transforman los factores productivos. Para ello, dan a las familias una serie de
contraprestaciones a cambio de los factores productivos | las cuales principalmente se usan para el consun
de bienes y servicios que ofrecen las empresas. No todos los factores productivos adquiridos se usan, 10s c
guedan se consideran inversion.
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Sistema de célculo del producto nacional:

* Flujo de bienes producidos desde la “perspectiva del gasto.
« Flujo de los bienes percibidos desde la perspectiva del coste.

Los problemas que se presentan para calcular la renta nacional son:

« La doble contabilizacion: cuando estamos calculando el valor total de un pais, hay partidas que se
cuentan dobles. Ej.: los neumaticos, en el coche y por separado.esto se soluciona mediante el siste
de valor afadido:

Etapa d.e, Produccion. Compra Valor Afadido
produccién
Agri. Arbol 100 0 100
Aserrado Madera 150 -100 50
papelera papel 300 -150 150
550 -250 300

Para ello, se usa el impuesto especifico de valor afiadido (el valor que se afiade a cada etapa de produccio
ejemplo de este impuesto en Canarias, seria el IGIC.

Es decir, para calcular le valor afiadido a la produccién habra que descontarle el valor de lo comprado a otr
empresas.

« Otro problema es le valor REAL del producto nacional.
Para ello debemos distinguir entre PNR (REAL) Y PNN (NOMINAL).

El problema radica en que las magnitudes no son homogéneas xq se produce la inflacién y este aumento e
precio del dinero provoca un encarecimiento general de los factores productivos.

VALOR NOMINAL: el que toma una magnitud (ejemplo PN) como consecuencia del valor de la moneda en
cada momento. Esto se llama precio corriente..

VALOR REAL: es el valor que toma comparativa/ 1 det magnitud en 2 periodos de tiempo, descontando el
efecto de la inflacién y por ello se habla de precio constante.

El producto nacional a precio constante = precio corriente dividido por la inflacion.
Producto nacional desde la perspectiva del GASTO: esta compuesto por 4 elementos:

» Gastos de consumo: todos lo que las familias compran en forma de bienes y servicios y puede ser durad
0 perecedero.

» Gastos de consumo publico: los que realiza el Estado, desde las administraciones publicas centrales, las
regionales, las locales y las empresas publicas. Todo lo que se corresponde con la adquisicion de bienes
servicios excepto aquellos que no tienen contraprestacion como las pensiones.

« Inversién: la adquisicion en forma de bienes de capital y que nos sirven para producir otros bienes.

 Salud de las exportaciones exteriores: ni todos los bienes producidos en una economia nacional ni todos
factores productivos se consumen, por ello, algunos se dedican a la Exportacion (x: los bienes y consumi
gue llegan del exterior. Y la importacién(m) aquellos que llevamos al exterior.

X =M = SALDO EXTERIOR.
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Por otro lado es necesario distinguir entre:
PNB (bruto): consumo total del conjunto de bienes y servicios finales producidos en 1 afo.
PNB=C+G+ 1|+ (X-M)

PNN (neto): depreciacion de todo el capital de bienes y servicios duraderos que a producido un papis, es d
al PNB la restamos la amortizacion.

PNN = C +G+ IN +(X —M).

PIB: seria el valor de la producido en el interior de las fronteras de un pais. La suma de los bienes y servici
nacionales en 1 det tiempo, restandole los factores productivos nacionales que estan en el exterior y
sumandole los factores productivos extranjeros que se encuentren el interior.

El producto nacional desde la perspectiva del ingreso:

Para analizarlo, nos centramos en la renta que la familia obtiene como beneficio por sus prestaciones,
encontrando:

* Renta nacional RN.
* Renta personal RP.
* Renta disponible RD.

Renta nacional: es la corriente de flujos de bienes y servicios recibidos por la comunidad nacional en 1 det.
Tiempo.

Renta Personal: RN — impuestos sobre sociedades y los beneficios no distribuidos de las mismas -
aportaciones ala seguridad social + trans. De pensiones y subvenciones.

Renta disponible: es la renta que tiene los individuos para dedicarla al consumo y al ahorro.
Tema 7. Los componentes de la renta nacional
Circuito econémico: Oferta y Demanda Agregada.

Oferta agregada es = producto nacional. Todos los bienes y servicios que 1 pais pone a disposicion de las
familias para su consumo.

¢, Qué tiene que ver el ahorro y la inversion de un pais con la renta nacional?

Ahorro(no gastado por las familias) inversién (los factores productivos no empleados).

Si los ingresos de los sujetos se gastan por completo, se llega al supuesto equilibrio pero no es la situacion
habitual. Por tanto, en general nos encontramos en desequilibrios o lo que es lo mismo, ciclos de auge y
depresidén econdmicos, que afecta a los agentes.

Oferta Agregada = PN planeado = Consumo(planeado) + ahorro (planeado)

Demanda agregada hace referencia a todo el conjunto de agentes que consumen.

Demanda agregada = Gasto planificado = consumo + inversidn (planificados)
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Aunqgue se busca el equilibrio, por lo general no es la situacién en la gue nos solemos encontrar. Las mas
habituales son:

» Disminucién de la demanda agregada, porgue existe incertidumbre a corto plazo, lo que repercute en el
gasto de los bienes duraderos. Los efectos de éste hecho son:

* Aumento de las existencias.

 Ajuste de los precios que disminuyan por el exceso de oferta.

» Como consecuencia de la bajada de precios, la produccién disminuye.
Pero desde que bajen los precios, la demanda se reactivara hacia el punto de equilibrio, pero con lo que se
denomina DESEMPLEO DE FACTORES PRODUCTIVOS. Aunque desde la perspectiva t& esto no es lo
aconsejable, sabemos que el pleno empleo de los recursos puede llevar a su agotamiento.

« Aumento de la demanda agregada (xq al haber precios bajos, se reactiva). El incremento de la demanda
provoca:

» Disminucién de existencias.
 Alza de precios.
» Aumento de la produccion.

En este punto, el encarecimiento de los precios vuelve a mermar la demanda para llegar al equilibrio, pero «
el supuesto PLENO EMPLEO DE LOS FACTORES PRODUCTIVOS.

Gasto o demanda ¢,como afecta al PN? Papa observar las causas de aumento o subida de demanda y su
influencia en PN, atiende a 4 factores:

» Consumo.

* Inversion.

 Sector publico

» Sector exterior

1. Consumo privado:

C/Y = que parte de la renta se dedica a consumo (propension media al consumo) y cual la ahorro. En gene
es un 0,6 al consumo y 0.4 al ahorro, siendo la rente 1.mientras que los que destinamos a cada una de ella
el supuesto de que aumente la renta, se conoce como: propension marginal al consumo.

Comportamientos de la demanda: gasto de Inversion. La inversion se entiende como la acumulacion neta d
capital real que dispone 1 economia. La parte destinada al ahorro, es normal/ lo que se usa para inversion.

Medios de produccién duraderos: edificios, maquinarias.
Stocks: entendidos como materias primas, articulos en produccion y terminados.
Edificaciones destinadas a viviendas: se considera inversion pero real/ son bienes duraderos.

 Afecta a la produccién a corto plazo ya que es un factor que incide en la demanda agregada.
« Afecta al crecimiento de la produccion a largo plazo.

Beneficios o rendimientos esperados de la inversion:
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» Coste de la inversiéon medido por el tipo de interés del capital.
« Expectativas entendidas como clima d e confianza empresarial.

2. Lainversion:
Afecta da dos factores: el efecto multiplicador de la inversion. Principio de aceleracion.

Multiplicador de a inversion: una peseta dedicada a inversién privada, genera 1 efecto mas que proporcione
a la creacion de Renta.

Ej.: suma 1 ptas. En inversién y en renta.
Y (renta) = C+G +I+ (X—-M)

Ya que la inversion mejora tb las capacidades de otros componentes que incrementan la renta: + | = + emp
+ renta + consumo.

Principio de aceleracion: el gasto en inversion tiene un efecto de aceleracion sobre la renta nacional o
producto nacional.

Fabrica ZAPATOS.
0 100 maquinas 100.00
10% +10 110.00
+10
20 maquinas

Un incremento del 10% en la demanda, provoca un proceso de aceleracion del 100% xq he pasado de
demandar 10 maquinas anuales por renovacién a demandar el doble (20), porque necesito producir un 10
mas. Este principio tb se cumple en negativo, cuando la demanda baja o vuelve a la situacion inicial se
produce un proceso contrario.

« Sector publico: gasto publico y politica fiscal.

Todo el protagonismo lo posee el estado, a través de los presupuestos generales y los instrumentos para le
politica fiscal que puede tomar 2 vertientes:

Politica fiscal Expansiva: es aquella accién que pretende incrementar el gasto para elevar la renta nacional
Puede ser a su ves:

« Contraciclica: cuando no hay incremento, es decir, cuando el PIB empieza a decrecer durante dos
trimestres consecutivos.
* Prociclica: cuando hay un incremento y se pretende mantener o fomentar.

Politica fiscal restrictiva: evitar que circule + dinero, aumentar los tipos de interés, y en general la politica de
presion fiscal para contener el gasto.

Impacto sobre la demanda agregada del gasto publico y los impuestos, no es proporcional. Desde el punto
vista de los impuesto, podemos aumentar y recaudar + o disminuir para que los individuos tengan un mayo
poder adquisitivo. ¢ Qué parte de la bajada de impuesto se dedicara a consumo? Aquella que estaba destin
inicial/ para el ahorro.
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Gasto publico: se convierte todo en consumo (bienes de consumo e inversién de 1 pais) el gasto publico er
inversion, provoca 1 efecto multiplicador del gasto publico. Por tanto, al estado le interesa + incentivar el
gasto publico que reducir los impuestos.

4. SECTOR EXTERIOR: importaciones(m) y exportaciones (x).

A 1 pais le interesa exportar muxo para tener divisas de cambio (x bienes y servicios) e importar lo — posibl

Pero por un lado, hay que tener en cuenta, que las exportaciones depende de la renta de 1 pais, de las
especializaciones en produccion, de | competitividad y por ultimo del tipo de cambio de nuestra moneda.

En las importaciones, depende de la renta nacional(las reservas de divisas que tenga 1 pais) los precios y |
ultimo la estabilidad politica.

Todo lo importado es consumo para el pais. En Espafia se importa + que exporta (propension a la
importacién) ademas, somos altamente dependientes de materias primas y fuentes de energia exteriores. L
gue exportamos principalmente son aceites y moda aunque depende a su vez de 3 factores: que sea un
producto exclusivo del pais; los habitos de consumo existente; el desarrollo del pais.

El sector exterior, genera 1 efecto multiplicador de la renta.

Tema 8. La politica econémica.

Tiene una explicacion practica (entendida como la intervencién del Estado) y una doctrinal (atiendo a la
ciencia econémica la que pertenece.)

Los instrumentos de politica econémica. Analizamos los fines u objetivos y los medios o instrumentos.
Segln Watson: la consecucion de 1 objetivo conlleva la consecuencia de objetivos

ABCDE

A: es 1 medio para alcanzar B pero no es ningun objetivo en si, por tanto, se denomina INSTRUMENTO.
B,C,D: son objetivos intermedios

E: fin.

Desde las diferentes autores, los indicadores anteriormente denominado adopta otros nombres como:

Watson: fin son las politicas publicas; objetivos intermedios son las politicas primarias y los instrumentos sc
las politicas secundarias.

Jané Sola: Fin son las politicas de ordenacién, los objetivos intermedios son las politicas finalistas y los
instrumentos son la politica especifica.

Kirschen: fin = fines generales; objetivos intermedios = objetivos intermedios; Instrumento = instrumento. (
CASITA)

LA EFICACIA DE UN INSTRUMENTO SE MIDE X:

» Rapidez: tras poner en marcha 1 instrumento de politica econémicas se analiza cuanto tarda en ser
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efectivo.

* Precision: puede que 1 instrumento produzca efectos colaterales, x lo cual debemos elegir aquel qu
vaya mas acorde al problema.

« Suficiencia: conocer si el instrumento por si solo puede solucionar el problema o necesita la ayuda «
otros.

« Coste: todo instrumento genera un coste.

INSTRUMENTO (TEMA 6, tb estd):

» Hacienda publica o politica fiscal.

» Moneda y crédito o politica cambiaria.
« Control directo.

« Reforma en el marco institucional.

Crecimiento econémico y distribuciéon de la renta.

El crecimiento econdmico se asimila al incremento del PIB, tras conocer esto lo que nos interesa es conoce
como repercute en el PIB.

INDICADORES que nos miden la distribucidn de la renta, la cual se puede clasificar en 3 grupo: distribuciér
funcional,; distribucién personal; distribucion espacial.

 Con la distribucién Funcional, se analiza la distribucion de la renta entre 2 factores productivos principal/
trabajo (trabajadores) y capital (empresas).Este modelo se usa cada vez menos, xq las empresas adopta
caracter + mixto donde los trabajadores lo hacen + por cuanta propia, obteniendo asi su “propio dinero y
de los de+ empleado; después existen otras fuentes como las acciones o los trabajadores auténomos. P«
otro lado, se sostiene bajo 2 principios: cuanto + es el nivel de ventas de un individuo, mayor es el % de
venta obtenida afiadida ala del trabajo. Cuanto mayor es la participacion de las rentas del trabajo en la
distribucién funcional mejor reparto de la distribucion personal

Eso ocurre xq se reparte entre menos personas la renta capital de 40%. Mientras que de lo contrario existe
mayor desigualdad entre Renta Trabajo y Renta Capital.

Esta grafica observo que ocurre lo contrario a lo deseado x los factores explicados, es decir, si invierte men
en factor trabajo y + en capital, por las explicaciones anteriores.

« Distribucion personal, se analizan por grupos de perceptores de renta; familias, individuos y grupos
sectoriales de personas.

Influye: papel del sistema fiscal; tipos de empleo (salario) y otros factores como:
« caracteristicas de las personas (personales o genéricas) donde hablariamos de la fuerza o intensids
trabajo, del coeficiente intelectual etc.
 Caracteristicas ocupacionales (tipos de empleo) los requisitos personales son diferentes y por tanto
renta percibida sera distinta en funcion del trabajo realizado.
» Otros factores (redistribucién del Estado; papel de los sindicatos)

Entre las caracteristicas personales, es importante:

El nivel educativo si hay una ley social que + solidez tenga es aquella que en todo tiempo y lugar a mayor
nivel educativo, mayor nivel social m Blang.

25



Xq influye el nivel educativos en el nivel de renta:

» Explicaciones neoclasicas: cuando se gasta en educacién, no es un gasto sino una inversion, durante el
tiempo de estudio se convierte en 1 coste de oportunidad pero al finalizarlos este coste se recupera + qui
proporcional/. Y se obtiene 1 etapa de maximas rentas desde aprox. 25 afios a los 50.

» Explicacioén de la visién credencialista: lo fundamental en la obtencién de rentas no es nivel educativo
alcanzado, sino el credencial (titulo)

» Explicaciéon desde el enfoque institucional: el mercado laboral, estd organizado x puestas de entrada, X te
la credencial lo que permite es el proceso de ahorrar costes y asociar niveles de reclutamiento y seleccié

Desde éste punto de vista, el mercado laboral seria:

« Las_caracteristicas ocupacionales: lo que prima en la renta personal es la caracteristica de fia demanda ¢
fuerza de trabajo(empleo) no las ofertas de la fuerza de trabajo. En definitiva, dependiendo del tipo de
empleo sera tu renta.

Distribucion espacial: estudia como se reparte la renta en funcion del territorio (comarca, pais, region etc.)
para mediar tanto ésta distribucién como la personal se usa:

« indice de GINI: donde se agrupan los perceptores de rentas en funcién del nivel de la misma,
atendiendo a los percentiles y usando como unidad de medida los deciles.
* La curva de LORENZ.

Tema 9: la inflacién.

Es el crecimiento generalizado de precios de bienes y servicios durante un periodo de tiempo (no de maner
puntual ni en 1 Unico producto) se mide a través de 2 tasas:

IPC: indicador que elabora INE, a partir de un estudio sobre presupuesto familiar que se realiza con 471
productos (cesta de la compra) agrupados por tipologias. Se pondera cada uno de ellos en funcién de la
importancia que tengan en el gasto familiar.

DEFLACTOR del PIB: es el andlisis de la desigualdad de precios entre los productos que componen en PIE
entre 1 afio y el siguiente.

Causas de la inflacion:

e Lal. De | Demanda: cuando hay 1 incremento de la demande frente a la Oferta.

« |, de Costes: se produce como consecuencia de 1 incremento autbnomo de los costes de produccion. Ej.
encarece la materia prima.

« |. Estructural: deriva de las condiciones socio — politicas en las que se desenvuelve la economia de un pe
asociamos a 30s paises como Argentina: alta inflacién alta conflictividad social, alto indice de paro (son
cuestiones estructurales)

« In. Monetaristas: a mayor masa monetaria, mayor cantidad de dinero en circulacién y propension al alza «
precios.

Efectos de la inflacion:
» Pérdida del valor del dinero: a mayor inflacién, menor poder adquisitivo, es decir, se pierde capacidad de
compra.

» Aumento del paro: un incremento de la inflacién, que nos lleva a la reduccion de poder adquisitivo tb trae
consigo la disminucién de demanda agregada y por tanto, un descenso en la produccién y
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consecuentemente un aumento a corto o largo plazo del paro.
« Aumento de la incertidumbre: en 1 contexto de inflacion, nuestras expectativas se infravaloran x la
incertidumbre.

Inflacién segun su intensidad:

Moderada: que se encuentra en los limites de la normalidad (en la UE sobre 2—- 3%)
Galopante: con una tendencia al crecimiento y posee 2 digitos.

Hiperinflacion: cuando la inflacién galopante se multiplica, pasa a ser hiperinflacion y se asocia a causas
estructurales.

Deflacién: disminucién generalizada de precios a lo largo de un det, periodo de tiempo. En nuestros dias, s
usa este término para la situacion econémica de EE.UU cuyas consecuencias se creen mas dafiinas que la
inflacion.

STAGFLATION: es la combinacién de inflacion y desempleo. En un principio, se pretendia contener la
inflacién con le crecimiento del empleo, en un proceso para amortiguar los 2 conceptos ya que son
prioridades. Esta combinacién se muestra en la conocida como curva de Philips.

Desempleo:

Existen 4 caracteristicas para definir desempleado: 1) no tener trabajo; 2) estar buscando trabajo remunera
(apuntado en el INEM); 3) estar en disposicion de trabajar; 4) estar en edad legal de trabajar.

Los sistemas de medicion de desempleo, usan 2 tasas: a) encuesta de pobl. Activa (EPA) realizada x el INI
resultados monitorizacion de 60 mil familias. A partir, de esta muestra se extrapola el dato a toda la pobl.

Causa o tipos de desempleo:

« Friccional: tiempo que tarda 1 persona que ha perdido o no ha tenido trabajo en encontrarlo, se
considera paro natural, a mejor inf. Del mercado laboral menor paro friccional.

« Estructural: es el resultado de algin cambio en la estructura (tecnologias, consumo) es el tipo de pa
frente al que nos encontramos hoy.

« Estacional: viene marcado x el caracter temporal de la actividad g se realiza: vendimia, turroneria,
tomates.

» Ciclico: paro que depende de 1 det ciclo econdmico, es desajuste producido entre oferta y demande
empleo. Ej. : sales 200 titulados de enfermeria y se van al paro, hasta que el mercado los absorbe y
promocion siguiente sigue los mismos pasos.

Economia sumergida: nos habla de aquella parte de la economia, que no esta reflejada en el PIB y se esce
de la contabilidad nacional. Representa 1 indice de empleo encubierto.

¢, Qué aspectos forman parte o no de la economia sumergida? Esta formado por:
» Produccion legal no demandada.
» Toda la produccién de bienes y servicios ilegales. Ej. : pirateo.
» Los ingresos en especies encubiertas, muxas empresas no tienen sus ingresos en dinero sino en
especias.

No se considera economia sumergida:
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A) las producciones de las economias domésticas. Ej. : bricolaje, huerta propia, etc.
B ) economia informal a pequefia escala, como las clases particulares.

C) todas las actividades ilegales improductivas como el robo (no genera un bien, sino un hurto, pasa el mis|
bien de unas manos a otras)

Tema 10: los ciclos econdmicos.

Se refiera a la evolucion de la economia durante 1 periodo det de tiempo, esta evolucién o ciclo puede ser
positiva 0 negativa:

Positiva o ciclo Expansivo: donde aumenten el PIB, el empleo, la inversion... la fase expansiva en general s
define como una trayectoria que iniciamos en crisis para llegar a la etapa de algidez.

Negativo o Recesivo: las magnitudes econdémicas evolucionan en sentido desfavorable. Se refiere a cuand
2 trimestres consecutivos el PIB tiene un crecimiento negativo.

Por otro lado, encontramos otra clasificacién de los ciclos econdémicos en largos y cortos (dentro de un ciclc
largo se produce un cambio brusco)

Tema 11. La economiay los SS.SS.

¢, COmo es el proceso de planificacion de los SS? Se trata de un proceso constituido x 5 etapas.

» Ciclo cibernético: es la fase de planificacién de diagnéstico en relacion a la prevision de los recursos.
« Establecer los problemas y prioridades.

» Seleccionar las alterativas.

» Implementar: proceso de produccion o prestacion del servicio.

 Evaluacién: no solo de los conseguido sino de todo el proceso de planificacion

(cada una de las etapas) lo que daré lugar a la retroalimentacion.

Tema 12. Las etapas del proceso de planificacion.

Fase 1_Analisis de la situacién Actual.

Sistematizar el proceso de observacién y recogida de datos (informacion sobre las necesidades y las
demandas)

El concepto de necesidad se compone de una nocién instrumental, respecto algo; no es un término absolut
sino relativo ya g dependen de cada momento; y es un concepto subjetivo ya que tb de pende de cada per:

Existen_diferentes tipos de necesidades(en funcion de quien las exprese):

» Necesidad normativa: expresada por profesionales y expertos.

* Necesidad sentida, expresada por los usuarios, aunque no toda n. Sentida es expresada

* Necesidad expresada: las demandadas.

» Necesidad comparativa: resultado de analizar y comparar un mismo entorno socio — econémico.

Quienes expresan estas necesidades: usuarios (privado); profesionales(privado y 3er sector) la administrac
(publico) y los politicos (privado y publico)
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¢, Qué necesidad usamos para planificar? La realidad, es que la necesidad se construye a partir del universt
de necesidades expresadas por los 4 estamentos, es decir, por las normativas, las sentidas, las expresada:
comparativas, a pesar de sus posibles divergencias se resuelve mediante consenso y esa es la necesidad
usamos en la planificacién ,a la elegida de forma consensuda entre el universo de necesidades existentes.

¢ Existe necesidad real? La necesidad al ser un término subjetivo, no se puede absolutizar, sino analizar co
dinamismo de todos sus componentes (necesidades anteriores).

Técnicas para el andlisis de la situacion (intentar objetivar las necesidades mediante un razonamiento basic

Diagndstico. Estudio socio— econdmico. Analisis DAFO. Fase de escucha activa. IAP. Andlisis de la
demanda. Recursos y potencialidades + necesidades problema.

DAFO: debilidades, amenazas, fortalezas y oportunidades.

Andlisis de problemas motrices y problemas dependientes. Como ejemplo podemos usar el paro como
problema motriz y la inmigracion como problema dependiente. Actuamos sobre el problema motor para ten
a su vez repercusion en el problema dependiente.

Fase 2. El objetivo de la fase de andlisis de la situacion actual, es el DIAGNOSTICO. Pero el proceso
completo estaria compuesto:

ASA: analisis de la situacion actual (diagnéstico de 1 realidad bajo el estudio de los indicadores que deber
ser lo + cuantificable posible)

La Unica fase unitaria del programa, es la Implementacién, los de+ estamentos, estan predefinido y pueden
independientes. Ade+ que ésta fase es la que mas tiempo debe llevar en todo el proceso. En los SS.SS la
implantacién seria = a la Intervencion.

La Evaluacién: se analiza todo el proceso realizado, observando si ha sido el + adecuado, los profesionales
correctos, y al diagnéstico acertado.

La reduccién del tiempo provoca la eliminacion de esta fase en casi todos los programas.

Tras este informe ejecutivo tenemos variables cuantitativas que reflejan una variedad de problemas, peor s
podemos actuar sobre alguno de ellos, lo que nos obliga a priorizar, para lo cual es necesario la participacic
de los 4 estamentos. Pero ademas poseemos una serie de criterios:

« Ambito, alcance y magnitud del problema, observado la poblacién total afectada, la reversibilidad et

« Efectividad, si existe 0 no solucion técnica al problema.

« Eficiencia, serian los costes para intervenir obre cada 1 de los problemas.

« Factibilidad, legal e institucional, se refiere a si posee un marco legal definido que entra dentro de
nuestras competencias.

« Nivel de preocupacién social: cdmo se percibe el problema entre la poblacion, a + preocupacion
social + intervencion.

« Criterios politicos, la prioridad que le asigna el responsable publico a 1 determinado problema.

« Criterios de EQUIDAD: supondria atender mediante servicios en funcion de la necesidad relativa. P
tanto, como partimos de un concepto de desigualdad no habria necesidades equitativas y éste critel
iria encaminado a reducir las desigualdades y se fundamenta:

Equidad, segun méritos.
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Con unos, minimos para todos.
Segun la necesidad.
Esta homogeneizacion, de las desigualdades y las necesidades:
* Recursos per capita: + renta — recursos del Estado para cubrir necesidades.
« Igualdad de acceso: €j. : eliminar barreras arquitecténicas
« Igualdad de utilizacién. 2 hospitales en 2 islas, = n°® de camas x hab. Uno se usa 60 veces y otro 45,
pero solo tendremos equidad cuando la utilizacion sea similar.
« Igualdad de bienestar. Mejora general de la situacion.
La progresividad fiscal, tiene en cuanta la desigualdad de partida (no todos necesitan lo mismo xq no estan
= de condiciones). Fase 3. Tras todo el proceso de elegir una alternativa que se debe de proponer con un
verbo en infinitivo.
Hechos
Modelo
Estimacion
Resultado.
Verificacion

Se establecen modelos sobre lo que ocurre, es decir, de los hechos, los cuales se estiman dando valor a la
diferentes variables.

Esta estimacion, da un resultado, el cual se debe contrastar con los hechos que sucedan el futuro, es decir
verificaremos con otros datos.

Positivas.
 Describe lo que ocurre.
« Explica el hecho.
* Establece una ta.
« Construye un pensamiento o doctrina.
» Se basa en juicios metodoldgicos
 Afecta al ser
Normativas:
— Describe lo que deberia ocurrir.
— Hace recomendaciones para que se produzca.
- Es una ciencia aplicada y practica.

Define un conjunto de acciones (medidas y decisiones)

Se basa en juicios de valor: colectivos o ind
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— Tiene que ver con el deberia ser
A

C

B

A: combinacién de productos de X e Y.
B: falta de recursos por emplear.
C: sobreproduccién. Fuera de la frontera (mas recursos de los que disponemos)
Y

X

Trabajo.

Capital.

Tecnologia.

Y

Alternativas de produccion.
Funcion de produccién

Funcion de consumo

MERCADO

Agentes

Agentes

A

C

B

Y X

-14

=22



La ultima alternativa es la genera mas coste de oportunidad. Dejamos de producir 4 de Y para tan solo
producir uno de X. De la misma forma, que si tuviéramos 1m de euros. Los podriamos destinar a ahorro (1r
a una CC (1,02m) plazo fijo (1,03) o bolsa (1,07). Si por miedo elegimos la alternativa 3 estariamos
incurriendo en un coste de oportunidad de 0,04. Ya que no seria la mejor de las alternativas.
Ex = Vx/Vy Ex = elasticidad de x.
Vx = variacion de x.
Vy = variacion de y
E d/p = Vd/ Vp E = elasticidad de la demanda.
Vd = variacion de la demanda.
Vp = variacion del precio
15
57

Seria por tanto:

Df - Di
Ed/p=Vvd/ Vp=
Di

Pf - Pi

Pi

Baja el precio y aumenta la demanda

Di = demanda inicial.

Df = demanda final.

Pf =precio final.

Pi = Precio inicial.

Df - Di=7 -5=2/5=0,4 (demanda del 40%)

Di5

Pf-Pi=15-2=-0,5=%=0,25 =25% (el signo no
Pi 2 cuenta)

Vd/ Vp = 0,4/ 0,25. La demanda es elastica. Al variar
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el precio un 25%la demanda crece un 40%

Preferencia subjetiva C.I.

Curva de indiferencia.

Recta balance.

Punto de equilibrio C.1.

Recta balance: es el poligono de posibilidades de adquirir bienes y servicios con la renta que disponemos.
Huevos 30 X1 X = Xi. Pi = X1= R/Pi.

Harina 60 X2. X1=0 R = X2. Pi X2 = R/Pi

240 = Xi. Pi. + X2. P2.

240 = 30x1
X1=240/30 =8
X2 =240/60 = 4.

N° de trabajadores = — de 50.
Activo = 1,5 m. Euros.

Volumen de ventas = 5,5 m. Euros.
N° de trabajadores = 50 —250.
Activo = 1,5 3 m. Euros.

Volumen de ventas = 5,5 - 11,5 m. Euros.
N° de trabajadores + 250.

Activos + 3 m. Euros.

Volumen de ventas +11,5 m. Euros.
B: la elasticidad es infinita.

C la elasticidad es 0.

A coincide con el punto medio y la elasticidad es 1. Por debajo de este valor, oscilard entre 0y 1. En el pun
A, un incremento de il 20% del precio, traeria una disminucién del 20% de la demanda.

RENTA

Tipos de inversion.
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Importancia de la inversion

La inversion depende:
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