La contabilidad nacional
Célculo del producto nacional bruto (PNB)

El PNB es el valor de todos los bienes y servicios finales producidos en un periodo determinado por factore
de produccion que son propiedad de los residentes en el pais.

Para una economia sencilla que produce solamente platanos y naranjas. Se producen 20 platanos y 60
naranjas. Los primeros estan valorados en 0.30 um (unidades monetarias) cada uno y las segundas en 0.2!
cada una. El PNB es igual a 21 um, que es el valor total de la produccion.

En 1985,el PNB de los EEUU fue de 3.989 hillones de délares. Dividiéndolo entre la poblacion, que ascend
a 238,8 millones de habitantes en 1985, obtenemos el PNB por habitante, o per capita, que fue de 16.700
ddlares. También podemos calcular la produccién por persona empleada. En 1985 habia 108,9 millOones d
personas empleadas. Por tanto, el PNB, o produccion por persona empleada, fue de 36.630 dolares.

EI PNBy el PIB

Existe una diferencia entre el PNB y el producto interior bruto PIB. El PIB es el valor de los bienes finales
producidos en el interior de un pais. ¢ Cual es la diferencia entre el PNB y el PIB?. Una parte del PNB se
obtiene en el extranjero. Por ejemplo, la renta de un estadounidense que trabaja en Japon forma parte del |
de los Estados Unidos. Ahora bien, no forma parte del PIB de los Estados Unidos, porque no se gana en el
interior de ese pais.

Cuando el PNB es mayor que el PIB, los residentes de un determinado pais ganan en el extranjero mas de
gue los extranjeras en ese pais. En los EEUU, el PNB ha sido ligeramente superior en los Ultimos afios al F
lo que indica que las empresas de los residentes estadounidenses que poseen fabricas o trabajan en el ext
ganan mas en los paises extranjeros que lo que ganan en los EEUU las empresas y los individuos extranje

El producto nacional neto (PNN)

El producto nacional neto PNN, se diferencia del PNB en que se deduce de éste la depreciacién de los bier
de capital existentes durante el periodo. La produccion del PNB se realiza a costa del desgaste del stock de
material existente. Si no se utilizaran recursos para mantener o reponer el capital existente, el PNB no se
podria sostener al nivel corriente. Por ello usamos el PNN como una medida mejor del ritmo de actividad
econdémica que podria mantenerse durante largos periodos de tiempo, dado es stock de capital y la poblaci
activa existentes.

La depreciacion es una medida de la parte del PNB que hay que dejar a un lado para mantener la capacide
productiva de la economia, y la deducimos del PNB para obtener el PNN. Generalmente utilizamos el PNB
lugar del PNN porque las estimaciones de la depreciacion pueden ser bastante inexactas y porque ademas
se publican rapidamente mientras que las estimaciones del PNB correspondientes a cada trimestre se publ
de forma provisional antes de que pase un mes desde el final del trimestre.

El PNB nominal y real

El PNB nominal mide el valor de la produccién obtenida en un periodo determinado, a los precios de este
periodo o, como se dice algunas veces, en dolares corrientes.

El PNB real mide las variaciones que tienen lugar en la produccion fisica de la economia entre dos periodo



diferentes de tiempo, valorando todos los bienes producidos en ambos periodos a los mismas precios, o en
dolares constantes.

El PNB real como medida del bienestar econémico (MBE)

También conocido como bienestar de los residentes de un pais. Cuando el PNB aumenta, se supone que I
gente estd mejor desde el punto de vista material. Por supuesto, para utilizar el PNB en este sentido hay qt
dividir previamente el PNB real entre el nimero de personas; lo que se utiliza como medida del bienestar e:
PNB per capita (por persona). Las limitaciones existentes para medir las producciones carentes de mercad
sugieren que el PNB real per capita es una medida imperfecta del bienestar econdmico. Si el valor de la
produccién disminuye porque la gente ha decidido trabajar menaos, eso no quiere decir que se viva peor. Si
desea utilizar el PNB como medida del bienestar econémico, debe corregirse para incluir en el mismo valor
del incremento del ocio disfrutado como consecuencia de la disminucion de la semana laboral.

El deflactor del PNB y el IPC

El deflactor del PNB es la relacion entre el PNB nominal de un afio dado y el PNB real, y es la medida de Ig
inflacién entre el periodo corriente y aquél al que corresponden los precios base utilizados para calcular el
PNB.

El indice de precios de consumo (IPC) mide el coste de comprar un conjunto dado de bienes, representativ
de las compras de los consumidores urbanos.

La medicion de la economia real

Los instrumentos principales para definir los fenémenos econémicos a nivel empirico son las variables
econdmicas. Por variable econdémica se entiende cualquier categoria econdmica susceptible de variacion.

El valor de una variable es el resultado de la medicién directa de un hecho o un fenémeno. Cuando éstos n
son susceptibles de medicidn directa, entonces se utilizan los indicadores econémicos. Un indicador
econdmico es la medicién de un hecho, un fenédmeno o un acontecimiento de forma indirecta, a través del
de una o mas variables combinadas entre si.

Los indicadores econdémicos a nivel cuantitativo se construyen a través de diversas variables. Pueden ser
simples o compuestos. Los primeros constan de una sola variable, mientras que los complejos contienen
varias variables.

Una variable o u indicador econémico deben cumplir ciertos requisitos para ser considerados como tales:

 Tienen que ser idéneos, es decir, reflejar correctamente la realidad que se pretende cuantificar.
« Tienen que ser completos, es decir, cubrir con efectividad lo que pretenden reflejar.
« Han de cumplir los principios de homogeneidad y de comparabilidad.

Comparabilidad internacional

El estudio tedrico de la economia mundial es arduo y complejo. Esta dificultad no es solo de indole tedrica,
sino que se manifiesta también en el estudio cuantitativo a través del andlisis empirico. Los principales
problemas aparecen por tres causas diferentes: la realidad a comparar es heterogénea, las variables que s
utilizan suelen ser monetarias y los datos pueden ser no homogéneos, lo que dificulta la comparabilidad. El
sin contar, naturalmente, con los problemas derivados de la propia existencia y fiabilidad de datos, que es
deficiente en muchas economias.



Problemas derivados de la medicion de realidades diferentes.
La existencia de paises diferentes plantea, entre otros, los siguientes problemas:

» Heterogeneidad en la definicién de necesidades a cubrir por el desarrollo econémico. Las diferencias
climaticas, de culturas, etc., determinan en muchas ocasiones objetivos diferentes de la actividad
econdmica, y por lo tanto hay variables que tienen escaso sentido en la comparacién de segln que paise

« Aunque el uso de aparatos de aire acondicionado suele considerarse como indicador de alto bienes
los condicionantes climaticos sesgaran la comparabilidad.

» La medicion de la incorporacion de la mujer al mercado de trabajo no refleja, en muchos casos, el
papel real de la mujer en la economia, especialmente cuando, por razones religiosas y culturales, la
mujer es discriminada, aunque realice las principales tareas agricolas, comerciales o domésticas.

» En un pais desarrollado se considera bienestar el consumo de una amplia gama de articulos, mient
gue en otros tal consumo se considera despilfarrador o incluso sinénimo de malestar.

» Conceptuales: pueden existir diferencias de definicibn de una misma variable en los diferentes paises.
Ejemplos:

« La escolarizacién primaria: algunos paises consideran la edad de escolarizacion primaria entre los -
los 11 afios, mientras otros la consideran entre los 6 y los 12 afios.

 La tasa de urbanizacién: algunos paises consideran que existe un ndcleo urbano a partir de 2.000
habitantes, otros a partir de 10.000.

« De continuidad: existe una dificultad adicional para medir variables o indicadores de los diferentes
fendmenos que atafien a la economia mundial a través del tiempo, debido tanto a las estimaciones
estadisticas de los diferentes afios no son comparables, como a los cambios sobrevenidos en la propia
realidad que se trata de medir.

Ejempilo:

» La creacién y/o desaparicion de Estados, la ruptura de series sobrevenida por conflictos bélicos
externos o internos, etc.

Problemas de las variables monetarias
« Inflacion. Los precios generalmente distorsionan la medida de la economia real.
Ejemplos:

» A nivel transversal: imaginese dos paises cuyo volumen de produccion real es el mismo, pero uno ¢
ellos registra una tasa de inflacidn superior al otro. El resultado sera que el pais cuya tasa de inflaci
es mayor mostrara un volumen de produccién en términos monetarios superior al otro pais. La
solucion es deflactar las variables monetarias con el deflactor implicito del PIB en términos
constantes.

« A nivel longitudinal: si se quieren comparar las tasas de crecimiento de dos 0 mas paises, hay que
poner en primer lugar en términos constantes dichas tasas para cada uno de ellos, puesto que los
niveles diferenciales de inflacién pueden falsear la comparacion.

» Moneda diferente. Cada pais del mundo tiene una moneda diferente. Por tanto, las variables estimadas €
términos monetarios no permiten la comparacién entre paises.



Ejempilo:

« El PIB de Espafia se valora en pesetas, mientras que el de Chile se cuantifica en pesos chilenos, lo
hace imposible su comparacion.

La solucidn es expresar estas variables en la misma moneda, a través de los tipos de cambio. En general,
utiliza el délar de Estados Unidos, aunque también es posible utilizar cualquier otra moneda.

» Poder adquisitivo. La solucién del problema anterior suscita otro problema, derivado de la aplicacion del
tipo de cambio. En general, expresar las variables monetarias en délares de EE.UU. o en cualquier otra
moneda no propia del pais puede distorsionar la realidad, debido tanto a la existencia de bienes y servici
no comercializables internacionalmente, como a las distintas politicas monetarias locales con respecto a
moneda referencia.

Ejemplos:

» Imaginese dos paises con el mismo volumen fisico de produccién real. La produccién de cada pais
siempre esta expresada en su moneda nacional. Si se procede a homogeneizar las variables entre
ambos paises, el PIB aparecera expresado en dolares de EE.UU. o cualquier otra moneda utilizada
para la comparacién. El problema aparece cuando aun teniendo un PIB igual, al ser expresado en o
moneda, su magnitud quedara distorsionada por la evolucion del tipo de cambio y, por consiguiente
el pais con una mayor devaluacion respecto a la moneda de referencia manifestara un menor volum
de PIB, o viceversa.

Dados los niveles de inflacién y estructura de precios relativos de bienes y servicios no
comercializables internacionalmente diferentes en Espafia y EE.UU., un délar en este segundo pais
puede tener mas poder de compra en EE.UU. que el equivalente en pesetas en Espafia. En este ca
los turistas espafoles en EE.UU. se sentiran ricos. Lo mismo ocurre con las comparaciones salarial
entre paises: un salario monetario menor puede, de hecho, suponer una mejor calidad de vida si col
se accede directa o indirectamente, a mas bienes y servicios (porque son mas baratos o son ofrecid
por el Estado).

La solucién para comparar las variables monetarias sin reflejar las distorsiones aludidas es expresarlas en
paridad del poder de compra. Desde los afios setenta existe el Programa de Comparacién Internacional, g
la actualidad ofrece estimaciones del Producto Interior Bruto per capita expresado en estos términos de
paridad de poder adquisitivo para la mayoria de paises del mundo.

Problemas derivados de los propios datos

Evidentemente, el problema fundamental en cualquier estudio de economia empirica deriva de la propia
existencia de datos. Es decir, si existen 0 no existen los datos que se requieren. La solucidn a la inexistenci
de datos es su estimacioén a través de diversos métodos.

La calidad de los datos es otro problema de dificil solucion debido a que el investigador debe realizar un ac
de fe para aceptar la fiabilidad de los datos disponibles. Este problema puede aparecer por dos razones:

« En primer lugar, la base de datos puede contener errores de la fuente original; hay que tener en cue
gue los datos econdémicos originales se elaboran a partir de los diferentes Institutos de Estadistica d
cada pais, que l6gicamente pueden ser mas o0 menos sofisticados.

« En segundo lugar, la calidad de los datos bienes determinada por alguna de las fuentes de datos qu
tiene a su alcance el investigador. Aungue el criterio mas aconsejable es utilizar siempre una Unica
fuente de datos, si la fiabilidad de algunos de ellos es dudosa, conviene comparar con otras fuentes
estadisticas.



Las unidades de medida también requieren una atencion especial. Algunas variables estan expresadas en

porcentajes o en tanto por mil, otras en unidades monetarias, también pueden reflejarse en volumen fisico,
Por ello, la elaboracién de las bases de datos ha de cuidar que las observaciones de una variable estén sie
expresadas en la misma unidad de medida.

El conjunto de todos y cada uno de estos problemas da lugar a lo que en términos estadisticos se conoce c
errores de la homogeneidad de los datos. Por consiguiente, el primer reto que se afronta en la economia
empirica y descriptiva es homogeneizar los datos que se utilizaran.

Para que una base de datos no esté sesgada por errores de homogeneidad debe reunir los siguientes requ

» Comparabilidad: necesariamente las variables que se utilizan deben cubrir lo mismo en cada pais y
todos los periodos.

» Contenido: es imprescindible comprobar si la elaboracion de los datos es homogénea en su conteni
onoloes.

» Asociacion o correlacion conceptual: los datos han de adecuarse a los conocimientos tedricos que
explican el fenémeno de que se trate.

Por ejemplo, un alto PIB per capita debe corresponder a una alta esperanza de vida, a una baja tasa de
mortalidad infantil y a una alta productividad en la industria, etc.

Por ultimo, hay que sefialar que las unidades de medida de las variables pueden ser de varios tipos:

» Cantidades: toneladas de acero, barriles de petr6leo, numero de hijos, afios de vida, etc.

« Valor: valor de mercado del acero o del petréleo producido en un mes o en un afo, etc.

* Precio (unitario): precio de mercado de una tonelada de acero o de un barril de petrdleo, etc.
« Tanto por x: tanto por unidad, tanto por ciento, tanto por mil, etc.

Cuando las variables estan medidas en unidades monetarias y reflejan una evolucién temporal, entonces s
puede distinguir entre:

* Precios corrientes, precios nominales o términos nominales.
 Precios constantes, precios reales o términos reales, expresados sobre un afio base.

Indicadores socioecondmicos
Para estudiar la economia mundial desde una perspectiva real hay que abarcar los siguientes ambitos:
« el demogréfico,
« la actividad de la poblacién,
* la produccion y renta,
« la calidad de vida y

* el comercio exterior.

El conjunto de estos cinco ambitos permite definir estructuralmente, y desde una perspectiva real, las
caracteristicas socioeconémicas de los paises.

Poblacién

El conjunto de variables e indicadores demograficos permiten analizar las caracteristicas poblacionales de |
paises. La forma de abordar el estudio de éste &mbito supone trabajar con distintos tipos de variables:



« Variables de volumen de poblaciéon, que denotan un contenido de dimensién y permiten discriminar
entre los paises muy poblados y los poco poblados. Como variables de dimensién, aunque no
poblacional, se incluyen las de superficie territorial, que en relacion con las anteriores dan lugar a lo
indicadores de densidad.

« Variables que se refieren a la estructura de la poblaciéon, que a su vez comprende la estructura por
edades y género, la distribucién espacial, etc. La relacion entre las variables de la estructura por
edades y la estructura por género permite dibujar la piramide de poblacién.

« Variables que se refieren a la dindmica poblacional o a su movimiento. Estas variables informan sok
los nacimientos, defunciones y desplazamientos en una poblacién, y el conjunto de ellas expresa el
crecimiento de dicha poblacion.

« Variables cualitativas de la poblacion referidas al ciclo vital. Este conjunto de variables muestra
informacién sobre las caracteristicas de la base humana en cada pais.

Actividad de la poblacion

Las variables e indicadores de este ambito dan informacidn sobre las actividades econdmicas que realiza I
poblacion de cada pais. Estas variables también pueden referirse a los volimenes de activos o a la estructt

Las estadisticas de poblacion activa y de empleo son un ejemplo paradigmatico de las dificultades
anteriormente sefialadas respecto a existencia y fiabilidad de datos, homogeneidad y continuidad. La propiz
Oficina Estadistica de la Organizacién Internacional del Trabajo cambid en 1988 la clasificacién utilizada
anteriormente, con lo que en algunos casos es muy problematica la creacion de series histéricas.

Produccién y renta

Las variables en este caso deben informar sobre qué y cémo producen y consumen los diferentes paises. ¢
trata de reflejar el output generado por la actividad de la poblacion, y por tanto esta estrechamente relacion
con ella, mediante el concepto de productividad.

El conjunto de variables y de las relaciones entre ellas es mas complejo que en los demas ambitos y supon
por si mismo la eleccién de una determinada metodologia para la contabilizacién de las actividades
econdmicas. Dicha metodologia, que implica una determinada forma de concebir y realizar la Contabilidad
Nacional, no ha sido siempre la misma, lo que ha producido serios problemas para la comparabilidad
internacional. Los Sistemas de Contabilidad Nacional propuestos por los principales organismos
internacionales tratan de mejorar y homogeneizar las metodologias a seguir por los diferentes paises, aung
cabe destacar que estos propdsitos, si bien han logrado un minimo de unificacién que hace posible la
comparabilidad, estan sujetos permanentemente a un proceso dinamico de revision y perfeccionamiento.

Independientemente de las técnicas concretas de la Contabilidad Nacional, las consideraciones fundament
a tener presente en el estudio de este ambito son las siguientes:

» La distincion entre la produccion interior de un pais y la de los nacionales del pais.

» La distincion entre la produccién bruta y la neta.

« La distincion entre la produccién expresada en precios de mercado o en coste de los factores.

« La distincion entre el origen de la produccidn total y como se gasta.

« La relativizacion del volumen de la produccién a la poblacion activa, global y sectorialmente.

* Y, como en casos anteriores, la distincidén de variables de volumen, variables de estructura, variable
de dindmica, entre precios reales y precios nominales, etc.

Calidad de vida

Aunque el concepto de bienestar es relativo al contexto socio—histdrico de cada sociedad, parece plausible



considerar que la mejora en la calidad de vida se consigue mediante el acceso a una serie de medios de
consumo materiales y servicios que permiten, en cada contexto social, satisfacer las necesidades no sélo
basicas a nivel individual, sino también de caracter social. Por otra parte, el caracter subjetivo y personal de
los gustos del consumidor podria hacer aparentemente imposible una generalizacion del concepto mismo.

Las variables e indicadores referidos a este ambito deben informar sobre el nivel de bienestar de la poblaci
de un pais. A pesar del problema conceptual y moral que incorpora el término bienestar, se considera
convencionalmente que los bienes y servicios que componen la base objetiva del bienestar son los referido
la alimentacion, sanidad, educacion, los medios de produccion domésticos y las disponibilidades de ocio y
cultura. Evidentemente, en una sociedad mercantil el acceso a tales medios esta intimamente ligado al nive
ingreso y al consumo de energia, por lo que a menudo se ha considerado que los indicadores de estos Ultir
tipos son buenos indicadores también del nivel de bienestar y de calidad de vida.

Comercio exterior

El conjunto de variables que definen las caracteristicas del comercio exterior permite estudiar la relacién
comercial de un pais con el resto del mundo y sus implicaciones tanto para el interior del propio pais como
para el resto de paises con los que comercia.

Al respecto se pueden considerar diversas dimensiones:

« Las variables de volumen de comercio permiten analizar la importancia del pais en el global del
comercio mundial.

« El grado de cobertura cuantifica el déficit o superavit comercial del pais con respecto al exterior.

« Las variables de estructura de las exportaciones e importaciones por productos muestran el grado d
especializacion del comercio del pais y su dependencia en productos determinados.

« El grado de concentracion comercial se refiere a la diversificacion del comercio en muchos o pocos
mercados, es decir, si el comercio del pais depende de muchos o pocos proveedores.

» La importancia relativa del comercio en la generacién del PIB de cada pais permite definir el grado «
extraversion de la economia nacional.

Los niveles de desarrollo

Como es sabido, la economia mundial esta formada por paises con distinto nivel de desarrollo. Por lo gene
el indicador empleado para medir el nivel de desarrollo es el Producto Interior Bruto per céapita, tal y como y
habiamos indicado, un indicador que presenta varios inconvenientes: los tipos de cambio utilizados para
reflejar todos los datos en una misma moneda, el délar norteamericano, pueden desdibujar la comparabilid:
de las cifras, pese a que los organismos internacionales los corrigen mediante factores de conversion que
buscan medir adecuadamente el nivel de precios relativos; los registros estadisticos de muchos paises en
desarrollo son rudimentarios y valoran inadecuadamente el producto total; los niveles de vida dependen de
precios internos, muy diferentes de unos a otros paises; el producto per capita mide el valor de los bienesy
servicios finales de que dispone el ciudadano medio, pero no explicita si esos bienes y servicios contribuye
no al bienestar de la sociedad: cuentan lo mismo los alimentos y los servicios educativos que las armas; el
producto per capita no nos dice nada acerca de la distribuciéon de la renta. Es, por tanto, s6lo una medida
aproximada del nivel de desarrollo de los paises, una medida que tiene que ser completada con otros vario
indicadores, pero que permite acercarnos a un concepto, el de nivel de desarrollo, enormemente esquivo. S
trata, de todas formas, de un indicador que ha demostrado su operatividad: los paises con un producto alto
desarrollados, muestran en términos generales un nivel de vida superior a los que tienen un producto bajo,
desarrollo.

Por qué crecen los paises



Al aceptar que el producto per cépita es un razonable indicador admitimos implicitamente, que su continuac
crecimiento es la llave del desarrollo. Aplicamos, por tanto, un concepto de desarrollo occidental —los nivele
de vida dependen de la cantidad de bienes y servicios de que dispone un ciudadano medio— que puede
perfectamente cuestionarse, pero que es el que goza de aceptacion generalizada. A partir de la idea centra
pregunta se descompone en dos nuevas incégnitas: 1) ¢, Como lograr, que el PIB crezca de forma apreciab!
durante largos periodos de tiempo? 2) ¢ De qué manera puede conseguirse que el crecimiento de la poblac
no haga naufragar el logro de un mayor producto total? Espafia puede perfectamente servirnos de ejemplo:
el periodo 1960-74 la tasa interanual de crecimiento del PIB fue del 7.15 %; la de la poblacién del 1.06 %;
consecuencia el PIB per capita aumentd un 6.03 % anual, desde 331.455 pesetas en 1960 a 751.959 en 1¢
El transito del subdesarrollo al desarrollo se habia consumado.

El crecimiento del producto total depende del aumento de la productividad del factor trabajo y ésta a su vez
del aumento de la inversion: en la medida en que se aumente el stock de capital de la economia, la
productividad del trabajo se elevara y el crecimiento de la oferta total de bienes y servicios se producira. En
version neoclasica, la clave del crecimiento radica en la tasa de ahorro: a tasa de ahorro mas altas
corresponden paises mas ricos. Siguiendo la linea neoclasica, trabajos mas modernos entienden que la
acumulacién de capital fisico y humano permite dotar al modelo de mayor capacidad predictiva.

Considerando que el modelo de crecimiento exige un analisis mas depurado, toda una serie de investigacic
actuales tratan de explicar el incremento de la productividad por la accién de factores endégenos: el
aprendizaje en el trabajo, el capital humano, el esfuerzo de investigacion y desarrollo y la dotacién de
infraestructura publica. El aprendizaje en el trabajo supone que los conocimientos técnicos mejoran a
consecuencia de la experiencia adquirida por los trabajadores y, por tanto, la productividad de los propios
trabajadores también. La acumulacion de conocimientos del factor trabajo, la generacién de capital humanc
puede no solo aumentar su productividad, sino también la de los demas factores de produccién; una
acumulaciéon de conocimientos que constituye una actividad social por cuanto se transmite de una generaci
a otra. Para los proponentes del esfuerzo en investigacién y desarrollo, en tanto que motor de crecimiento c
la economia; de ahi que las diferencias en ese tipo de inversiéon se traduzcan en diferencias de ritmo de
crecimiento. La inversién en infraestructura publica, bien sea fisica o inmaterial elevara la productividad del
capital privado y con ella la capacidad de crecimiento del conjunto de la economia.

Pero no nos engafiemos: cuando se analizan los problemas del crecimiento se utilizan modelos que
corresponden a paises industrializados o, por lo menos, con suficiente base industrial. Los problemas del
desarrollo son otros, porque las caracteristicas de que se parte son distintas: en un pais subdesarrollado el
sector predominante es el primario, lo que hace que la oferta exportable se concentre en los bienes de ese
sector, una proporciéon muy amplia de la mano de obra es trabajo sin cualificar y con niveles educativos
infimos, lo que hace mas dificil su cualificacién; los niveles de renta son bajos y, por tanto, también es
reducida la tasa de ahorro; y, lo que es peor, la organizacion institucional y el clima social no son los mas
adecuados para fomentar las actividades productivas: la estructura financiera y fiscal es rudimentaria, el
sistema de precios sufre distorsiones importantes, el cuadro fundamental de valores sociales entorpece, co
frecuencia, la organizacion productiva. Por eso hay que distinguir entre crecimiento y desarrollo: en el
primero de los casos se trata de singularizar los resortes que impulsan una economia desarrollada, es decii
industrializada; en el segundo, lo que importa es identificar las vias que permiten soltar los frenos del
subdesarrollo y encontrar una senda de crecimiento autosostenido. El objetivo es el mismo, pero los
problemas son mucho mas profundos en los paises envias de desarrollo.

Para superar el estado de subdesarrollo, un pais atrasado tiene que dar respuesta a cuatro problemas de
considerable alcance: la escasez de capital, la trampa del crecimiento empobrecedor, el bajo nivel de
industrializacién y la falta de integracién en los mercados mundiales.

La escasez de capital deriva de la baja renta de los paises en desarrollo y, consecuentemente, de su reduc
tasa de ahorro interno. Siempre es posible aumentar el ahorro reduciendo el consumo, pero, en sociedades



las que amplias capas de poblacién se mueven en nivel de subsistencia, las posibilidades son minimas; lo
normal, por tanto, es buscar ese ahorro en el exterior, unas veces a través de los organismos internacional
otras por la via privada. Un pais en desarrollo es, casi siempre, un receptor de capital exterior, un capital gt
podréa devolver conforme su renta crezca. Gran Bretafia fue un pais receptor de capital en el siglo XVIIl, en
los comienzos de su industrializacion, y también lo fue Estados Unidos en el siglo XIX. Si el proceso de
crecimiento se desencadena y mantiene, la deuda exterior no debe plantear graves problemas; si el despec
no es autoalimentado, la deuda exterior construird una restriccion dificil de superar.

En las primera etapas del desarrollo, la oferta exportable esta todavia muy concentrada y apoyada en los
productos primarios. Para el caso de que la exportacion crezca, pero empeore la relacion real de intercamb
ese crecimiento de volumen fisico exportado puede contraer el producto total en lugar de expandirlo. El
intercambio internacional actuaria, en este caso, como reductor de las posibilidades de desarrollo. Se trata
una de las razones que dieron lugar al nacimiento de la Confederacion de las Naciones Unidas sobre
Comercio y Desarrollo.

La experiencia demuestra que el eje fundamental del desarrollo es el esfuerzo de industrializacién: la indus
impulsa, en general, toda actividad productiva, dispara un proceso de aprendizaje que se filtra por todos los
huecos de la economia y permite diversificar la oferta exportable. Por eso todos los paises desarrollados sc
paises industrializados. Ahora bien, una vez resuelto el problema que plantea la escasez de capital, hay qu
decidirse por la industrializacion hacia dentro o hacia fuera: en el primer caso, el proceso queda al abrigo d
competencia exterior, pero plantea enormes problemas de eficacia productiva; en el segundo puede hacers
mas adecuado uso de las ventajas comparativas, pero debera soportarse la competencia procedente de pa
mas desarrollados. La referencia histérica ofrece ejemplos distintos: el desarrollo britanico del siglo XIX se
llev6 a cabo con apertura creciente, es decir, hacia fuera; el desarrollo aleman del mismo siglo se efectu6
apoyandose en el mercado interno y, por tanto, con barreras exteriores importantes. Las caracteristicas
actuales de la economia mundial hacen muy dificil que hoy se pueda emplear el modelo autarquico.

Sin incorporarse a los grandes mercados mundiales, las posibilidades de crecimiento de un pais atrasado s
muy débiles porgue su peso especifico como oferente y demandante, serd inapreciable. Salvo que cuente ¢
un recurso basico importante, como es el caso de petréleo, su importancia como fuente productiva declinar
sin remedio, porque los productos sintéticos permiten, en la actualidad, sustituir muchos de los recursos
naturales; a menos que el incremento de su demanda tenga repercusion palpable en esos mercados, su
mercado interno pasara inadvertido. El problema se agudiza en los paises que se encuentran geograficame
alejados de los mercados occidentales y se reduce en los que se encuentran en su periferia. La inversion
exterior es una de las formas de solucionar el problema.

Como integrarse en los mercados mundiales

El proceso de desarrollo implica una vinculacion progresiva con los grandes mercados mundiales porque, ©
no ser asi, de no convertirse en cliente y suministrador de esos mercados, la competencia internacional o |z
innovacién tecnoldgica terminaran por esterilizar los esfuerzos realizados. Una necesidad que se hace mas
intensa cuanto mas alejado se encuentra el pais de los mercados occidentales: el desarrollo espafiol de los
sesenta debe mucho a la proximidad geografica con los paises mas industrializados de Europa; las dificult
de muchos paises africanos tienen bastante que ver con su alejamiento de los grandes centros dindmicos.

La inversion directa extranjera en creacion de empresas constituye una de las vias mas rapidas para lograr
vinculacion. Durante afios, muchos de los gobiernos de los paises en desarrollo han estigmatizado la inver:
extranjera por multiples razones: por entender que generaban economias de enclave aisladas del resto del
por considerar que la succion de beneficios superaba la aportacion de capital; por temor a que el poder de |
empresa extranjera, sobre todo de las grandes multinacionales, pudiese inferir con las decisiones politicas
los gobiernos. Tales reservas no son infundadas, especialmente en los casos de gobiernos muy débiles, pe
no deben hacer olvidar los aspectos positivos de la inversion: la formacion bruta de capital fijo aumenta, se



facilita la difusién de tecnologia, se intensifica el efecto de aprendizaje sobre el conjunto de la economia. P
sobre todo, se acerca la economia del pais a los grandes mercados: la empresa extranjera explora las
posibilidades del pais como demandante y suministrados, generalmente exporta una parte de lo producido
los demas mercados en los que opera, puede atraer nuevas inversiones y crea, en los dos sentidos, redes |
distribucién que ayudan a consolidar la vinculacion.

La integracién econdémica

Para lograr un mercado de competencia perfecta, que es ni mas ni menos que la economia ideal, se deben
borrar las diferencias entre distintos paises, y el mejor camino para evitar desigualdades es la integracion
econdmica. La integracion consiste en eliminar, de manera progresiva, las fronteras econémicas entre pais
Cabe diferenciar entre integracién negativa e integracion positiva: las medidas negativas suponen eliminar |
obstaculos que separan las economias y son, generalmente, las mas faciles de definir y adoptar (por ejemg
suprimir los aranceles entre paises miembros); las medidas positivas entrafian mecanismos de cooperacior
(por ejemplo, armonizar politicas macroecondémicas) que se van ampliando conforme la integracion avanza
gue resultan, normalmente, mas complicadas de poner en practica.

Razones de la integracién
Distinguiremos cuatro razones fundamentales, dos econdmicas y dos politicas.

La integracién busca ampliar los mercados, lo que permite una mayor division del trabajo en el seno del
espacio integrado y, consecuentemente, una mejor asignacién de recursos reales y financieros: serd mas f:
para las empresas obtener economias de escala y alcance, y ello debe permitir un mayor ritmo de crecimie
de las economias y una mejora del bienestar general.

La integracién busca también aumentar la competencia en el conjunto integrado. A través de una mayor
competencia, la inversion debe acelerarse y provocar una revitalizacion de las economias de bloque. Tamb
de esa forma debe acelerarse el ritmo de crecimiento y potenciarse el bienestar social.

Detras de toda férmula integradora suele existir, mas o menos explicitada, una razén politica: las
Comunidades Europeas se crearon para tratar, por una parte, de poner fin a los continuos enfrentamientos
entre las potencias de Europa Occidental, en especial Alemania y Francia y, por otro lado, para reforzar tod
la zona frente a la por entonces amenaza soviética. Y todo ello a partir de un razonamiento simple: que la
unién de intereses econémicos termina por unir los intereses politicos.

Pero existe, asimismo, un segundo objetivo politico claro que emana de todo proceso de integracion: aume
el peso politico internacional del espacio integrado que, con el paso del tiempo, terminara por superar al de
paises miembros por separado. El efecto es, ademas, mucho mayor cuanto mas avanzado se encuentre el
proceso integrador, y se hace sentir mas claramente en el terreno econémico que en el puramente politico,
porque los reflejos nacionalistas son mucho mas intensos en el segundo caso. La Unién Europea se une, a
veces, cuando debate con terceros paises temas econdmicos; dificilmente lo logra cuando lo que se discut
temas politicos.

Formas de integracion
De menor a mayor, las férmulas de integracion son las siguientes:
Acuerdo preferencial

Los miembros se conceden entre si una serie de preferencias —reduccién de aranceles o de otras formas d
proteccién—, generalmente en el sector industrial. Tiene el inconveniente de chocar contra las normas del
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GATT (Acuerdo General sobre Aranceles de Aduanas y Comercio), que no consideran tales acuerdos
incluidos en las excepciones al principio de no discriminacién. Por eso, el Acuerdo Preferencial firmado en
1970 entre la CEE y Espafia estuvo siempre sujeto a la amenaza de reclamaciones en el seno del GATT.

Zona de librecambio

Los miembros hacen desaparecer, entre si, los aranceles y cualquier otro tipo de obstaculos al comercio, p
mantienen frente a terceros paises, sus propios aranceles. Presenta un inconveniente sustancial: que los p
terceros intentaran exportar a la zona a través del pais con menor proteccién exterior, lo que tratara de
remediarse, por parte de las aduanas de los paises miembros, exigiendo certificados de origen para saber
una vez en el espacio comun, los productos deben seguir sujetos a las obligaciones que se aplican a paise
miembros.

Unién aduanera

Los miembros eliminan, entre si, todos los obstaculos existentes a la libre circulacién de bienes y erigen,
frente a terceros paises, un arancel comun al que se afiadira cualquier otra férmula protectora que sera tan
comun. De ahi que una mercancia cualquiera, procedente del resto del mundo, pueda circular libremente te
pronto como atraviese una de las aduanas de la Unidn.

Mercado comun

Se trata de una Uniéon Aduanera completada con la libertad de movimientos de capital y mano de obra. Por
tanto, en un Mercado Comun circulan libremente los bienes, el capital y las personas. Pueden existir, adem
algunas politicas comunes. La Comunidad Europea ya incluia, en esa fase de su proyecto integrador, la
Politica Agricola Comun, la Politica Pesquera Comun y politicas comerciales frente a terceros paises.

Mercado Unico

El Mercado Unico supone perfeccionar el Mercado Comun, eliminando las fronteras fisicas (aduanas), las
fronteras técnicas (para las cuales hay que armonizar normas sobre calidades, abrir los mercados publicos
etc.) y las fronteras fiscales (lo que requiere, también armonizar una serie de impuestos). Aungue algunos c
los objetivas previstos todavia no se han alcanzado plenamente, el Mercado Comuan Europeo se convirtio, ¢
31/12/92, en un Mercado Unico.

Unién Econdémica

Significa dar un paso mas, en los propoésitos integradores, y completar el Mercado Unico con politicas
macroecondmicas coordinadas —con inclusion de reglas obligatorias en materia presupuestaria— y politicas
comunes para favorecer los cambios estructurales y el desarrollo regional.

Unién Monetaria

Entrafia fijar irrevocablemente los tipos de cambio entre los paises miembros o crear una Unica moneda qu
sustituya a todas las demas. Puesto que es imposible alcanzar la Unién Monetaria sin contar con un Merca
Unico y con politicas macroeconémicas coordinadas, la Unién Monetaria supone la existencia previa de
Unién Econdmica. Por eso el objetivo econdmico de la Unidn Europea es lograr la Unién Econdmica y
Monetaria.

Unién Econdémica plena

Implica integrar totalmente las economias de los paises miembros, lo que exige una politica econdmica cor
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y determina, en consecuencia, la unién politica; completada esta fase, los paises miembros habran formad
anico pais.

El ensayo integrador mas amplio es, sin duda, el europeo occidental, iniciado en 1958 y, en la actualidad, e
accidentado camino hacia la Unién Econdmica y Monetaria. Conviene, por tanto, para calibrar lo que la
integracion significa, analizar, con cierto detenimiento, el proceso. Un proceso que se ha ido realizando por
etapas, tanto en su dimension horizontal (numero de miembros), como en la vertical (grado de integracion c
las economias) y que ha estado, y estd, sujeto a grandes vaivenes debido a tres causas fundamentales. Pr
no todos los gobiernos conciben la integracion del mismo modo, especialmente las fases ultimas del ensay:
integrador, razén por la cual el Tratado de Maastrich sigue rodeado de grandes incertidumbres. Segunda: I¢
ciclos econémicos debilitan o impulsan la voluntad integradora: las recesiones la suelen debilitar porque los
gobiernos quedan prendidos en los problemas internos y tropiezan con mayores resistencias para seguir
adelante; las expansiones la impulsan, por lo general, porque reducen los problemas internos y permiten
afrontar mejor los costes del proceso. Tercero: el entorno politico condiciona también el proceso integrador
porque algunos acontecimientos resaltan las diferencias entre sus miembros y la falta de cohesién de sus
politicas: el derrumbamiento del comunismo europeo planted nuevos problemas al ensayo integrador, améi
haber debilitado la economia del pais ancla del sistema, Alemania, cuyos esfuerzos fundamentales se han
dedicado, desde entonces, a resolver los problemas derivados de la reunificacion de las dos Alemanias.

Competencia imperfecta, proteccionismo y monopolizacion de los mercados mundiales

Las transformaciones del comercio internacional son evidentes desde hace dos décadas aproximadamente
Estas nuevas tendencias del comercio internacional han hecho mas obsoletas adn a las teorias clasicas y
neaoclasicas del comercio internacional, obligando a reemplazarlas por teorias mas modernas que expliquer
precisamente dichas transformaciones.

Algunas de las caracteristicas fundamentales que definen el comercio en la actualidad son:

 El incremento del comercio de mercancias con mayor contenido tecnolégico. Desde principio de los
afios setenta el comercio de mercancias se ha ido concentrando cada vez mas en productos de
ingenieria (automoviles, aeronaves, instrumentos cientificos, electrénica y otras maquinaria y
equipos) que corresponden a sectores con un elevado contenido tecnoldgico, mientras que los sectt
industriales maduros se han estancado e incluso ha disminuido en el comercio mundial.

» Una mayor convergencia comercial entre paises desarrollados. Si bien después de la segunda
posguerra EE.UU. era el lider econdmico mundial, con una participacién mayoritaria en el comercio
mundial y una alta competitividad de sus productos en los mercados mundiales, desde los afios
sesenta algunos paises europeos (principalmente Alemania) y Japén iniciaron un proceso de conqu
de mercados a través de productos cada vez mas competitivos con elevado contenido tecnolégico. |
este sentido, puede afirmarse que en el panorama actual del comercio internacional convergen las t
grandes potencias econdémicas que compiten entre si en los sectores mas dinamicos de la economi

« Crecimiento considerable del comercio intraindustrial. El comercio entre productos industriales de la
misma categoria se ha incrementado en los Ultimos afios, denominandose a este tipo de intercambi
comercio intraindustrial (CIl). Un porcentaje mayoritario del comercio de los paises mas
desarrollados se produce dentro de un mismo sector industrial donde los productos que se
intercambian utilizan las mismas combinaciones de factores de produccion. Ademas, el Cll se
desarrolla principalmente en industrias con economias de escala y dominadas por pocas empresas,
cual significa que este comercio se desarrolla en régimen de competencia imperfecta, generalmente
oligopolio.

Una de las explicaciones de que exista un mayor comercio intraindustrial de productos intensivos en
tecnologia, desde el lado de la demanda, es el aumento de la renta de los paises que desvia la demanda h
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mercancias denominadas de lujo, o0 sea, con una elasticidad-renta de la demanda superior a la unidad. Pei
esta explicacion es insuficiente y hay qgue complementarla con las nuevas caracteristicas de la oferta. Desd
lado de la oferta, las economias de escala y la competencia imperfecta (monopdlica u oligopélica) ayudan &
explicar el comercio intensivo en tecnologia y el de caracter intraindustrial.

Por tanto, las nuevas teorias del comercio internacional intentan superar la incapacidad de las teorias
tradicionales del comercio para explicar tales caracteristicas.

Resumiendo, las nuevas teorias sobre el comercio se basan en tres ejes basicos: el aprendizaje y las econ
externas afectan a todos los procesos de desarrollo econémico; las economias de escala son mucho mas
importantes de lo que se pensaba en la teoria neoclasica, y la naturaleza imperfecta de la mayoria de los
mercados, de caracter monopdlico u oligopdlico.

Estas caracteristicas tienen implicaciones en las politicas comerciales de los paises periféricos y respaldan
dichas politicas sean selectivas y que la liberalizacién comercial también lo sea. Asi en primer lugar, muchc
paises periféricos estan adoptando estrategias de exportaciones que consisten en aprovechar nichos del
mercado a partir de la exportacién de productos diferenciados, tanto de manufacturas como de productos
agricolas. En estas politicas los gobiernos deben participar de forma activa para identificar esos nichos y
promover las exportaciones.

En segundo lugar, si se reconoce que las economias de escala son importantes en una actividad, se puede
justificar un periodo temporal de sustituciéon de importaciones con barreras proteccionistas que permitiria a
empresas aumentar su produccion, disminuir costos y, a largo plazo, exportar a los mercados internacional

Por ultimo el dominio de tecnologias nuevas, creadas en los paises centrales, adaptandolas a las condicior
locales, tiene efectos de aprendizaje que incrementan la productividad y la produccion.

En definitiva, en las nuevas teorias del comercio internacional, las conclusiones sobre las politicas
comerciales son bastante diferentes a las del modelo neoclasico, ya que mientras éstas se basan en la ven
comparativa estatica, en la neutralidad de incentivos y en la no intervencién en el comercio internacional,
aguéllas sefalan la necesidad de dominar las nuevas tecnologias para producir mercancias y poder diversi
las exportaciones y de esa forma ser mas competitivo en el mercado internacional.

La crisis de la economia mundial

Como conclusion del analisis de la estructura del Sistema cabe abordar los problemas actuales a los que s
enfrenta su reproduccion.

De la misma forma que en la infraestructura del Sistema se han detectado en las Ultimas décadas situacion
consideradas criticas (explosién demografica, deterioro medioambiental, etc.), en el ambito estructural
también se asiste, desde hace dos décadas, a un discurso recurrente que habla de crisis econémica, de cri
estructural en las relaciones internacionales o en los modelos de organizacién productivos, comerciales o
financieros, e incluso de crisis de un modelo social global, como catarsis y p6rtico a la sociedad del siglo X

Mas gue una Unica crisis en la estructura del Sistema, se trata de diferentes crisis, referidas a las dificultade
de reproduccién y de estabilidad en diversos niveles sistémicos de las actuales estructuras. Pero existe une
base comun a todas ellas, que ademas es la mas persistente en el tiempo, ya que se viene manifestando d
finales de los afios sesenta. Esta base comun es el fin de la extensa etapa de auge econémico que tuvo lug
tras la Segunda Guerra Mundial. En términos de ciclo econdémico, las depresiones y las crisis a corto y med
plazo han sido moneda comun desde el agotamiento del auge posbélico, y sus manifestaciones en los
diferentes ambitos econémicos han sido en ocasiones de una gran crudeza coyuntural.
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En este capitulo se describe esta larga onda descendente del ciclo econdémico, articulando la dinamica
histérico—estructural de los diferentes agentes y espacios de la crisis en su proceso de generalizacién desd
Centro hacia el Sistema, desde éste hacia la Periferia y desde ésta, de nuevo hacia el Centro. Como
conclusion, se resitian los componentes y posibilidades de la recuperacion en el marco de las nuevas
hegemonias y subordinaciones que se estan construyendo a lo largo de la crisis entre las formaciones soci
del Sistema, al que por otra parte, y tras varias décadas de desconexion, se han reincorporado las sociedas
ex socialistas, con la ex URSS a la cabeza.

El desarrollo ciclico del capitalismo en el siglo XX

Durante el siglo XX, el desarrollo capitalista ha atravesado por fases ciclicas de recuperacion, auge, crisis
depresidn. Los ciclos han sido por sus caracteristicas y duracion, de diverso tipo y atendiendo a diferentes
causas, entre las que cabe distinguir los desajustes coyunturales entre la composiciéon de la oferta 'y de la
demanda, las desproporcionalidades entre la productividad y la capacidad de consumo, la sobreproduccién
la caida de beneficios, etc. Estas fluctuaciones ciclicas, consustanciales a la dinamica capitalista, se
superponen al movimiento de la acumulacion de capital a mas largo plazo. Es esas ondas largas del desart
capitalista en este siglo se dan, a grandes rasgos, las siguientes fases:

* Crisis y depresion hasta el final de la Primera Guerra Mundial.

» Recuperacién y auge hasta 1929.

* Crisis y depresion entre 1929 y el final de la Segunda Guerra Mundial.
» Recuperacién y auge entre 1947 y 1967-73.

» Crisis y depresion entre 1967-73 y la actualidad.

Por otra parte, y a diferencia de la historia capitalista anterior, el caracter monopolista e imperialista y
posteriormente mundial de la fase estructural en la que se desenvuelve la estructura y dinamica capitalista,
implica unas diferencias fundamentales respecto a los desarrollos ciclicos anteriores, de la siguiente forma:

» Debido al caracter monopolista y a la intervencién estatal, tiene lugar un aumento de la duracién de
fase. En la fase ascendente duran mas los auges de los ciclos mas cortos y las politicas anticiclicas
permiten reducir la duracién de las recesiones. Todo ello a costa de politicas que ulteriormente se
pueden maostrar como inflacionarias, no competitivas o creadoras de déficit pablico estructural. En |z
fase descendente, sin embargo, es al contrario. El monopolismo y el Estado permiten suavizar el cic
pero no evitarlo, y la profundidad de las recesiones es mayor. Cuesta mucho mas salir de la depresi
de una manera sostenida y, en todo caso, los periodos de auge son mas cortos y de caracter mas
volatil.

» Debido al caracter cada vez mas mundializado, tiene lugar la generalizacion internacional del ciclo. .
diferencia de las crisis nacionales del siglo XIX, en el siglo actual la crisis se difunde entre las
economias nacionales y afecta al conjunto del Sistema capitalista mundial. No al mismo tiempo, ni
con la misma intensidad, pero el caracter cada vez mas global de la economia (mundializacién) ha
dado lugar a que la crisis en una economia influya en la economia de otros paises, hasta generalizs
en el conjunto del Sistema. Otro tanto pasa con los auges. En definitiva, como el espacio en el que
tiene lugar el proceso de valorizacién del capital es cada vez mas mundial que nacional, como mas
mundiales que nacionales son los agentes econémicos (las empresas lideres), los problemas de
productividad y competitividad se definen también en el espacio internacional.

Para abordar la explicacion de la fase actual de crisis y depresion de la onda larga hay que partir, pues, de
etapa procedente, la fase ascendente de la misma que surge de la segunda posguerra.

El auge posterior a la Segunda Guerra Mundial

La onda del ciclo en la que hoy esta inmersa la economia mundial se generalizé a partir de la recuperacion
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posguerra, entre 1945 y 1950, tanto en Europa como en Japdn e incluso en numerosos paises periféricos. |
embargo, tiene su origen en la economia norteamericana, que superd la crisis y depresion iniciadas en 192
con anterioridad, en plena guerra mundial y merced al considerable incremento de la produccion, la activide
econdmica en general y las ganancias, que permitid el esfuerzo industrial ocasionado por la guerra.

Estados Unidos salié indemne de la guerra. Su territorio no resulté afectado. Sus infraestructuras materiale
sus instalaciones, su industria y agricultura salieron altamente reforzados del conflicto. Politica y militarmen
fueron los vencedores, junto a la Unién Soviética. Se encontraban en inmejorables condiciones para impon
sus criterios a un mundo diezmado, devastado por la guerra. Asi lo hicieron, y bajo su direccién se adoptart
los acuerdos de Bretton Woods que instaurarian un nuevo orden econémico mundial, consistente en:

» Un sistema monetario internacional basado en el patrén—délar y su libre convertibilidad en oro a une
partida fija, que asegurase la supremacia norteamericana en el mercado de cambios internacional.

» Una institucién de control monetario y financiero a nivel mundial: el Fondo Monetario Internacional,
cuya mision, entre otras, era controlar la paridad fija moneda nacional-délar—oro y aprobar o no las
devaluaciones o revalorizaciones monetarias de cada pais.

» Una institucién financiera (bancaria) cuyo fin seria fomentar el desarrollo de los paises devastados f
la guerra: Banco Internacional de la Reconstruccién y Fomento (BIRF), hoy denominado Banco
Mundial.

En este marco de actuacién, y tras el triunfo sobre las potencias del Eje en 1945, Estados Unidos estuvo er
condiciones de encabezar politica y militarmente el bloque capitalista que surgiria de la ruptura de la alianz
con la URSS, que a su vez encabezaria el blogue socialista. En este clima de nueva guerra fria, Estados
Unidos acomete la operacién de ayuda econémica internacional mas importante de la historia: el Plan
Marshall, asi llamado por el general Marshall que lo dirigié.

El objetivo era reconstruir las regiones devastadas de Europa y frenar la expansion del comunismo (doctrin
Truman). Para ello, ademas de intervenciones militares directas en Grecia y Turquia, se puso en marcha el
plan de reconstruccién acelerada. El Plan Europeo de Recuperacion se plantea en Harvard el 5 de Junio de
1947 por el Secretario de Estado General George Marshall. El Plan se aprob¢ oficialmente el 3 de abril de
1948 y durd hasta el 30 de septiembre de 1951. Representd un gran volumen de transferencias de capitale
ayudas a fondo perdido, préstamos y créditos blandos y condiciones favorables para el comercio exterior ds
los paises europeos favorecidos: todos los de Europa Occidental menos Espafia. Yugoslavia recibio algune
ayuda. Europa Oriental quedaba desde entonces en el ambito de influencia soviético.

El Plan Marshall permitio el desarrollo y reconstruccion de Europa Occidental. Pero también tuvo sus
contrapartidas:

» Consolido definitivamente la ruptura entre los aliados de la guerra (EE.UU., URSS, Inglaterra y
Francia) y abri6 el periodo de guerra fria y de conflicto Este—Oeste.

» Impuso a los paises de Europa Occidental la constitucion de un bloque militar encabezado por los
Estados Unidos para enfrentarse a la URSS: la Organizacion del Tratado del Atlantico Norte (OTAN
4 de abril de 1949).

 Sustituyd a Inglaterra en su imperio colonial en Asia, con una practica que desde entonces se conoc
como neoimperialismo, gue combina la independencia politica y la soberania nacional, con la
dependencia econémica y la lealtad en politica internacional.

De forma similar el Plan Marshall en Europa, Estados Unidos decidi6é colaborar intensamente en la
reconstruccion de otro de sus enemigos en la guerra: Japon. El llamado plan MacArthur represent6 un proc
similar al europeo y contribuyd, ademas de a la reconstruccién japonesa, a cerrar el cerco capitalista en tor
la URSS vy, sobre todo, a frenar la expansién de la revolucion china en Oriente.
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En este marco, y gracias al impulso de la reconstruccién europea y japonesa; la economia capitalista vivio6 |
fase de auge que dur6 sin complicaciones hasta 1967.

Sin embargo, este es el periodo de retroceso histérico mayor del capitalismo: grandes zonas del mundo se
desconexionan del sistema capitalista e inician procesos de transicion socialista y la influencia
politico—econdmica soviética se extendié por la nueva Periferia. Aparentemente el Sistema capitalista
mundial, en pleno auge econémico, estaba en claro retroceso politico internacional.

Para los paises del Centro sistémico es, sin duda, una época dorada: industrializacién acelerada, crecimier
rapido del PNB, aumento del bienestar de la poblacion. Se establece el modelo fordista en Europa y hasta
cierto punto en Japdn. El comercio internacional crece sin trabas aparentes. La economia del bienestar y lo
altos niveles de desarrollo econdmico y social son un hecho.

En los paises de la Periferia es la era de la descolonizacién. El sistema se mantiene como tal, pero cambia
forma. Los paises colonizados dejan de serlo, pero siguen insertados en el Sistema de forma periférica y
subordinada.

El fin del auge

El auge favorecio el crecimiento de la productividad en todos los paises del mundo, en especial en los mas
devastados por la guerra: Europa y Japon. El crecimiento de la productividad en estos paises empez6 a sel
mayor que en Estado Unidos y, por tanto, sus productos a ser mas competitivos en el mercado
norteamericano.

En 1967, EE.UU. registré un fuerte déficit en su balanza comercial. Al propio tiempo, en ese afio EE.UU. se
encontraba ya inmerso en la guerra en Vietnam, lo cual le implicaba una fuerte sangria econdémica.

El grado de deterioro de la economia norteamericana es patente a través de los dos datos siguientes:

» Entre 1947 y 1968 los dolares—billetes en el exterior pasan de 6400 millones a 35700 millones.
« En el mismo periodo, el volumen de oro en las reservas de Estados Unidos pasa de 24600 millones
dolares a 10400 millones de délares.

La paridad fija del cambio de délar por oro, establecida por el FMI y pilar del sistema monetario
internacional, era de una onza de oro fino = 35 ddlares. Este tipo de cambio estable se habia mantenido
durante todo el auge. Ademas de ello, otras clausulas del FMI establecian la garantia de libre convertibilida
de las monedas, la garantia por el Banco Central de EE.UU. de la conversion de délares en oro y la necesi
de aprobacién del FMI de cualquier devaluacion o revalorizacion.

La situacion de EE.UU. mostraba que algo habia cambiado. Los aliados ayudados en las dos décadas
anteriores empezaban a convertirse en peligrosos competidores. Ello dio lugar a que EE.UU. tratase de
remediar la situacién introduciendo reformas sustanciales en el marco en el que se realizaban las actividad
econdmicas internacionales, es decir, incumpliendo el orden que habia disefiado en su interés dos décadas
antes.

Asi, se intentd hacer frente a la inflacién, al desempleo y al déficit de la balanza de pagos con medidas de
caracter monetario como la devaluacién del délar. El délar no podia devaluarse sin afectar al conjunto del
sistema monetario internacional, por cuanto era la unidad de referencia para establecer las paridades. Y m:
aun, era la principal moneda de reserva internacional, con lo cual una devaluacién tendria el efecto inmediz
de empobrecer a todos los paises con dolares en sus reservas.

El contexto coyuntural era el siguiente: ante el deterioro de la situacidbn econémica americana y su cada ve:

16



mayor implicacién en la guerra de Vietnam, muchos paises habian empezado a solicitar la conversién de st
ddlares de reserva en oro. Entre otros, y de forma acelerada, Francia, gobernada por entonces por el Gene
De Gaulle. Asi mismo, la cotizacién del oro en el mercado libre no cesaba de crecer, llegando a superar los
dolares/onza.

Asi, ante la avalancha de conversiones de ddlares en oro y ante la evidencia de la crisis, el Presidente Nixc
vulnerod los Tratados Internacionales, en concreto el del FMI, y decreté en 1971 la suspensién de la
convertibilidad de délares en oro. Era la primera ruptura importante de las reglas del juego.

Fue seguida de dos rupturas mas, en forma de devaluaciones:

» 12 devaluacion: el 18 de diciembre de 1971 el Gobierno de EE.UU. decide devaluar el délar, que pa
a tener una paridad de una onza de oro fino = 38 ddlares.

» 22 devaluacion: en febrero de 1973, el Gobierno de EE.UU. decide una segunda devaluacion en la c
la paridad seria de una onza de oro fino = 42,2 délares.

La especulacién contra el dolar no se hizo esperar y el precio del oro continuaria subiendo: 190 délares la
onza en 1974, 850 dolares en 1980.

De hecho, tras la segunda devaluacion pudo darse por muerto y desaparecido para siempre al sistema
monetario internacional ideado en Bretton Woods. Esas devaluaciones tuvieron repercusiones altamente
negativas para la economia de numerosos paises, en particular para aquellos cuyas reservas estaban
constituidas basicamente por dolares (caso de Espafia y muchos otros) o para aquellos cuya principal activ
se basaba en el comercio exterior (como era el caso de los paises exportadores de petroleo).

La llamada crisis de petréleo se convirtid, asi, tanto en un sintoma del agotamiento de un tipo de relaciones
internacionales, como en un mecanismo de extension de la crisis generalizada.

Sin embargo, la percepcién general fue la de considerar la subida de los precios del petréleo como el origel
la crisis, manifestada en el cierre masivo de empresas por el aumento de costes energéticos y el refregami
estructural de la inflacién; el aumento del desempleo y la inflacién se convirtieron en las caracteristicas
definitorias de la situacién de recesion, calificada como esta inflacion.

Como resultado, en la segunda mitad de la década la situacion del capitalismo mundial estaba caracterizad
la siguiente forma:

« en el Centro, descenso de los beneficios y de las inversiones productivas, blisqueda de nuevos
paradigmas tecnol6gicos, reconversiones en los sectores industriales mas tipicos del modo de
desarrollo fordista, aumento de los déficit pablicos, etc.

» En la Periferia, la mayor parte de los paises vieron frenados bruscamente sus intentos de crecimien
ante el aumento de la factura petrolera. De modo que sélo consiguieron mantenerse sobre la base ¢
endeudamiento externo y la orientacion exportadora.

Segunda generalizacion de la crisis: la crisis de la deuda

Un efecto derivado del incremento de los precios de petréleo fue la gran centralizacién de divisas en manos
los magnates y Gobiernos de los paises petroleros: los petrodélares, que fluyeron activamente hacia la Bar
internacional, japonesa y europea, pero principalmente norteamericana.

La Banca privada internacional, con el fin de rentabilizar sus enormes depdésitos, se lanzé en la década de |

setenta a una politica de concesién de préstamos y créditos a los paises y empresas que los solicitaran, a
tipo de interés, con la clausula de variabilidad de dicho tipo.
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La sustitucién en la Administracion norteamericana de Carter por Reagan representé un cambio drastico er
politica econémica, que pasé de una politica de tasas de interés bajas a tasas de interés altas.

Ello afect6 duramente a los deudores, empresas y Estados del Tercer Mundo principalmente. Entre ellos y
muy significativamente a los paises de américa latina, que habian sido los principales favorecidos en la épc
de faciles concesiones crediticias. De un dia para otro, lo que era una deuda facilmente asumible se convir
en un duro lastre para cada una de las economias latinoamericanas y de otros paises de la Periferia. El ser
de la deuda no tard6 en alcanzar limites elevadisimos.

México fue el primer pais en declarar una moratoria en 1982, y con ella se extendié el panico en los mercac
financieros y cundi6 el ejemplo en otros paises de la region. El problema de la deuda habia nacido. Una
medida anticrisis en el centro llevaba la crisis a la periferia, y la respuesta de esta planteaba otra situacion
critica en el centro, en el que estaba en peligro el sistema bancario, muy comprometido en el proceso de
privatizacion y bancarizacion de los flujos financieros Centro—Periféria. En esta Ultima, las empresas privad
incapaces de pagar su deuda, la transfirieron a sus respectivos Estados y éstos asumian, ademas de la de
publica la denominada deuda privada publicamente garantizada. Los propios Estados, para poder hacer fre
al pago del servicio de la deuda, se endeudaban aln mas. Tal situacion condujo a América Latina y a otros
paises periféricos hacia la catastrofe, hacia lo que se ha bautizado como la década perdida.

Los paises mas endeudados de la Periferia (no del mundo, por cuanto el pais mayor deudor del mundo es
EE.UU.) eran México y Brasil, con cerca de 100.000 millones de délares cada uno. Argentina, Venezuela,
Chile, Colombia, Chile, Colombia, Perl, Ecuador, Nicaragua, Bolivia, Costa Rica, Jamaica y Uruguay
seguian por este orden en América Latina.

Una deuda de tal magnitud representaba sustanciales porcentajes del PNB de cada pais: el 76% en Méxicc
51% en Argentina, el 66% en Venezuela, el 120% en Chile, el 90% en Bolivia, el 198% en Nicaragua, el 97
en Costa Rica, el 147% en Jamaica y porcentajes entre el 30 y el 50 en el resto de los paises. Ello implicab
gue la produccién nacional estaba practicamente hipotecada en toda América Latina.

Pero lo relevante no es el monto global de la deuda. Lo relevante para el deudor es el servicio de la deuda,
decir, lo que anualmente se paga en concepto de intereses, otros costes y devolucion del principal. Este
servicio es el que representa una auténtica sangria financiera para los paises deudores. La financiacion del
servicio de la deuda sélo puede hacerse mediante las divisas que obtiene el pais fundamentalmente a travé
sus exportaciones.

Si se tiene en cuenta que con los ingresos por exportaciones se han de pagar los gastos por importaciones
deduce que el impacto de la crisis de la deuda tuvo necesariamente que reflejarse en la concentracion de €
ultimas, que se redujeron considerablemente durante la década de los ochenta. Pero ésta no fue la Unica
reduccion. Otra mas significativa aun, fue la caida en picado de los flujos de capital extranjero a América
Latina.

El pago del servicio de la deuda por parte de los paises periféricos endeudados representa un importante f
de capitales desde la Periferia hacia el centro, a través de los canales de la Banca internacional privada. Te
trasvase de capitales dio lugar a una profundizacion de la crisis en los paises del Tercer Mundo y a un ciert
freno de la crisis en el Centro, de tal forma que se ha podido argiiir que los paises subdesarrollados estaba
ayudando a financiar la recuperacion de los paises desarrollados a costa de su propio hundimiento. Sin
embargo, la llamada crisis de la deuda no fue otra cosa que un paso mas en la generalizacion y profundiza
de la crisis econémica mundial. La resolucion relativa del problema de la deuda, a través de la renegociacic
de la deuda y sobre todo merced a la aplicacion del Plan Brady (cuyas condiciones hacian menos oneroso
pago del servicio de la deuda y, de hecho, permitian satisfacer a los Bancos acreedores sin arruinar a los
Estados deudores, gracias a una intervencién directa en el proceso del Gobierno de los Estados, garantizal
cobros y pagos, respectivamente), no representé el final de la crisis, sino una etapa mas de su evolucioén.
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Dimensiones de la crisis

Desde el punto de vista de las coyunturas ciclicas, la depresion generalizada como onda descendente del
movimiento a largo plazo ha contemplado hasta la fecha las siguientes oscilaciones:

» 1968-73: fin del auge en las principales economias del Centro, crisis del Sistema Monetario
Internacional.

» 1973-75: crisis inflacionista y primera recesion industrial por la crisis energética.

» 1976-79: recuperaciéon con endeudamiento y desempleo.

» 1979-83: segunda recesidn con politicas de ajuste en el Centro y crisis de la deuda el la Periferia.

» 1984-90: segunda recuperacion, basada en el dinamismo de la esfera financiera, que sufrird una fu
crisis en 1987.

» 1990-...; tercera recesion; a pesar de que en 1995 se pretende ver signos de una nueva recuperaci
sostenida de la economia real, la inversion y ganancias industriales y el desempleo no muestran sig
de revitalizacion.

Existen diferencias y similitudes en todos estos periodos, que en general son definidos empiricamente. Per
un aspecto comun les recorre a todos: desde finales de los afios sesenta, a través de manifestaciones en
diferentes dimensiones econémico-sociales, surge recurrentemente la evidencia de la necesidad de cambi
muchos aspectos productivos, comerciales, financieros, sociales de relaciones internacionales, etc.

Opinién personal

Con este trabajo pretendia, mediante el uso de variable e indicadores, realizar una comparacion entre la
economia de diversos paises, tratando de dar respuesta a la pregunta ¢,por qué hay paises ricos y paises
pobres?. Para lograrlo he realizado una serie de comparaciones, entre la renta de diferentes paises, hacier
especial hincapié en el hecho de que estos factores de comparaciéon, deben ser modificados ya que hay mt
factores que alteran la realidad y pueden distorsionar las conclusiones. Los indicadores pueden ser de tipo
econémico, como el PIB, el PNB, entre otros, cuyo problema principal es la inadaptabilidad a una realidad
diferenciada en los diversos paises, provocando una distorsion en los datos a estudio, para solucionar este
problema se deben corregir estos indicadores como se indica en el apartado de la comparabilidad
internacional, donde he hablado de estos factores; o bien de tipo social, entre los que cabe destacar la
demografia, la actividad de la poblacion y el bienestar, entre otros. El tratamiento de estos indicadores y
variables permite modelizar y verificar las teorias elaboradas a partir de las variables puramente econémice

Una de las soluciones para superar las diferencias econdmicas mundiales, siendo una de sus causas la
competencia imperfecta, podria ser la integracién econdmica de los paises débiles, periféricos, para asi log
un mayor peso especifico en el global de la economia mundial. Los paises del Centro son los considerados
desarrollados, mientras que los de la Periferia son los considerados subdesarrollados, desde los inicios de
crisis econdmica, los paises centrales han incrementado la adopcién de politicas comerciales en defensa d
intereses nacionales, afectando de manera muy adversa al comercio de los paises periféricos, y en definitiv
su economia. De este modo, la actual situacion de crisis mundial, provocada por la enorme deuda de los pe
latinoamericanos, que, no obstante, se ha ido reduciendo paulativamente en la Ultima década gracias a su
renegociacion, con los paises del Centro, crea desigualdades y, consecuentemente, provoca la existencia ¢
paises ricos y de paises pobres.
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