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1- Constitucion de la empresa



La empresa esta pensada que sea una Sociedad limitada, por los bajos riesgos en caso de que no vaya bie
negocio, cuyo nombre sera PC-Mobile S.L y estara constituida por dos socios que son:

- Miguel Angel Rastrojo Borrego con domicilio C/fontiveros n° 46 5°c DNI: 75160318k
- Ivan Ruiz Lépez con domicilio C/naranjo n® 2 bajo D DNI: 74727201v

En ella se comercializara principalmente dos tipos de productos: Informaticos y telefonia mévil, incluyendo
todos los periféricos 0 accesorios que sean necesarios y de utilidad para este fin. Hemos elegido esta clase
productos para nuestra empresa después de estar pensando que es lo que hoy en dia tiene mas demanda
nivel de consumidor y nos dio dicho resultado.

Se creara por medio de recursos propios con la aportacion de una cantidad de 3.000€ por parte de cada un
los socios y mediante recursos ajenos, ya sean mediante préstamo bancario, subvenciones, ayudas del
estado.....etc.

Suponemos que no tardaremos mucho tiempo en obtener beneficios puesto que esta situada en una de las
arterias principales de la ciudad y con muy pocos locales con la misma finalidad de venta y por la actual y
futuro aumento de demanda de nuestros productos a comercializar.

2- Actividad: produccion o servicio

Podemos clasificar esta empresa como mixta en ese aspecto, puesto que tenemos pensado producir y dar
servio a la vez de la siguiente forma:

- Produccién: Tenemos pensado montar, crear o fabricar ordenadores genéricos con caracteristicas espec
a gusto del consumidor, por lo tanto es una actividad productiva.

— Servicio: en este apartado dirfamos gue somos una empresa de servicio puesto que daremos un soporte
técnico y suministraremos productos a nuestros consumidores, por lo tanto es un servicio de abastecimient

Nuestros productos genéricos iran bajo el nombre de PC—-Mobile, que ya esta bajo nuestra patente, ya que
lo contrario si hubiese una marca igual o utilizasemos una marca ya patentada nos pedirian una indemniza
por dafios y perjuicios y nos obligarian a retirar el producto del mercado.

Nuestro producto solamente es un desarrollo de uno existente, no es ninguna innovacion.
3- Andlisis del mercado

La empresa estara ubicada en el bajo de un edificio del camino ronda junto al ri6 Genil, este estara hacienc
esquina con la calle rivera del violén y camino de ronda, por lo que hay mas posibilidad de escaparate, es L
local de 100m2.

Respecto a la competencia no tenemos mucha, por no decir casi ninguna, locales del mismo tipo de venta,
es que haya muy cerca de nosotros, estan a una distancia considerable, solo tenemos que temer a un gran
almacén situado mas abajo que nosotros junto a la orilla del ri6 y que como tal tipo de comercio que es, ver
productos muy variados, entre ellos similares al nuestro.

El mercado real que la empresa puede tener sera de unos 20-25 mil habitantes y el mercado potencial que
podemos tener sera de unos 35-40 mil habitantes, ya que no solo tenemos el centro de granada, sino que
esa calle circulan bastantes consumidores de otras localidades.



Estimamos que nuestros dias de mayor venta sera entre semana, puesto que al ser una calle principal de I
ciudad, esta muy concurrida y bastante céntrica y al ser dias laborables, suponemos que nos vendran
diferentes tipos de clientes, sean de empresas o particulares, a por nuestros productos y servicios.

La evolucidn de la empresa serd mas alta 0 mas baja, segun el paso de los consumidores por el
establecimiento a no ser que instalen mas competencia en las cercanias, pero pensamos que seguira igual
en caso contrario ya habremos conseguido clientes fijos por lo que la competencia se tendra que enfrentar
nosotros y no a la viceversa

4- Descripcion del producto

Los productos como hemos nombrado anteriormente sera basicamente del tipo informatico y telefonia mév
incluyendo periféricos, como ratones, impresoras..., y accesorios, como manos libres, fundas de moéviles....f

Aunque también tenemos pensado dar servicio técnico para ordenadores y creacién propia de ordenadores
genéricos a gusto del consumidor, aparte de los de marca que negociemos con nuestros proveedores.

Otras de las posibilidades a barajar es la venta de suministros informaticos, tinta de impresora, disquetes,
CDS...etc ya que estos productos no entran dentro de la rama de periféricos pero si dentro de productos
informaticos.

En resumen podriamos decir que vendemos productos de tecnologia punta que cada dia mejoran y cada d
hay mas demanda.

5- Etapa de negociacidn con los proveedores
El primer paso después de haber constituido la empresa y haber estudiado el mercado, es el de crear un pl
de compras eficaz, donde se dictaran las pautas a seguir y la primera compra y en las sucesivas que podar

hacer en un futuro.

El primer paso sera elegir el proveedor o proveedores que nos pueda interesar negociar con ellos, si sus
ofertas se ajustan a nuestras necesidades, esto lo sabremos mediante un estudio de mercado realizado an

El segundo paso es la negociacién con los proveedores, es aconsejable que sea una entrevista personal,
también se puede realizar por otro soporte de comunicacién, Ej. teléfono, fax, etc.

Dicha entrevista debe constar de 3 puntos.

— Preparacion: Es la presentacion del producto en el que estamos interesados. En este punto veremos las
caracteristicas del producto en si.

- Proposicion: Es en la parte donde se asentaran las primeras bases, para empezar a discutir sobre ellas.

— Objeciones: Es donde se discuten los términos del contrato, Ej., descuentos, rebajas, premios ultimos flec
etc.

El tercer paso es donde una vez negociado y llegado a un acuerdo, se firma el contrato de venta.

* Es aconsejable que la primera compra se haga sin mucha negociacién y pagando de una sola vez y en
efectivo para darle confianza a los proveedores y sigan contando con nosotros en el futuro.

6— Determinacion del precio



En la cuestién de precio, es un tanto variable por que es algo incierto, lo que si es claro, al menos para
nosotros, es que intentaremos ponerlo o mas bajo posible obteniendo un margen de ganancias suficientes
pero siempre por debajo de la competencia.

En unas primeras estimaciones intentaremos proveer por ejemplo a un consumidor de un ordenador genéri
su gusto y de ultima tecnologia rondando los 700-900 € el equipo completo.

En productos de marca suministrados por los proveedores correspondientes, no entraran es estas estimaci
puesto que estos productos suelen ser mas caros que los genéricos, pero que haciendo calculos podemos
venderlo a un precio no mayor que los productos genéricos.

En cuestion de telefonia mévil no nos entrafia ningun problema, por que todos estan mas 0 menos al mism
nivel de precio, exceptuando las ultimas novedades y excluyendo las ofertas especiales por cada comercio
ese ambito tendremos las mismas ganancias que en cualquier otro comercio normal.

En el campo de los accesorios, periféricos y suministros informaticos, podemos sacar una mayor ventaja
frente a los competidores, porque es donde hay un mayor margen de precio entre unos cCOmercios y otros, i
no venir los precios ya convenidos, cada cual lo pone a su gusto, por ello intentaremos rebajarlos sobre la
competencia.

En resumen, la determinacion del precio de los productos de la empresa variara, siempre intentando queda
por debajo de los competidores y por encima del beneficio justo para la empresa.

7— Necesidades humanas

La empresa va a constar de dos socios, tendran el mismo poder puesto que tienen la misma participacion €
sociedad.

Por tanto al tener la misma participacion ambos seran directores, repartiendo las jefaturas de compras y
ventas, y hombrando un representante legal.

El organigrama sera el siguiente:

DIRECTORES

JEFE JEFE
DE DE
COMPRAS VENTAS




La empresa comenzara a funcionar con los dos trabajadores antes nombrados, se ira incrementando la pla
dependiendo de las necesidades de la empresa.

La contratacién de los trabajadores se aran una vez determinado un perfil, resultaria interesante establecer
unos parametros de nivel de conocimientos académicos y de conocimientos en el mundo laboral, esto es
debido a que algunos de nuestros productos son fabricados por nosotros y necesitan una formacion especi
No se descarta también en un futuro contratar a personal con minusvalia y hacer contratos de practicas, et
8- Financiacion de la empresa

La financiacién de la empresa va ha estar constituida por recursos: Propios y Ajenos.

Los recursos propios: van a ser el capital aportados por los socios de la empresa y que sera como minimo
3000 euros.

Los recursos ajenos: Son los que se obtendran a través de entidades de crédito y que repercutiran en un ce
financiero sobre el valor de la sociedad y de sus bienes.

El local: Se obtendra mediante un contrato de alquiler con derecho a compra en un futuro. El local tiene un
valor neto de 90000 euros, pero al tener un contrato de alquiler tenemos que pagar una cuota mensual de ¢
euros, dicho contrato tiene una clausula que nos permite hacer reformas en el local.

El mobiliario: La parte mas basica del mobiliario (mesas, mostradores, géndolas, estanterias, etc) sera
comprado al contado, suponiendo un gasto de unos 6000 euros, y la parte mas técnica del mobiliario (
traspaléelas y diversas maquinas especificas para nuestro trabajo) seran obtenidas mediante un contrato d
leasing, pagando por dichas maquinas una cantidad mensual de 600 Euros.

Mercancias: Se compraran mercancias por valor de 18000 Euros, que seran pagados en cinco plazos, el p
plazo sera de 6000 Euros y los cuatro restantes de 3000 Euros, el proveedor nos exige cinco letras de cam
para asegurarse el pago.

Para sufragar dichos gastos se a pedido a una entidad de crédito un préstamo por valor de 30000 Euros co
tipo de interés anual del 3%.

A estos gastos hay que sumarles los diversos impuestos que se deberan a la apertura de la empresa y de ¢
funcionamiento (IAE, Impuesto sobre sociedades, IVA, etc).

Posibles deducciones de impuestos tanto directos como indirectos.

9- Subvenciones



INSTITUTO DE FOMENTO DE ANDALUCIA
PROGRAMA EMPRESA JOVEN

La Junta de Andalucia, dentro de sus medidas de apoyoa la pequefia
empresa y mediana empresa y de fomento de .empleo y en el marco del Pacto
Andaluz por el empleo y la actividad Productiva, desarrolla el Programa
Empresa Joven destinado a apoyar la creacion de empresas por parte de los
jovenes andaluces.

El Instituto de Fomento de Andalucia (IFA)es el organismo encargado
de la gestion de este programa y pone a su disposicion el personal de sus
Gerencias Provinciales para brindarle el asesoramiento necesario para la
solicitud de estas ayudas.

a) Beneficiarios:

Jovenes mayores de 35 aios con una formacion adecuada (universitarios,
jévenes procedentes del sistema de formacidn profesional, alumnos de escuelas
taller, escuelas de empresa y casas de oficios, asi como procedentes de
programas de formacion de empresariales) y personas juridicas (S.A, S.L.etc.) en
las que el 75% de los socios sean menores de 35 afios 0 el 75% del capital
pertenecerd a los socios menores de 35 aifios- en cuyo caso los gestores o
administradores deber4n tener la formacion adecuada-- que tengan .previsto iniciar
una actividad empresarial, y no deberin las empresas constituidas, o no
debersn haber iniciado Ia actividad para la gue se solicita la ayuda.

Con caracter general, la actividad a desarrollar debera realizarse en
algunos de los siguientes sectores y subsectores de actividad.

SECTOR INDUSTRIAL: excepto el sector agroalimentario.
SECTOR TURISTICO: subsectores de la oferta complementario del ocio.

SECTOR SERVICIOS: subsector de servicios a empresas nuevas formas de
distribucion comercial e iniciativas de cardcter innovador en generalmente vy,
especialmente en el campo de la informacién y la comunicacion.

Se consideraran como servicios de caracter innovador, aquellos que
aporten algin elemento diferencial o su destino final sea atender nuevas demandas
que genere la sociedad, tales como: grupos multidisciplinares, servicios a la
tercera edad (excluidas residencias geridtricas), servicios a domicilio, servicios
de seguridad, servicio de prestaciones audiovisuales, etc.

Se entendera por nuevas formas de distribucion comercial, aquellas que
impliquen la aportacion de elementos innovadores fuera del convencional, tales
como: franquicias, centrales y agrupaciones de compras, distribuciones a
domicilio, mensajeria, sucursalismo, etc. (no incluidas las que se desarrollen en el
sector comercial de la alimentacion). Las empresas, persona fisica o juridica,
deben tener su domicilio y desarrollar su actividad empresarial en Andalucia.
Podran igualmente beneficiarse de estas ayudas, en su modalidad de ayudas
Reembolsables, las empresas que, con menos de tres afios de funcionamiento y
cumpliendo las condiciones anteriores, realicen inversiones para su ampliacién.



Impuestos sobre sociedades, deducciones:
Deduccién por proteccion al medio ambiente: 10%

Deduccién por creacion de empleo: 4808,10 Euros persona / afio por contrato de trabajo indefinido a jornac
completa de trabajadores minusvalidos.

Posibles deducciones del IVA.

Los empresarios y profesionales que sean sujetos pasivos al IVA pueden deducirlas cuotas repercutidas a
clientes, las soportadas en las operaciones que cumplan los requisitos establecidos por la ley.

Entre estos requisitos se encuentran:

Haber hecho declaracién de inicio de actividad.

Poseer facturas originales o duplicados

Tener contabilizados y registrados correctamente los documentos acreditados
10- Estatutos de la sociedad

1. DENOMINACION
La sociedad sera mercantil, de responsabilidad limitada, girara bajo la denominacion de PC—-Mobile
SOCIEDAD LIMITADA vy se regira por estos estatutos y por la legislacién que le sea aplicable.

2. OBJETO
El objeto social es la compra, venta, manipulacion y comercializacion de dos tipos de productos: Informatic
y telefonia movil

3. DOMICILIO
La sociedad tiene su domicilio social en camino ronda (junto al rié6 Genil). La Junta podra decidir la supresic
o traslado de sucursales.

4. DURACION
La sociedad se constituye por una duracién indefinida y dard comienzo sus operaciones en el dia de su
constitucion.

5. CAPITAL
El capital social es de 3.000 €uros, divididas en 500 participaciones de 6 €uros cada una, iguales,
acumulables, indivisibles, pagadas totalmente, y numeradas correlativamente de la 1 a la 500.

6. TRANSMISION DE PARTICIPACIONES INTER VIVOS

Son libres las transmisiones de participaciones por actos inter-vivos a los otros socios, a los hijos, a los
cényuges y a los ascendientes. El socio que desee transmitir inter—vivos sus participaciones a persona ajer
la sociedad lo comunicard por escrito a los Administradores y éstos a los otros socios en el plazo de quince
dias desde la recepcion del aviso, también por escrito. Los socios pueden optar por la compra dentro de los
treinta dias siguientes a la notificaciéon y, si son diversos los quieren adquirir, lo haran en proporcion a sus
respectivas participaciones. Si ninguno de los socios quiere comprar, el vendedor queda en libertad para
transmitir sus participaciones a quien desee.

Para el ejercicio del derecho de tanteo, el precio de venda, si existe divergencia, lo fija el auditor de cuentas
la sociedad y, si ésta no estuviera obligada a la verificacion de las cuentas anuales, se fijaria por un auditor



designado por el Registrador Mercantil del domicilio social.

7. TRANSMISION DE PARTICIPACIONES MORTIS CAUSA

Son libres las transmisiones de participaciones mortis causa a favor de otros socios, hijos, cényuges,
ascendientes y parientes colaterales del causante hasta el tercer grado. Fuera de éstos casos, el que prete
ser reconocido como socio mortis causa debera realizar la notificacion prevista en el articulo 6 de éstos
Estatutos y los socios tendran los derechos de tanteo establecidos en el articulo mencionado.

8. CONVOCATORIA DE JUNTAS

La convocatoria de las Juntas Generales, tanto ordinarias como extraordinarias, se llevara a cabo por los
administradores y por correo certificado o telegrama a cada uno de los socios en el domicilio que conste en
libro registro de los socios, con una antelacion minima de quince dias sobre la fecha de la Junta y se hara
constar el orden del dia.

9. ADMINISTRACION

La representacion y administracion de la sociedad corresponde a los administradores, que seran dos, socic
no, mancomunados. El cargo de administrador sera gratuito. Seran nombrados por la Junta General. El
administrador tiene las facultades que fija la Ley en toda su amplitud, que debera ser interpretada siempre
extensivamente.

10.EJERCICIOS ECONOMICOS
El ejercicio social se corresponde con el afio natural, y se cierra el 31/12 de cada afio, salvo el primero, que
comienza el dia que se firme la escritura de constitucion.

Nota: a continuacion se adjuntaran anexos correspondientes a los permisos necesarios para la apertura de
empresa, tales como, licencia de apertura, licencia de obra, registro comercia... etc.
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