FACTORES PRODUCTIVOS

Los economistas clasicos consideraban que para producir bienes y servicios era necesario utilizar unos
recursos o factores productivos: la tierra, el trabajo y el capital. Esta clasificacién de factores sigue siendo
muy utilizada en la actualidad. Por tierra se entiende no soélo la tierra agricola sino también la tierra
urbanizada, los recursos mineros y los recursos naturales en general. Por capital se entiende el conjunto de
recursos producidos por la mano del hombre que se necesitan para fabricar bienes y servicios: la maquinar
las instalaciones industriales, por ejemplo. Conviene que esto quede claro ya que la palabra 'capital’ se usa
muchas veces de forma incorrecta para designar cualquier cantidad grande de dinero. El dinero sélo sera
capital cuando vaya a ser utilizado para producir bienes y servicios, en cuyo caso se llamara capital financie
El dinero que se vaya a utilizar para adquirir bienes de consumo no puede ser llamado capital. Por trabajo s
entiende la actividad humana, tanto fisica como intelectual. En realidad toda actividad productiva realizada
por un ser humano requiere siempre de algun esfuerzo fisico y de conocimientos previos.

Esta clasificacion de los factores productivos se correspondia biunivocamente con un andlisis "sociologico"
del sistema econémico en tiempos de los economistas clasicos. En la Inglaterra del siglo XVIII habia tres
clases sociales claramente diferenciadas: la aristocracia, propietaria de la tierra, la burguesia, propietaria dt
capital, y los trabajadores. La justificacidn de los ingresos de la aristocracia y de la burguesia resultaba de |
retribucidn de los factores que poseian y que dedicaban a la produccion. En la actualidad la clasificaciéon he
perdido mucho sentido. No existe hoy una aristocracia terrateniente separada de la burguesia y es frecuent
encontrar trabajadores que poseen algunas acciones y son propietarios también de una vivienda.

Los clasicos pensaban que para crecer econémicamente, para producir mas, era suficiente con el aumento
la cantidad de factores disponibles, principalmente del trabajo y del capital. Ahora se sabe que el papel mas
importante en el crecimiento econdémico lo tienen los avances en el conocimiento cientifico y técnico.
Podriamos por tanto afiadir a los tres factores productivos dos mas: los conocimientos humanos que estan
incorporados al factor trabajo (el "know—how") y la tecnologia, o simplemente técnica, que esta incorporada
al capital

LOS AGENTES ECONOMICOS

En la actividad de produccién y distribucién econdémica intervienen tres tipos de agentes: las familias, las
empresas y el Estado.

Las familias tienen un doble papel en la economia de mercado: son a la vez las unidades elementales de
consumo Y las propietarias de los recursos productivos. La palabra ‘familia’ hay que entenderla en un sentic
amplio, no sélo la familia nuclear de la tradicion judeo—cristiana. Cada vez son mas frecuentes en nuestras
sociedades las familias formadas por una sola pareja o un solo individuo. En los paises subdesarrollados e
muy frecuente el autoconsumo, es decir, que las familias produzcan lo que van a consumir, alimentos, men
de hogar, incluso vestuario; como los productos destinados al autoconsumo no se contabilizan en las
estadisticas, resultan muy engafosas a veces las comparaciones internacionales.

También debe ser considerado autoconsumo los servicios de limpieza y preparacién de alimentos prestado
el hogar por los miembros de la familia. En general se considera, aunque quiza no debiera ser asi, que en |
paises occidentales desarrollados la produccién destinada al autoconsumo es muy pequefia en comparacic
con el total del pais, inapreciable a efectos estadisticos y despreciable a efectos cientificos. Resumiendo: e
familias no producen, sélo consumen.

Las empresas son los agentes econémicos destinados exclusivamente a la produccion de bienes y servicio
Para realizar su actividad necesitan los factores productivos que les entregan las familias. A cambio de ello



pagaran unas rentas: sueldos y salarios como contrapartida del trabajo; intereses, beneficios, dividendos, e
como contrapartida del capital; alquileres o simplemente renta como contrapartida de la tierra. Los bienes y
servicios producidos por las empresas son ofrecidos a las familias que entregaran a cambio su precio.

El estado es el agente econdémico cuya intervencién en la actividad econémica es mas compleja. Por una
parte, el Estado acude a los mercados de factores y de bienes y servicios como oferente y como demandar
Al igual que las familias, es propietario de factores productivos que ofrece a las empresas de las que tambit
demanda gran cantidad de bienes y servicios. A la vez es el mayor productor de bienes y servicios. Por otre
parte, a diferencia de los otros agentes econdmicos, tiene capacidad coactiva para recaudar impuestos, tar
las empresas como de las familias. Asi mismo destinara parte de sus ingresos a realizar transferencias sin
contrapartida a ciertas empresas que considere de interés social o a algunas familias mediante subsidios d
desempleo, pensiones de jubilacion y otras.

EL FLUJO CIRCULAR DE LA ACTIVIDAD ECONOMICA

El lugar de encuentro entre los que ofrecen factores o bienes y servicios y los que los demandan se llama
mercado. En las sociedades primitivas los mercados se realizaban en un dia y lugar determinados.
Actualmente el concepto de mercado es mucho mas difuso ya que el mercado de divisas, por ejemplo, aba
tanto los patios de operaciones de todas las entidades bancarias como los circuitos informaticos de sus cer
de célculo.

Los sistemas estan constituidos, ademas de por sus componentes elementales, por las relaciones que los |
Los sistemas suelen representarse mediante graficos en los que las relaciones se simbolizan mediante line
gue conectan los diferentes elementos. En la representacion del sistema de economia de mercado se utiliz
esquema denominado flujo circular ya que las lineas describen flujos de riqueza entre los agentes
economicos.

La parte exterior muestra las relaciones entre las familias y las empresas. Las familias envian los factores
productivos al mercado de factores en donde son adquiridos por las empresas. De las empresas salen los
bienes y servicios hacia su mercado para ser consumidos finalmente por las familias. Los flujos de factores
de bienes y servicios se llaman flujos reales y en el grafico estan representados por los canales externos. A
sus contrapartidas en dinero, las rentas y el gasto de las familias, se les llama flujos financieros y estan
representados por los canales internos.

En el centro del esquema se muestran las relaciones del Estado con los otros agentes. El Estado envia y
adquiere factores y bienes y servicios en los mercados pagando o cobrando por ellos al igual que las famili:
las empresas. Pero a la vez detrae los impuestos y entrega las transferencias.

Estudiar la economia significa estudiar en detalle cada uno de los componentes del flujo. La microeconomi:
estudia las razones del comportamiento de las familias como consumidoras (la utilidad y la demanda), las
empresas como productoras (los costes), los mercados de factores y de bienes y servicios. Cuando estudie
la macroeconomia, el esquema del flujo circular nos servira para estudiar cémo se mide la produccién y la
renta nacional y cémo puede influir el estado manipulando los flujos. Ahora veremos de forma sucinta qué ¢
lo que sucede en el "interior" de los mercados.

LOS MERCADOS DE COMPETENCIA PERFECTA

Vamos a empezar analizando un mercado sencillo e "ideal”, el "mercado de competencia perfecta". En
realidad no existe ningn mercado tan "perfecto” como éste pero dejaremos para mas adelante el estudio d
las diferencias que hay entre la realidad y este modelo. (Para facilitar la comprensién pensemos, por ejemp
que estamos hablando del mercado del trigo). Para que ese mercado pueda ser considerado de competenc
perfecta tiene que mostrar las siguientes caracteristicas:



Libre concurrencia. Ningun agente puede influir en el mercado. El nimero de compradores y vendedores e
muy alto y las cantidades producidas o demandadas por cada uno de ellos son tan pequefias en relacion c«
total que su influencia sobre los precios es inapreciable. (Ningun fabricante individual ni ninglin comprador
trigo puede influir sobre el precio). Para que haya libre concurrencia es imprescindible la libertad de entrade
y salida en las industrias, es decir, que no haya barreras que impidan a una empresa dedicarse a producir
cualquier cosa. (Cualquier empresario que lo desee puede destinar su capital a la fabricacién de trigo). La
expresion "industria” indica el conjunto de empresas que se dedican a producir el mismo bien.

Esta caracteristica no esta presente en las situaciones de monopolio (un Gnico productor), duopolio (dos
productores), oligopolio (pocos productores), monopsonio (un comprador) y otros mercados no competitivo:
En realidad, para que haya verdadera "libertad de entrada y salida" seria necesario que no hubiera costes (
transformacion, es decir, que la maquinaria destinada a una producciéon pudiera "reconvertirse" sin coste
alguno para producir cualquier otra cosa.

La libre concurrencia en realidad es la excepcién y no la regla. Algunos economistas britanicos sugirieron g
para estudiar el sistema econdmico habria que empezar analizando el monopolio, que es lo mas habitual, y
la libre competencia. En cualquier caso, las ventajas de los mercados de libre competencia son tan grande:s
con respecto a los demas mercados que son presentados como la meta a la que se debe tender: las
legislaciones nacionales y las normativas supranacionales se plantean como objetivo explicito el fomento d
libre competencia y la represion de las practicas que la limitan.

Homogeneidad del producto. Para que haya libre competencia es necesario que el consumidor sea
indiferente a comprar el producto de una empresa o de otra, por tanto los productos tienen que ser
exactamente iguales; sélo asi se hara realidad que si una empresa pusiera el precio por encima del estable
por el mercado, los consumidores dejarian de comprarlo. La homogeneidad debe incluir todas las condicior
de venta tales como garantias o financiacién. En la realidad, como todos sabemos, las empresas tratan de
diferenciar sus productos mediante campafias publicitarias, envases llamativos o pequefios cambios en el
disefio o la composicidn. Es mas, una de las principales virtudes de la libre competencia es precisamente e
esfuerzo que obliga a todas las empresas por mejorar continuamente sus productos tratando de diferenciar
por su mayor calidad o menor precio.

Informacion y racionalidad de los agentes. En los mercados de libre competencia los agentes econémicos
conocen los precios de todos los productos y factores, sus caracteristicas y la existencia de posibles sustitL
En el momento de decidir entre diferentes alternativas, los consumidores elegiran aquellas que maximicen
utilidad y los productores las que maximicen sus beneficios.

Muchas veces la informacion puede ser un bien escaso y de alto coste. Por ejemplo: antes de adquirir un
vehiculo necesitamos invertir tiempo y trabajo recorriendo los establecimientos de muchos concesionarios
para conocer cual de los diferentes modelos que nos ofrecen puede proporcionarnos mayor satisfaccion.
Nuestra decision en cualquier caso sera tomada siempre con informacion insuficiente porque ¢ Quién sabe
distinguir cudl es la biela mas resistente al desgaste? Antes de pedir una ensaladilla en un bar ¢analizamos
mayonesa en varios establecimientos para poder elegir la que tenga menor cantidad de salmonelas? Debid
coste de adquirir mas informacion llega un momento en que renunciamos a seguir investigando aunque ellc
pueda tener como consecuencia una decision de compra incorrecta.

Pero para que la decision sea la correcta, ademas de informacion se necesita racionalidad, es decir, capac
para analizarla y valorarla.

Los agentes deben poder adoptar decisiones que satisfagan sus preferencias. La teoria econdmica, en
principio, considera que los gustos y preferencias estan dados, son transitivos e invariables a corto plazo. L
transitividad en las preferencias significa que si un individuo prefiere A a By B a C también preferira A a

C. Sin embargo, Kenneth J. Arrow ha demostrado su "Teorema de la Imposibilidad" que afirma que no puec



haber ninguna constitucion democratica que permita que la sociedad en su conjunto pueda adoptar decisio
racionales y transitivas.

LA DEMANDA
En un mercado ideal, de libre competencia, tanto si es de bienes y servicios como si es de factores, llegara

los demandantes tratando de obtener la mayor cantidad de bienes al precio mas bajo posible. Asi se config
la demanda.

DEMANDA DE
TRIGO

P Q
F 8 2
G 5 4
H 3 7
I 2 10

Utilizaremos como ejemplo el mercado del trigo de un pais imaginario. Los consumidores estaran dispuestc
comprar mas trigo si el precio es bajo que si el precio es alto. Supongamos que si el precio del trigo fuese,
digamos, de 8 mil euros la tonelada, los consumidores de ese pais estarian dispuestos a consumir 2 millon
de toneladas al afio. Si el precio de la tonelada bajase a 5 mil euros, se podria comprar mas, por ejemplo, <
millones al afio. Si bajase alin mas, a 3 mil euros el consumo aumentaria a 7 millones. Por ultimo, si llegase
2 mil euros se adquiririan hasta 10 millones de toneladas. Las cuatro posibilidades descritas, sefialadas cor
letras F, G, H e |, estan resumidas en el cuadro adjunto en el que P significa precio de la tonelada de trigo ¢
miles de euros y Q la cantidad que seria demandada anualmente en millones de quintales.

Si el precio del trigo fuese alguna cantidad intermedia no descrita en el cuadro, por ejemplo, 6 0 7 mil euros
es evidente que la cantidad demandada estaria entre 2 y 4 millones. Para tener una idea més clara de cual
la cantidad demandada para precios intermedios a los descritos se pueden representar las situaciones
conocidas como puntos en un eje de coordenadas y unirlos mediante una linea curva. La curva resultante <
llama curva de demanda.

La forma de la curva que hemaos representado, con su pendiente decreciente y su curvatura convexa hacia
origen, es tipica de las curvas de demanda de todos los bienes y servicios. Cada bien tendra su curva de
demanda caracteristica, mas o menos inclinada, mas o menos convexa. Ademas, la posicion de la curva, n
alta, mas baja, desplazada hacia la izquierda o hacia la derecha, dependera de la mayor 0 menor renta que
perciban los consumidores, de los gustos y las modas y de los precios de otros bienes relacionados. En
cualquier caso todas las curvas de demanda serdn decrecientes ya que ello es consecuencia de la ley univ
de que a precios mas bajos los consumidores demandaran mas cantidad del producto.

Los aumentos en la renta de los consumidores provocaran desplazamientos hacia la derecha de la curva d
demanda ya que a igual precio la cantidad demandada sera mayor. Igual fenémeno se producira por un cat
positivo en los gustos o la moda. Variaciones en los precios de bienes relacionados también provocaran
desplazamientos de la curva de demanda; por ejemplo, el abaratamiento del aceite de oliva provocara un
desplazamiento hacia la izquierda de la demanda de aceite de girasol.

Obsérvese, sin embargo, que el abaratamiento del propio producto no produce desplazamiento de la curva
gue la curva esta indicando precisamente las cantidades demandadas a cualquier precio.

LA OFERTA



Veamos ahora los argumentos de los oferentes y como se configura la curva de oferta. Su reaccion a los
precios sera la opuesta: si los precios del trigo son altos se producird mucho trigo, pero si los precios bajan.
agricultores destinaran sus tierras al cultivo de otros cereales y la cantidad de trigo que llegara al mercado
menor.

OFERTA DE
TRIGO

| (x|~
N |[@ |01 |0
a |~ |® ][O0

Siguiendo con el ejemplo anterior, en la tabla adjunta estan descritas las situaciones J, K, L y M con los
precios que les corresponden y las cantidades que se ofertarian en cada caso. Esos datos han sido traslad
la figura de la derecha representando asi una curva de oferta tipica.

Cada producto tiene su curva de oferta caracteristica que puede ser también mas 0 menos inclinada, mas c
menos céncava y estara situada mas hacia la derecha o hacia la izquierda.

En la forma y posicion influirdn el precio de otros bienes, el precio de los factores de produccion que se
requieran para fabricar ese bien, el estado de la técnica y los objetivos estratégicos de las empresas
productoras.

EL EQUILIBRIO DEL MERCADO

EL EQUILIBRIO EN EL MERCADO DE TRIGO

D
8 2 9 |excedentes bajar disminuir
5 4 |8 |excedentes bajar disminuir
3 7 7 equilibrio equilibrio equilibrio
2 10 |5 |escasez subir aumentar

Habréa una situacion de equilibrio entre la oferta y la demanda cuando, a los precios de mercado, todos los
consumidores puedan adquirir las cantidades que deseen y los oferentes consigan vender todas las exister

El precio y la cantidad de producto que se intercambiara realmente en el mercado queda determinado
automaticamente como consecuencia de la forma de las curvas de oferta y demanda del producto. Si el pre
es muy alto, los productores estaran ofreciendo mucho mas producto del que demandan los consumidores
lo que se encontraran con excedentes, cantidades que no pueden vender, por lo que reduciran sus
producciones y bajarén los precios. Por el contrario, si el precio resulta ser demasiado bajo, las cantidades
demandadas seran mayores que las ofrecidas por lo que se producira escasez. Algunos consumidores ests
dispuestos a pagar mas dinero por ese bien. El precio y la cantidad producida aumentaran. Veamos esos
fendmenos en el ejemplo del mercado de trigo.

Si el precio fuese de 8 mil pesetas el quintal, los agricultores producirian 9 millones de quintales, los
consumidores s6lo demandarian 2 millones por lo que se acumularian unos excedentes de 7 (9 menos 2)
millones de quintales. Sin duda ninguna el precio tendera a bajar y en la temporada siguiente se habra
cultivado mucho menos trigo. En el caso opuesto, cuando el precio es de 2 mil pesetas el quintal, se habria
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producido 5 millones de quintales mientras que la cantidad demandada es mucho mayor, 10 millones. Se
produciria escasez, tendencia a subir los precios y a que los agricultores aumentasen su produccién. En el
de que el precio fuese de 3 mil pesetas, las cantidades ofrecidas y demandadas serian idénticas, tanto los
productores como los consumidores estarian satisfechos y no habria ninguna razén para cambiar las
cantidades producidas ni el precio. La figura muestra cémo el punto de equilibrio, E, se produce donde se
cortan las curvas de oferta y demanda, es decir, en el punto en que se igualan precios y cantidades.

PRECIOS ARTIFICIALMENTE BAJOS

En muchas ocasiones a lo largo de la historia, los gobernantes han tratado de hacer uso de "la fuerza de la
para solucionar de forma drastica los problemas econémicos. Si los precios resultan excesivamente altos y
subditos estan descontentos es realmente tentador emitir un decreto ordenando que se bajen los precios.

Supongamos que se establece un limite al precio del trigo por debajo del de mercado. A corto plazo todo el
trigo que estuviera almacenado desaparecera de las vias comerciales habituales; aparecerd un mercado ne
en el que el trigo se vendera a un precio incluso superior al previo ya que se incrementara con los costes d
nuevos canales de comercializacién, menos eficientes y mas peligrosos por su ilegalidad. Si el gobernante
quiere imponer el cumplimiento de la ley, puede ordenar registros en los almacenes de los agricultores y
requisas del producto, pero resultard asi que un sector de la sociedad (los agricultores) estara siendo carge
fiscalmente por el Estado de una forma abusiva en beneficio de otro (los consumidores) por lo que el objeti
politico de eliminar el descontento no se estara cumpliendo. A plazo medio, en la cosecha siguiente, resulte
gue muchos agricultores habran destinado sus campos al cultivo de otros cereales sin controles de precios
lo que la cantidad producida de trigo serd mucho menor; la escasez serd endémica ya que la cantidad
demandada de trigo a precios bajos serd mucho mayor que la ofrecida; la presién hacia una subida de prec
continuara por lo que las coacciones para evitarlo deberan hacerse permanentes.

Los gobernantes modernos son mucho mas sutiles pero no por ello mas efectivos.

Durante la Segunda Guerra Mundial se estableci6 en los Estados Unidos una oficina de control de precios
elabor6 una lista de productos sometidos a control y exigié autorizacion previa a cualquier modificacion en
los precios. Algunos fabricantes de productos incluidos en la lista acababan de subir sus precios por lo que
medida no les perjudicaba mucho; otros, mas previsores o mejor avisados, habian procedido a una subida
fuerte de lo necesario por lo que tenian garantizados los beneficios aunque las medidas de control
permaneciesen mucho tiempo; los demas estaban desprevenidos, con precios muy antiguos, por lo que se
estaba condenando a fuertes pérdidas.

La primera medida de los fabricantes para evitar las pérdidas consistié en disminuir la calidad de los
productos. Después empezaron las presiones en la oficina de control de precios, la presentacion de cuenta
gue demostraban que si no se les permitia subir los precios se verian obligados a cerrar la fabrica... Los
burécratas de dicha oficina (entre ellos se encontraba nada menos que Kenneth Galbraith que fue quien lo
conté para ensefianza de la posteridad) no tuvieron mas remedio que ir cediendo poco a poco, por lo que s
trabajo resulté poco menos que inatil.

En el comunismo soviético parecia poder superarse este problema, pero no fue asi. Los precios artificialme
bajos de algunos productos implicaban un rapido agotamiento de la oferta. Las colas para adquirir producto
basicos eran muy frecuentes. Ciertamente, el pan era muy barato, pero habia que estar una hora en cola p
comprarlo ¢ Qué valor tiene una hora perdida en la cola del pan? Ademas, como los productores de trigo
recibian un salario igual fuese cual fuese la demanda y la calidad de su producto, el estimulo econémico te
gue ser substituido por una fuerte presion e incluso represion ¢,Cual era el coste de la policia necesaria par
forzar la produccion de pan?

Gracias a los conocimientos que tenemos actualmente de las leyes de funcionamiento del mercado, los me



de que disponen los gobiernos para controlar las subidas de precios son actualmente mucho mas sutiles y
poderosos. Como veremos en su dia, las autoridades econémicas disponen de instrumentos fiscales y
monetarios para controlar la demanda y la oferta sin por ello distorsionarlas, es decir, haciendo que los prec
se mantengan bajos sin alterar el libre juego de las fuerzas del mercado.

RACIONALIDAD E IMPERIALISMO ECONOMICO

La consecucién del equilibrio en ese mercado "ideal" de competencia perfecta requiere la racionalidad de Ic
agentes econdmicos: los individuos adoptan las decisiones que les permiten conseguir o satisfacer sus
objetivos, gustos o preferencias. Esta idea, aparentemente tan sencilla y aceptable, ha sido objeto de granc
controversias por las diferentes formas en que puede ser interpretada y porque es la base de un método de
analisis til en muchos otros campos de conocimiento ademas del de la Economia.

El economista puede elaborar una formula tedrica, la funcién de utilidad, que describe las posibilidades del
individuo de obtener satisfaccién; mediante procesos matematicos puede estimar qué y en qué cantidad de
ser adquirido por el consumidor para maximizar su utilidad. Dada la estructura de costes y precios se pued
deducir también las decisiones de produccién que maximizaran los beneficios. Pero resulta evidente que ni
consumidores ni la mayoria de los empresarios realizan tan complejos calculos. ¢ Significa esto que no son
racionales?

El concepto de 'racionalidad' puede ser entendido de dos formas: una decisién puede entenderse racional
ex—ante si se ha tomado tras unos procesos mentales de prevision, calculo de probabilidades y estimacién
rendimientos futuros; pero si el juicio sobre el acierto en la eleccién se toma una vez que se han obtenido Ic
resultados mediante la comparacion de éstos con los intereses u objetivos del sujeto, el criterio es de
racionalidad ex—post. Este es el sentido mas utilizado en Economia. Aungue en ocasiones se han estudiad
procesos mediante los que los agentes econémicos adoptan sus decisiones, la teoria econdémica lo que ha
utilizar su instrumental matematico para predecir cual va a ser el comportamiento de los consumidores y
empresarios en una sociedad y posteriormente comprueba si sus predicciones se han cumplido.

iY acierta! Aunque las amas de casa no llevan calculadoras cuando van al mercado, el efecto que tiene la
subida de una peseta en el precio de las patatas sobre la cantidad total de patatas vendidas es exactament
gue predicen los economistas. Pero, es mas, también los animales parecen ser racionales en ese sentido.
han realizado estudios de campo y de laboratorio sobre las técnicas de forrajeo de un gran nimero de espe
y todas resultan ajustarse a las formulas maximizadoras de los economistas. También se han realizado
estudios sobre el comportamiento de los politicos tratando de maximizar el nimero de votos que obtendran
las elecciones, sobre comportamientos de psicépatas, de militares adoptando decisiones en batallas, de
coényuges discutiendo sobre donde pasaran sus vacaciones... y en todos los casos, los analizados han restL
haber adoptado las mismas decisiones que el concepto de racionalidad econémica y el andlisis econémico
predicen.

Al quedar demostrada la potencia del analisis econémico, un gran nimero de cientificos de muy diversas
ramas han adoptado estos instrumentos para aplicarlos en sus respectivos campos de estudio. Es el fenérr
gue se ha llamado el imperialismo econémico. La Biologia, la Psicologia, la Sociologia, la Antropologia, la
Ciencia Palitica, la Historia. Una técnica muy especializada, la Teoria de Juegos, se estudia en las academ
de Estado Mayor de todos los ejércitos. Incluso la Filosofia del Conocimiento se ha visto enriquecida con
interesantes aportaciones de economistas.

El campo del Derecho es el que se encuentra mas proximo a la Economia. La Ley esta ordenando relacion
entre individuos de caracter econémico por lo que, desde la fundamentacion juridica del derecho de propie
hasta la anual Ley de Presupuestos del Estado, ejerce un efecto medible sobre precios, costes, el
funcionamiento de los mercados y el comportamiento de los agentes econémicos. Pero el Analisis Econém
del Derecho va mucho més alla de la evaluacion de esa influencia. El andlisis de los delincuentes como



individuos que tratan de maximizar los beneficios y minimizar los costes de su industria permite una
ponderacion del ajuste juridico entre los delitos y las penas. El criterio de eficiencia econdémica puede ser ui
excelente guia tanto para el establecimiento de sistemas de responsabilidad civil como para la reforma del
proceso judicial.

LOS MERCADOS DE FACTORES
LOS FACTORES Y LAS RENTAS

Cuando estudiamos el flujo circular de la actividad econémica aprendimos que las rentas son las
contrapartidas financieras de los factores productivos. La familias poseen los factores necesarios para la
produccion la tierra, el trabajo y el capital y los ponen a disposicién de las empresas; a cambio de ellos
percibiran las rentas: alquileres a cambio de la tierra, sueldos y salarios a cambio del trabajo, beneficios o
intereses a cambio del capital.

La distribucidn de la renta que depende de la "funciéon" que ejerce el factor que se retribuye en el proceso

productivo se llama distribucién funcional. El resultado de ella sera que unas familias tendran mas ingresos
y otras menos. La forma en que se reparte la renta total de un pais entre los individuos y familias se llama

distribucion personal. La distribucién funcional se realiza por los mecanismos de mercado y conduce a una
distribucién personal muy desigual. En este tema estudiaremos los mercados de factores para comprender
cémo se determina la cuantia de las rentas; veremos después las desigualdades que se originan, las forma
medirlas y su variacién de un pais a otro; finalmente estudiaremos las formas de corregir esas desigualdad:

La clasificacion de los factores de produccién en tierra, trabajo y capital, procede de los economistas
britanicos del s. XVIIIl. Entonces esa clasificacion tenia un claro significado socio—politico: la tierra estaba el
manos de la aristocracia, el capital en manos de la emergente burguesia, y los trabajadores sdélo tenian sus
brazos para poder ganarse el pan. La clasificacion es ahora mucho menos operativa. Los poseedores de tie
en Europa incluyen a los Dugues de Alba y a miles de minifundistas que s6lo sobreviven gracias a las
subvenciones de la UE. Entre los trabajadores hay que incluir a los altos ejecutivos de multinacionales o los
poderosos gerentes de grandes empresas. Los propietarios del capital de las grandes empresas son miles
pequefios accionistas que ni siquiera acuden a las Juntas Generales.

También fueron los economistas clasicos los que analizaron por primera vez el funcionamiento de los
mercados de factores. Entonces sefialaron importantes diferencias en la forma de fijarse las rentas en unos
otros, pero en la actualidad se considera que la mayoria de las "peculiaridades" que observaron, son en
realidad comunes a todos los factores.

Todos los factores afiaden un valor al producto en el que se empleen. En el sistema econémico de mercad
renta que percibira el propietario del factor es igual a la cuantia de ese valor afiadido. Los mecanismos par:
determinacion son los mismos que sirven para fijar el precio de los bienes y servicios, es decir, el juego de
oferta y la demanda.

LA DEMANDA DE FACTORES

Lo que se demanda en realidad no son los factores productivos sino sus servicios. A pesar de ello, por
comodidad seguiremos utilizando la expresién "demanda del factor" para referirnos a la "demanda de los
servicios productivos del factor"”.

El precio que estan dispuestos a pagar las empresas por los factores de produccién depende de dos cosas
productividad fisica, es decir, su utilidad en el proceso productivo, su aportacion al bien final y b) el precio
gue tiene este bien final en el mercado. La demanda del factor se llama demanda derivada porque depende
de la demanda del bien que contribuye a producir. En realidad, la demanda de cualquier bien puede ser



considerada demanda derivada: segun las modernas teorias sobre el consumo, las familias actian como
empresas que reelaboran los bienes que adquieren para su consumo final por lo que todos los bienes pasa
ser considerados factores y su demanda, derivada.

La elasticidad de la demanda de un factor productivo depende por tanto de las caracteristicas del bien. Esa
dependencia queda formulada en las leyes de Marshal. Son de gran interés ya que explican gran parte de |
razones por las que unos factores son retribuidos mas o0 menos y en qué proporcién en comparacion con of

Primera. Sustituibilidad. La elasticidad es mayor cuanto mas facilmente sea sustituible en el proceso
productivo un factor por otro. Los factores de produccién son siempre sustituibles entre si pero la facilidad ¢
esa substitucién esta determinada por razones tecnolégicas.

Segunda. La elasticidad de la demanda del factor serd mayor cuanto mas elastica sea la demanda del bier
gue produce. Al subir el precio del factor, el precio del producto final también subira. Si la demanda del
producto es muy sensible y se contrae como consecuencia de esa subida de precio, la demanda del factor
lo fabrica también se contraera.

Tercera. La elasticidad de la demanda de un factor depende de la elasticidad de la oferta de los otros

factores que intervienen en el proceso. Supongamos que sube el precio de un factor que podria ser sustitui
por otro. Si la oferta de este segundo factor es muy rigida y solo se puede obtener en mayor cantidad a can
de un precio muy alto, la subida de precio del primero no provocara grandes contracciones en su demanda

Cuarta. La demanda del factor serd mas inelastica cuanto menor sea su coste en comparacién con el total
la produccion.

La mas importante de estas leyes, la que mas influye en la remuneracion que percibe el propietario del fact
parece ser la primera, la sustituibilidad por otro factor. El desarrollo tecnolégico ha llevado aparejado
histéricamente la sustitucién de trabajo por capital. Este fenémeno ha sido a la vez consecuencia y causa d
subidas en la remuneracion de los trabajadores y parece por tanto estar en la misma base del progreso
econémico y social.

LA OFERTA DE TIERRA

Al analizar la oferta de los factores productivos se observa que sus caracteristicas determinan dos tipos de
ingresos para sus propietarios: los ingresos de transferencia y la llamada renta ricardiana o renta
econdémica pura.

La oferta de un factor productivo depende entre otras cosas del uso alternativo que se le pueda dar. Para
conseguir que un factor se dedique a un uso productivo concreto habra que pagar por él al menos una cant
igual a la que percibiria con cualquier otra dedicacion. Esa cantidad es llamada ingreso de transferencia. E
idea la hemos conocido ya con el nombre de coste de oportunidad; en efecto, los ingresos de transferencia
iguales a los costes de oportunidad.

Supongamos, por ejemplo, que el precio del trigo empieza a subir de forma sostenida en relacién con otros
productos agricolas. Algunas tierras que resultaban mas rentables dedicadas a otros cultivos empezaran a
destinarse ahora al trigo. Cuanto mas suba el precio de éste mas tierras se destinaran a su cultivo. Se llam:
tierras marginales las que producen el mismo rendimiento destinadas al trigo o a cualquier otro producto,
intramarginales las que son mas rentables si se dedican al trigo y extramarginales las que resultan mas
rentables con otra dedicacion y no interesa dedicar al trigo por que su coste de oportunidad resultaria
demasiado alto.

Como el ingreso de transferencia es igual al coste de oportunidad, la renta que se pague por las tierras



marginales serd exactamente ese ingreso de transferencia. Las tierras intramarginales, en cambio, estaran
produciendo un rendimiento mayor que las marginales. Cuanto mayor sea el rendimiento que produzca une
tierra destinada al trigo en comparacion con el que produciria destinada al mas rentable de los empleos
alternativos, mayor parte de su renta tendra que ser considerada renta econémica pura. Fue el economista
clasico David Ricardo, a comienzos del siglo XIX, el que llamé la atencién sobre la existencia de la renta
econdmica pura (precisamente por una subida en el precio del trigo); se la llama también, en su honor, rent
ricardiana.

Ricardo consideraba que ese fendmeno era exclusivo de la tierra. Actualmente se ha demostrado que la re
ricardiana puede aparecer en cualquier factor no producible, es decir, no sélo en la tierra sino también en e
trabajo. La proporcién en que la retribucion de un factor se divide entre ingresos de transferencia y renta
ricardiana depende de la elasticidad de la oferta. Las tierras destinadas al trigo ofrecen en realidad muy poc
renta ricardiana ya que hay muchas tierras destinadas a otros cereales, con caracteristicas similares a las
requeridas para el trigo, y cualquier pequefia subida en el precio de éste provoca un sensible aumento en [z
oferta de tierra: su elasticidad es muy alta. La oferta de suelo urbano, en cambio, es muy rigida. Muchos
organismos administraciones publicas, grandes bancos, prestigiosos abogados necesitan tener delegacion:
el centro de las ciudades. Pero la oferta de solares en el centro es muy rigida ya que no se pueden fabricar
encargo. El rendimiento de estos solares en un uso alternativo (plantando aguacates, por ejemplo) seria mt
mas bajo. Por tanto los altos alquileres en el centro estan compuestos principalmente por renta ricardiana.

Lo mismo ocurre al analizar las diferentes profesiones. La formacién profesional de un camarero es
relativamente facil y rapida. Si se necesitan mas camareros por que llegue el verano, por ejemplo es suficie
una pequefa subida de sus salarios para que un gran niamero de personas procedentes de otros oficios pe
de la construccion, estudiantes de Derecho se ofrezcan a las empresas de hosteleria; en un par de horas h
aprendido lo suficiente como para trabajar y rendir. Su renta ricardiana es muy baja, practicamente nula. Er
cambio un abogado sagaz y experto no se improvisa, es el resultado de largos afios de formaciéon y
experiencia, por lo que su remuneracién estard formada en gran parte por renta ricardiana. Ain mas evider
es el caso de las grandes sopranos: no se pueden fabricar por encargo; su oferta, resultado de una afortun:
combinacién genética y largos afios de educacion, es absolutamente rigida; su rendimiento en otro empleo
seria bajo. Su "caché" esta formado casi exclusivamente por renta ricardiana.

Los economistas clasicos consideraban que la oferta de tierra era absolutamente rigida ya que el mundo "n
crece". Sin embargo, en la practica, la oferta de tierra puede variar mucho. La FAO ha calculado que
actualmente se esta dedicando a la produccién agricola sélo la tercera parte de las tierras cultivables en el
mundo. Contrariamente a las pesimistas previsiones de Malthus, la fertilidad de la tierra no ha parado de
crecer gracias a los avances en la industria quimica de fertilizantes y plaguicidas y en la tecnologia de las
explotaciones. En la Unidn Europea se han tomado una serie de medidas con la finalidad de reducir la
superficie dedicada al cultivo; a pesar de ello la produccion agricola sigue creciendo a un ritmo excesivo. E:
por esto que actualmente se considera que no hay diferencias entre el factor tierra y el factor capital.

LA OFERTA DE CAPITAL

El ingreso que perciben los propietarios del capital fisico a cambio de sus servicios se llama beneficio, el gL
se percibe a cambio del capital financiero es el interés, pero se suele generalizar considerando que el preci
del capital se mide por el tipo de interés, el porcentaje del capital que hay que pagar por su alquiler cada
periodo de tiempo. Ese tipo de interés es fijado en el mercado de capitales por el juego de la oferta y la
demanda. Las variaciones que observamos en la realidad entre los tipos se deben a diferencias en el riesg
impliguen los préstamos y en los plazos de amortizacion.

Supongamos que un individuo es un empresario especialmente imaginativo y tiene un gran nimero de

proyectos bullendo en su cabeza. De la empresa de maquinas tragaperras espera obtener un rendimiento ¢
30% sobre el capital invertido; de la hamburgueseria ha calculado que obtendra un 25% de la inversion; de
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pizzeria un 20%; del bar de copas un 15%; de la boutique un 10%; de la libreria un 5%. Si el tipo de interés
fuese del 12%, pediria lo necesario para montar las tragaperras, la hamburgueseria, la pizzeria y el bar; el
resto de los proyectos los dejaria para mejor ocasion. Si el tipo de interés bajase hasta el 7% podria poner
marcha también la boutique, pero si subiese hasta el 17% tendria que abandonar la idea del bar. En otras
palabras, la demanda de capital es una demanda derivada, el interés que se pagara depende de las expect
de rentabilidad de los proyectos empresariales y cuanto menor sea el tipo de interés mas cantidad de capit:
demandara.

El capital que invertira el empresario procede del ahorro. Las familias sacrifican sus deseos de consumo
presente para conseguir unos rendimientos que les permitan un mayor consumo futuro. Cuanto mayor sea
tipo de interés, mas aliciente tendra ahorrar y mayor sera por tanto la oferta de capital. Conviene aclarar aq
la necesaria distincion entre tipos de interés nominales y reales: éstos son el resultado de descontar a los
nominales la depreciacién debida a la inflacion. En toda esta discusién nos estamos refiriendo a tipos de
interés reales, 0 en otras palabras, estamos suponiendo que no hay inflacién.

Como el ahorro de las familias requiere cierto tiempo para acumularse, la oferta de capital a corto plazo es
muy rigida: en un momento determinado sélo se esta ofreciendo el ahorro que se ha conseguido en los afic
anteriores y una subida brusca de los tipos de interés no conseguira el aumento de esa cantidad. Para que
aumente el volumen de ahorro acumulado sera necesario el mantenimiento de tipos de interés elevados
durante cierto periodo de tiempo.

El mercado de capitales requiere la intervencion de intermediarios muy especializados. Las empresas
necesitan créditos a largo plazo mientras que las familias quieren poder disponer de su dinero con facilidad
sistema bancario y crediticio y los demas intermediarios financieros son los encargados de transformar el
dinero ahorrado a corto plazo por diferentes familias en diferentes momentos, en capital prestado a largo pl
a una empresa.

Queda claro por tanto que el tipo de interés es el precio fijado en el mercado del dinero. Si el tipo de interés
alto, muchos ahorradores ofreceran el suyo pero pocos inversores lo demandaran, y viceversa. Pero la
manipulacién del tipo de interés es uno de los principales instrumentos de la politica econémica y sera por
tanto objeto de nuestra atencién cuando estudiemos la macroeconomia.

LA OFERTA DE TRABAJO

El economista noruego Ragnar Frisch (1895-1973) ha sugerido que la curva de oferta individual de trabajo
podria ser como la dibujada en la Fig. 7.2. El salario minimo imprescindible para la supervivencia esta
representado por W3. Por debajo de W3 no habra oferta de trabajo. Entre W3 y W2 el salario es tan bajo qt
no hay ningun estimulo por lo que el individuo se limitara a trabajar lo imprescindible para la supervivencia:
la oferta de trabajo disminuira. Entre W2 y W1 la curva de oferta tiene la forma normal y la subida del salari
supone un aliciente para trabajar mas. Para salarios superiores a W1, los ingresos son ya tan elevados que
individuo tiene preferencia por el ocio y empieza a disminuir su oferta de trabajo.
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Pero, contrariamente a lo que parece indicar el gréafico, la situacion real es que el trabajador puede verse
forzado a aceptar las condiciones y el salario que fije el patrén. Individualmente las posibilidades de
negociacién de los trabajadores son practicamente nulas porque si rechazan un puesto de trabajo por no se
adecuado a sus aspiraciones, puede que pasen varios meses antes de encontrar lo que se busca. Para est
esa situacion de dependencia y evitar los abusos a que puede conducir los trabajadores se organizan en
sindicatos.

La lucha sindical para conseguir mayores salarios intentara influir sobre las fuerzas del mercado, la oferta y
demanda del factor trabajo. Para reducir su oferta suelen tener entre sus reivindicaciones los siguientes
objetivos: Aumentar la edad minima necesaria para el primer empleo, reducir la edad de la jubilacién,
controlar y limitar la inmigracién, reducir la jornada laboral, limitar los ritmos de trabajo, etc. Para que
aumente la demanda de trabajadores, los sindicatos pediran la intervenciéon del Estado con medidas
proteccionistas frente a las importaciones, disminuciones en los tipos de interés y aumento de los gastos
publicos entre otras. Otras reivindicaciones que conducen al aumento de las rentas del trabajo son las que
piden normativas legales favorables respecto a la forma de negociar los convenios colectivos, la resolucion
los conflictos y la reglamentacion del salario minimo. La basqueda de una mejor retribucién ira también
dirigida a obtener concesiones no monetarias tales como medidas de seguridad fisica o estabilidad en el
empleo.

Cuando presentamos los factores productivos, al comienzo del tema tercero, se apunté ya el importante pa
gue tienen la tecnologia incorporada al capital y los conocimientos incorporados al trabajo. Muchos
economistas actuales prefieren llamar capital a todos los factores productivos incluido el trabajo,
diferenciandolos tan s6lo como capital fisico o capital humano. Aunque parte del capital humano, el soporte
biolégico, puede ser considerado un recurso natural, su productividad se debe principalmente a las inversio
en cultura o educacién, en adiestramiento profesional, en salud o fortaleza fisica y en su disponibilidad
espacial mediante emigracion. Esas inversiones se realizan con la finalidad de obtener por ellas un benefici
ya que la renta que percibira un trabajador depende de su productividad y por tanto de la cantidad de capitc
humano que tenga incorporada.

Cada vez es mayor la importancia que se concede al capital humano como explicacién de "la riqueza de la:
naciones". Lo que se llamo6 "el milagro aleman”, la recuperacién econémica de Alemania tras la Il Guerra
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Mundial, es sdlo explicable por la riqueza de su capital humano. Partiendo de una situacion en la que de lo:
edificios, la infraestructura de transporte, las fabricas, es decir, el capital fisico, estaban en su mayor parte
destruidos, aquel pais pudo en muy pocos afos convertirse en el lider econémico de Europa. Cada vez hay
mayor conciencia entre los gobiernos de que las inversiones mas rentables para conseguir el desarrollo sor
inversiones en la educacion y cultura de los trabajadores.

EL MODELO DE COMPETENCIA PERFECTA

En el tema tercero vimos el modelo de competencia perfecta y las caracteristicas o supuestos que se requi
para su funcionamiento. Ya se avisé entonces que ningln mercado satisfacia plenamente aquellas
condiciones. Entre este tema y el préximo se veran primero las maravillosas ventajas que disfrutariamos er
mundo ideal en el que hubiera competencia perfecta en todos los mercados y después las imperfecciones \
fallos que llenan de inconvenientes nuestro mundo real.

La teoria del Equilibrio Parcial estudia los mecanismos por los que se determinan la cantidad y el precio de
equilibrio en un mercado. El andlisis de las elasticidades de la oferta y la demanda es el nlcleo de esa teor
cuya elaboracién y sistematizacion debe mucho al trabajo de Alfred Marshall (1842-1924). La teoria del
Equilibrio General estudia las condiciones necesarias para que todos los mercados estén simultdneamente
equilibrio. La formulacion original se debe a Walras . Todos los bienes son complementarios de otros o
sustituibles por otros en mayor o menor grado. Debido a la interdependencia general existente, cualquier
desplazamiento fortuito del punto de equilibrio en el mercado de un bien provocara desplazamientos en los
mercados de otros bienes, éstos en los de otros y asi sucesivamente. Estas variaciones de precios pueden
producir a su vez un efecto retroactivo, corrector o realimentador (feedback), sobre el mercado original.
Finalmente, si no existe intromision externa que lo dificulte, ese proceso que Walras llamoé tatonnement
conducira al equilibrio en todos los mercados de bienes y factores.

Los estudios encaminados a determinar la posibilidad de existencia de tal Equilibrio General, de su unicidac
o multiplicidad, y su estabilidad, han alcanzado en los ultimos decenios un alto grado de sofisticacion
matematica. El premio Nobel de Economia distinguié a dos destacados investigadores de este campo:
Kenneth J. Arrow en 1972 y Gerard Debreu en 1983.

ESTAS FUERON SUS PALABRAS

El equilibrio competitivo consiste, por
tanto, en una situacion caracterizada pQqr
precios no negativos de todos los bienepg,
un conjunto de bienes de consumo para
cada economia familiar y un conjunto de
bienes de produccién para todas las
empresas que satisfagan las condiciongs
siguientes:

a) para cada familia, el conjunto
designado maximiza la utilidad entre todos
los asequibles;

b) para cada empresa, el conjunto
designado maximiza el beneficio entre
todos los técnicamente posibles;

C) para cada bien, el total consumido pdg
todas las economias familiares no supera
el total inicialmente disponible mas el total
neto producido por todas las empresas
("neto" significa en este caso que las

=
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utilizaciones de factores por parte de
algunas empresas hay que restarlas de
producto de otras);

d) es nulo el precio de aquellos bienes
cuyo consumo total es estrictamente me¢nor
gue el total inicialmente disponible mas|el
total producido.

Se utiliza el adjetivo "competitivo” por
suponer que cada economia familiar o
empresa considera los precios como dgdos
e independientes de sus decisiones.

(Kenneth J. Arrow,"Equilibrio Econémico
enla E.I.CC.SS.)

Una situacién de Equilibrio General goza de muchas virtudes: Se consigue en ella la maximizacion de la

utilidad de todos los consumidores y de los beneficios de todas las empresas; al estar también en equilibrio
mercados de factores, las rentas percibidas por las familias igualan a los precios de los bienes y servicios; |
factores y recursos productivos se destinan a su uso mas eficiente, aquél en que su rendimiento es mas alt

Otra caracteristica del Equilibrio General es que en él la distribucion de las rentas alcanza un 6ptimo
paretiano. Como vimos en el tema 4, el criterio paretiano no juzga la equidad, tan sélo la eficiencia en la
distribuciéon. Una situacion de 6ptimo paretiano puede implicar una distribucion de la riqueza muy desigual
pero tendra garantizada su eficiencia. En el mundo ideal de la competencia perfecta si un recurso es mas U
para una empresa que para la propietaria, la empresa que pueda obtener mayor rentabilidad adquirira el
recurso, es decir, se producira una redistribucion con mejoramiento paretiano y aumento de la eficiencia
global del sistema.

Pero diversas circunstancias impiden que los mercados cumplan los requisitos exigidos por el modelo de
competencia perfecta. Cuando los agentes que intervienen son pocos, podran manipular en mayor o menol
medida los precios y las cantidades intercambiadas impidiendo o dificultando el funcionamiento de los
mecanismos de la competencia perfecta que garantizarian resultados eficientes.

Otro requisito necesario para el funcionamiento de la libre competencia es la homogeneidad del producto. /
finales del s. XIX la aparicion de grandes empresas y de nuevos productos diferenciados puso en evidenciz
necesidad de una teoria econémica que analizase estas situaciones "desviadas" del sistema de libre
competencia dominante. En la primera mitad de nuestro siglo se elaboraron en muchos paises normativas |
la represion de los monopolios y de las "practicas restrictivas de la libre competencia”. Finalmente, tras la
Segunda Guerra Mundial un grupo de economistas britanicos entre los que destac6 Joan Robinson
(1903-1983) mantuvo que los monopolios, mas que excepcién al caso general de la libre competencia, era
regla, y su estudio debia ser la base de partida para la teoria del mercado.

TIPOLOGIA DE LOS MERCADOS NO COMPETITIVOS

Monopolio Un solo productor
Monopsonio Un solo consumidor
Competencia Pocos productores,
Monopolista producto diferenciado
Oligopolio Pocos productore,:s,

producto homogéneo
Oligopolio

Pocos consumidores

de Demanda
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Pocos productores

Oligopolio Bilateral .
y pocos consumidores

La visidn dominante actualmente en los paises desarrollados considera la situacion de libre competencia cc
un objetivo que debe ser perseguido por los gobiernos. Su virtud principal es el estimulo hacia la busqueda
por los empresarios individuales de una mayor eficiencia, la mejora de los productos y el abaratamiento de
costes. La mejor forma de eliminar los monopolios consiste en abrir los mercados a la competencia exterior
Uno de los principales éxitos de la integracion econémica de la Comunidad Europea ha sido el aumento de
competencia entre empresas que antes, en el &mbito nacional, actuaban practicamente en régimen de
monopolio.

No debe confundirse la libre competencia con la ausencia de regulacion o intervencion gubernamental. El
fomento de la competitividad entre enpresas requiere frecuentemente una normativa reguladora muy
minuciosa. Desde que en los EEUU se decidio liberalizar el mercado de las comunicaciones telefénicas, la
normativa sobre ese tema crecié de forma exponencial ya que se hizo necesario que el Estado adoptase
decisiones técnicas comunes a todas las empresas que antes eran adoptadas por el consejo de administra
de cada monopolio. La prolifica normativa técnica que emana diariamente de los despachos comunitarios d
Bruselas es indicativa precisamente de la mayor competitividad entre las empresas europeas y no de lo
contrario.

LOS MONOPOLIOS

Monopolio natural o legal

Equilibrio
Discriminacion de precios

Segmentacion de mercados
Precios multiples
Poder de monopolio

Diferenciacion del producto

Competencia monopolista

En ocasiones, los requerimientos tecnoldgicos de un proceso productivo determinan que los costes medios
sigan siendo decrecientes incluso cuando la produccion es muy elevada. En ese caso, cuanto mayor sea la
empresa menores seran sus costes y mas barato podra vender. Las empresas mas pequefias, al tener cos
comparativamente altos y no poder competir, se veran obligadas a cerrar y finalmente quedara una Unica
empresa para suministrar a toda la demanda. Esta situacion es llamada monopolio natural.

En el monopolio legal, es el poder coactivo del Estado el encargado de impedir la competencia por otras
empresas. Es el caso de la adquisicidén por la empresa de una patente o de la franquicia para la prestacion
un servicio publico. También puede ser considerado monopolio legal el que se produce cuando una empres
es la propietaria de, o controla legalmente, toda la produccién de un recurso natural o materia prima esenci
para el proceso productivo.

En los mercados de competencia perfecta, la produccion de cada empresa es tan pequefia en comparacior

el total de la industria que los aumentos o disminuciones en su produccién no afectan al precio. El
monopolista, por el contrario, tiene que proveer con el producto de su empresa a todo el mercado por lo qu
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tendra que tomar en consideracion la forma de la funcion de demanda. Al aumentar la cantidad producida
provocara una reduccién en los precios que sera mayor o menor dependiendo de cual sea la elasticidad de
demanda. En la libre competencia la empresa consideraba los precios constantes e iguales a sus ingresos
medios, en el monopolio los ingresos medios decrecen al aumentar la cantidad producida. De hecho la cun
de ingresos medios, Im, coincide con la curva de demanda del mercado, D.

Cada unidad de mas que produzca el monopolista provocara una disminucién en el precio de todas las
unidades que se vendan. Por tanto el ingreso marginal, I', es decreciente, siempre inferior al ingreso medio,

incluso puede llegar a ser negativo.

El Monopolio y la Libre Competencia

Libre
Competencia

Monopolio

Al aumentar la cantidad producida...

Ingresos Marginales

Iguales al precio

Precios Constantes Decrecientes
. Constantes Decrecientes
Ingresos Medios . -
Iguales al precio Iguales al precio
Constantes Decrecientes

Menores al precio

Y en el punto de equilibrio...

Costes Marginales N Ingresos N Ing_resos
Medios Marginales

Costes Medios Iguales al Precio Menores al Precio

Beneficios Normales Extraordinarios

Cantidad Producida Maxima eficiencia Inferior

Precio Maxima eficiencia Superior

En el caso de la libre competencia, el equilibrio del mercado se conseguia en el punto en el que el coste
marginal coincidia con el ingreso medio, es decir, con el precio. En el monopolio el punto de equilibrio esta
en donde se igualan el coste marginal y el ingreso marginal. No se producira ni una unidad mas ya que
requeriria un coste superior al aumento en el ingreso, pero si se busca maximizar beneficios tampoco se
producira ni una unidad menos. Como la curva de ingreso marginal esta por debajo de la de ingreso medio
la de demanda) esa produccion de equilibrio seré inferior a la que se hubiera conseguido con libre
competencia y sera vendida a un precio superior.

El monopolio, por tanto, provoca una pérdida de eficacia global para el sistema ya que al producir menos y
venderlo més caro se estan distorsionando todos los restantes mercados. Pero puede existir también otra

pérdida de eficiencia cuando la empresa monopolistica tiene que dedicar recursos a mantener su posicion
poder, a desalentar a los posibles competidores, a conseguir la franquicia legal, a sobornar algdn funcionar

El monopolista podra aumentar ain mas sus beneficios extraordinarios mediante la discriminacion de
precios. Puede hacerlo de dos formas.

La segmentacién del mercado consiste en cobrar diferentes precios a los consumidores segun su posicion
geografica o social. Para poder llevarla a cabo tiene que estar garantizada la imposibilidad de los mercados
secundarios, es decir, que el consumidor que adquiere el producto a un precio bajo no podra revenderlo en
otra region o a otros consumidores.

La fijacion de precios multiples consiste en fijar precios altos para las primeras unidades adquiridas y
precios inferiores cuando la cantidad demandada sea mayor. Si el precio medio de la llamada telefonica es
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menor cuanto mayor sea el nimero de llamadas que realicemos es por que la Cia. Telefénica esta practica
la fijacion de precios multiples. Si el precio de las llamadas es mas bajo para los jubilados o a las horas
nocturnas, cuando las llamadas son de tipo familiar, es por que se esta practicando la segmentacion del
mercado. Ambas practicas solo pueden ser realizadas por empresas monopolistas y, aunque parezcan ser
debidas a la bondad y generosidad de sus gerentes, tienen como unico fin el aumento de los beneficios.

¢ Pero existe algin monopolio puro? Todos los productos tienen algun sustitutivo mas o menos bueno. Si
alguna empresa llegase a monopolizar el mercado del trigo, seguiria sufriendo la competencia de los
productores de centeno, de los de cebada, etc. Si hemos afirmado que no existe ninglin mercado de libre
competencia, hay que afirmar igualmente que no existe ningln monopolio puro. En realidad es mas correct
hablar de poder de monopolio para referirse al grado mayor o menor en que una empresa puede influir sob
el precio de su producto. El poder de monopolio depende de la diferencia que haya entre el precio del
producto y el coste marginal. Cuando el precio y el coste marginal son iguales el mercado es de libre
competencia y el poder de monopolio es cero. El poder de monopolio es maximo cuando el coste marginal
cero: en ese momento la empresa esta fijando un precio positivo por un bien que si hubiera libre competenc
seria gratuito. Otro factor que influye en el poder del monopolio es la elasticidad de la demanda: a menor
elasticidad, mayor poder. En el caso de monopolizar un bien cuya demanda fuese totalmente rigida, la
empresa podria fijar cualquier precio. La existencia de buenos sustitutos hace a la demanda mas elastica y
disminuye el poder del monopolio.

Las empresas pueden por tanto aumentar su poder de monopolio disminuyendo la sustituibilidad de su
producto o, en otras palabras, diferenciandolo de los de la competencia. La diferenciacion del producto se
consigue mediante pequefias modificaciones en el disefio, los complementos, el envase, la financiacion y
sobre todo mediante técnicas publicitarias. El resultado es un tipo de mercado que se llama Competencia
Monopolista.

Veamos sus efectos mediante un ejemplo real. La empresa General Motors tiene el monopolio de los
automoviles Opel. Su producto tiene que competir con otros vehiculos que a su vez estan monopolizados p
otras empresas. En el afio 1988 una habil publicidad habia conseguido crear una imagen de marca tal que
muchos espafioles consideraban que los Opel eran mejores que otros vehiculos de la misma linea. Su dermr
era tan alta que la empresa pudo aplicar discriminacién de precios en nuestro pais en comparacién con el r
de Europa. En concreto, un modelo Kadett se estaba vendiendo en Francia en 1,2 millones de pts. mientras
gue en Espafa costaba 1,8 millones. A pesar de ello el Opel Kadett fue el coche méas vendido en Espafia e
afno.

La pérdida de eficacia social provocada por los monopolios impulsé a los Estados, ya en el siglo pasado, a
establecer reglamentaciones comerciales para la represiéon de las practicas restrictivas de la libre competer
Ese tipo de normativa no cesa de aumentar incorporandose incluso a los tratados internacionales de
integracion econdmica tipo CEE. Sin embargo la préactica de los gobiernos parece contradecir el espiritu de
esa normativa. Algunos monopolios ofrecen también una serie de ventajas, difunden ciertos efectos sociale
beneficiosos, por lo que son consentidos e incluso promocionados y protegidos por los gobiernos.

La proteccién legal de la monopolizacién de patentes industriales es una forma de estimular la investigacior
el progreso tecnoldgico. El gobierno puede estar interesado en controlar algunos productos, armas, por
ejemplo, lo que resultara mucho mas facil si estan sometidos a monopolio legal. En otras ocasiones el inter
es simplemente fiscal, en cierto tipo de loterias el monopolista concesionario actia de hecho como recaudz
de impuestos. En algunas industrias los costes medios son decrecientes pero podria estar manteniéndose |
fragmentacion del mercado por costes de integracidn; en ese caso puede haber una intervencién a favor de
fusion de empresas. No se debe olvidar tampoco que lo que bajo el punto de vista local es un mercado
monopolista puede ser en realidad altamente competitivo a nivel internacional.

El Estado, por tanto, mas que prohibir la existencia de monopolios, tratara de intervenir mediante
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reglamentaciones que promuevan sus efectos beneficiosos y contrarresten los perjudiciales. Se podra en
algunos casos, a cambio de una concesion, obligar a producir en mayor cantidad, con determinadas
caracteristicas de calidad o imponiendo un techo limite a los precios. En otras ocasiones bastara establece
tributacion especial para que los beneficios extraordinarios generados por la actividad monopolista se
difundan a través del Estado a toda la sociedad.

LOS OLIGOPOLIOS
Cuando un mercado es atendido por un reducido nimero de productores estamos ante un oligopolio. Se

llamara oligopolio de demanda a los mercados con pocos compradores y oligopolio bilateral a los formados
por pocos productores y pocos demandantes.

ESTAS FUERON SUS PALABRAS

Las gentes de la misma industria rara vez se relinen, aungue sélo sea con firles de
celebraciones y fiestas, sin que la conversacion acabe en una conspiracion cpntra el
publico o en alguna maquinacién para elevar los precios. Es realmente impogible
impedir esas reuniones mediante una ley que pueda ser aplicable y que sea
compatible con la libertad y la justicia. Pero si la ley no puede impedir que las
gentes de la misma industria se relinan a veces, al menos no deberia hacer nada
para facilitar esas asambleas y mucho menos hacerlas necesarias.

(Adam Smith, La Riqueza de las Naciones, Libro 1, Cap. X)

El problema del oligopolista es muy diferente del de los demas tipos de empresario. En los mercados en lib
competencia ningun competidor puede influir sobre los resultados de otra empresa por no tener fuerza
suficiente para modificar los precios. En el caso del monopolio no existen competidores a los que se pueda
molestar. Pero en el oligopolio, los competidores pueden fastidiar mucho. Cualquier oligopolista puede influ
sobre los beneficios de sus competidores. Los esfuerzos por mejorar los resultados propios provocan
inexorablemente el deterioro de los resultados ajenos.

Los problemas de los empresarios oligopolistas tienen dos tipos de soluciones: con o sin colusién.Se llama
colusién a cualquier acuerdo que restrinja la lucha competitiva entre empresas. La forma maxima de colusic
la que maximiza los beneficios de los oligopolistas es el cartel, un acuerdo entre todos los productores de |z
industria que puede tomar dos formas:

Competencia sin precios. Cada empresa trata de mejorar la calidad, la presentacién o cualquier otro factor,
pero respetando el precio conjunto

acordado.

Reparto de cuotas o mercados. A cada empresa se le asigna bien un area donde vender, bien una producc
maxima que no puede sobrepasar.

En ambos casos la situacién se convierte de hecho en un monopolio, los beneficios seran maximos y se
producira la pérdida de eficiencia estudiada en el epigrafe anterior.

Pero ponerse de acuerdo no es tan facil como pensaba A. Smith. Si el acuerdo consiste en el reparto de cu
ninguna empresa quedara satisfecha con la que se le asigne, todas querran producir mas. Si lo que se inte
fijar un precio comun, las empresas mas eficientes, las que dispongan de tecnologia avanzada que les perr
producir a un menor coste, presionaran para que el precio sea bajo, mientras que las menos eficientes seré
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partidarias de un precio alto. Debido a la dificultad de esas negociaciones, una vez que se haya llegado a u
acuerdo aparecera cierta rigidez, habra dificultad en cambiar los acuerdos para adaptarse a las condicione:s
cambiantes del mercado. Otra dificultad adicional proviene de que la legislaciéon de muchos paises prohibe
practicas colusorias y en ocasiones se ha podido demostrar y castigar a algunos industriales por realizar
propuestas o presiones de ese tipo.

La mejor alternativa al cartel eludiendo todos esos inconvenientes es el liderazgo de precios. Es una situac
muy frecuente en el mundo de los negocios. Cuando existe una empresa lider en el mercado, fija el precio
las condiciones de la oferta que son aceptados por todas las demas sin necesidad de negociaciones. Hay t
tipos de empresas que pueden ser sefialadas para el liderazgo.

La empresa dominante, es decir, la de mayor tamafio, la de mayor cuota de participacion con diferencia sol
todas las demas. Esta sera también la que disponga de mas informacion, la que por conocer las condicione
la demanda a mayor escala podra estimar el precio mas estable y beneficioso.

La que disfrute de los costes mas bajos por disponer de la tecnologia mas avanzada. Este caso resulta adr
estable ya que si la empresa que fijara el precio fuera una con costes altos, el precio resultaria también
excesivo y seria mas probable que la situacion derivase hacia una guerra de precios.

La que goce de prestigio y respeto social. Es frecuente también que un oligopolista, por su edad o por su
formacion, sea considerado por sus competidores como experto y capaz de diagnosticar las condiciones
cambiantes de la demanda, por lo que aceptaran sus decisiones.

En cualquier caso los acuerdos colusorios son siempre inestables y fragiles ya que si alguno de los miembr
traiciona a los demas puede obtener con ello grandes beneficios.

OLIGOPOLIO: SOLUCIONES NO COLUSORIAS
Situaciones Duopolista A Duopolista B Soluciones
Lider Segu!dor de Stackelberg
Asimétricas Seguidor Lider
Simétricas Seguidor Seguidor de Cournot
Lider Lider de Bowley

Las soluciones no colusorias a los problemas de los oligopolistas fueron estudiadas ya en el siglo pasado. |
solucion de Cournot (1801-1877) supone gue la competencia se establece no en términos de precios sino
cantidades. El andlisis se refiere a un duopolio aunque sus resultados son generalizables para mayor nime
de empresas. Cada duopolista, teniendo en cuenta la cantidad que esta produciendo el competidor, calcula
cantidad que debe producir para maximizar sus beneficios. Eso provocara un aumento de la produccién tot
una disminucion del precio de mercado lo que requerira un nuevo calculo hasta que, por tanteos sucesivos,
ambos duopolistas lleguen a una situacién de equilibrio. En el resultado final existiran beneficios
extraordinarios para ambas empresas pero no tan altos como los que se hubieran obtenido en el caso de u
acuerdo colusorio.

El razonamiento propuesto por Cournot peca de ingenuo por dos motivos: ni los duopolistas pueden ignora
de forma persistente su interdependencia ni hay motivos para que limiten su forma de competir a la variacic
en la cantidad producida. Si deciden competir bajando los precios, el resultado conducira a una solucién co
precios y cantidades producidas iguales a los de libre competencia.

Stackelberg (1905-1946) propone que cada duopolista puede actuar como lider o como seguidor. El lider €

el que decide su propio comportamiento de forma independiente, considerando que es el mas fuerte y que
podra imponer al competidor ese resultado. El seguidor es el que acepta las decisiones del lider como un d
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y optimiza basandose en ellas su comportamiento. Si el duopolio es asimétrico, es decir, tiene un lider y un
seguidor, el resultado sera estable. El duopolio simétrico en el que ambos actien como seguidores es el ca
analizado por Cournot. El duopolio simétrico en el que ambas empresas tratan de actuar como lideres
provocara una guerra de precios que s6lo se resolvera con el abandono de uno de ellos, arruinado o acept:
su posicién de dependencia.

El argumento de la demanda quebrada sirve para explicar la estabilidad del precio en el oligopolio. Si un
oligopolista disminuye su precio, los demas competidores actuaran de la misma forma por lo que el primerc
Nno conseguird aumentar sensiblemente sus ventas: para precios menores del establecido la demanda resu
inelastica. En cambio si trata de aumentar los precios, los restantes oligopolistas no le seguiran por lo que |
ventas disminuirdn fuertemente: la demanda para precios superiores al establecido es muy elastica. El
diferente comportamiento de la demanda a ambos lados del precio establecido confluyen en el sentido de
mantenerlo estable.

LA TEORIA DE JUEGOS

En el oligopolio, los resultados que obtiene cada empresa dependen no sélo de su decision sino de las
decisiones de las competidoras. En el mundo real, tanto en las relaciones econémicas como en las politica:
sociales, son muy frecuentes las situaciones cuyo resultado depende de la conjuncién de decisiones de
diferentes agentes. La técnica para su analisis fue puesta a punto por un matematico, John von Neumann,
colaboracién con el economista Oskar Morgenstern. El libro que publicaron en 1944, "Theory of Games anc
Economic Behavior", abrié un insospechadamente amplio campo de estudio en el que actualmente trabajar
miles de especialistas de todo el mundo.

Supongamos gue dos empresas, Hipermercados Xauen y Almacenes Yuste, constituyen un duopolio local
el sector de los grandes almacenes. Cuando llega la época de las tradicionales rebajas de enero, ambas
empresas acostumbran a realizar inversiones en publicidad tan altas que suelen implicar la pérdida de todo
beneficio. Este afio se han puesto de acuerdo y han decidido no hacer publicidad por lo que cada una, si
cumple el acuerdo, puede obtener unos beneficios en la temporada de 50 millones. Sin embargo una de ell
puede preparar en secreto su campafa publicitaria y lanzarla en el Gltimo momento con lo que conseguiria
atraer a todos los consumidores. Sus beneficios en ese caso serian de 75 millones mientras que la empres
competidora perderia 25 millones.

El que lo maximo que se puede obtener sea 75 M. 0 85 M. no tiene mucha influencia sobre la decis|6n a
adoptar, lo Unico que importa en realidad es la forma en que estan ordenados los resultados. Si substituimc
el valor concreto de los beneficios por el orden que ocupan en las preferencias de los jugadores, la matriz
gueda como la mostrada en el cuadro. Las situaciones como las descritas en esta matriz son muy frecuent
en la vida real y reciben el nombre de Dilema de los Presos.

Veamos cudl debe ser la decision a adoptar por esos almacenes. El director de la division de estrategia de
Xauen pensard: "Si Yuste no hace publicidad, a nosotros lo que mas nos conviene es traicionar el acuerdo,
pero si ellos son los primeros en traicionar, a nosotros también nos convendra hacerlo. Sea cual sea la
estrategia adoptada por nuestros competidores, o que mas nos conviene es traicionarles".

El director de la divisién de estrategia de Yuste hara un razonamiento similar. Como consecuencia de ello
ambos se traicionaran entre si y obtendran resultados peores que si hubieran mantenido el acuerdo. La cas
de la matriz de pagos marcada con un asterisco es la Unica solucion estable. Contrariamente a las
argumentaciones de Adam Smith, en las situaciones caracterizadas por el Dilema de los Presos si los agen
actiian buscando de forma racional su propio interés, una "mano invisible" les conducira a un resultado
socialmente indeseable.
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Si, como en el caso anterior, substituimos los valores concretos por su orden en la escala de preferencias
obtenemos una matriz que es conocida en Teoria de Juegos como Gallina o Halcon—Paloma.

El razonamiento de los estrategas sera ahora diferente: "Si nuestros competidores cooperan, lo qgue mas nc
interesa es traicionarles, pero si ellos nos traicionan sera preferible que nos mostremos cooperativos en ve:
enredarnos en una guerra de precios. Hagan lo que hagan ellos, nos interesara hacer lo contrario".

En el juego "Gallina" el orden en que actlen los jugadores es muy importante. El primero en intervenir
decidira Traicionar, forzando al otro a Cooperar y obteniendo asi el mejor resultado. La solucién de equilibri
puede ser cualquiera de las dos marcadas con un asterisco en la matriz de pagos, dependiendo de cudl ha
sido el primer jugador en decidirse.

En casi todos los modelos, sea cual sea la forma de la matriz, el protocolo o reglas del juego influird mucho
en la solucion. Ademas del orden de intervencion de los jugadores, habra que tener en cuenta si el juego s
realiza una sola vez o si se repite cierto nimero de veces, la informacién de que disponen en cada moment
namero de jugadores que intervienen y la posibilidad de formar coaliciones, etc. Ademas de los dos modelc
gue hemos visto aqui, se han estudiado muchos otros. Hay juegos simétricos y asimétricos segin que los
resultados sean idénticos desde el punto de vista de cada jugador, como en los casos aqui vistos, o no. Pu
ser de suma cero, cuando el aumento en las ganancias de un jugador implica una disminucién por igual
cuantia en las del otro, o de suma no nula como los que hemaos visto aqui. Algunos permiten elegir entre ur
mayor nimero de estrategias. Las estrategias pueden ser simples o reactivas, si la decisiéon depende del
comportamiento que haya manifestado anteriormente el contrincante. Las estrategias mixtas consisten en
asignar a cada estrategia simple una probabilidad dada.

La Teoria de Juegos ha alcanzado un alto grado de sofisticaciébn matematica y ha mostrado una gran
versatilidad en la resolucién de problemas. Muchos campos de la Economia Equilibrio General, distribucion
de costes, etc. se han visto beneficiados por las aportaciones de este método de analisis. En el medio siglo
transcurrido desde su primera formulacién el niamero de cientificos dedicados a su desarrollo no ha cesado
crecer. Y no son s6lo economistas y matematicos sino sociélogos, politélogos, biélogos o psicdlogos. Existe
también aplicaciones juridicas: asignacion de responsabilidades, adopcién de decisiones de pleitear o
conciliacion, etc.

LAS EXTERNALIDADES

Costes externos

Coste social
Internalizacién de costes
Tasa ecologica
Movimiento ecologista
Bonos anticontaminacion

Ademas de la manipulacion del precio por agentes con poder de mercado, hay otras razones que impiden e
funcionamiento de la competencia perfecta. En ocasiones una empresa tiene capacidad para hacer recaer
otros parte de los costes de su proceso productivo. Otras veces surgen dificultades para impedir que se
beneficie de un bien el que no ha pagado por él. En ambas situaciones el Derecho tiene un papel destacad
la explicaciéon del origen y en las posibles soluciones de los problemas.

Se llaman externalidades o efectos externos las consecuencias que tiene un proceso productivo sobre los
individuos o empresas ajenos a su industria. Si, por ejemplo, los productores de aceite de girasol deciden
aplicar a sus plantaciones un nuevo pesticida, conseguiran asi una mayor produccion pero se pueden deriv
de ello varios tipos de efectos externos. Por una parte habra efectos pecuniarios sobre otras industrias si st
productos estan relacionados; como sabemos, la mayor produccion de aceite de girasol provocara la
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disminucion de su precio y desplazamientos en los mercados de aceite de oliva y de patatas fritas, entre ot
Otras industrias sufrirdn efectos tecnoldgicos, es decir, cambios en la estructura de costes; los nuevos
pesticidas seran arrastrados por la lluvia hasta los rios préximos a las plantaciones de girasol, causando
mortandad entre los peces; las piscifactorias instaladas en esos rios veran muy reducida su produccién por
gue aumentarda su relacion costes/producto. Puede haber también efectos externos tecnoldgicos positivos:
plantaciones de tomates préximas a las de girasol quedaran igualmente protegidas contra algunos insectos
consiguiendo asi un aumento de la produccidn sin necesidad de aumentar los factores.

La diferencia entre efectos externos tecnoldgicos y pecuniarios esta por tanto en si hay o no modificacién e
el proceso productivo, en la cantidad de factores que es necesario aplicar para conseguir la misma producc
final. En el caso de las patatas fritas, la cantidad de aceite necesaria por cada kilo de patatas no se ha
modificado, sélo su precio. Las piscifactorias, en cambio, requeriran mas trabajo o mas depuradoras para
conseguir mantener su produccién de truchas. También hay que considerar efectos tecnolégicos externos |
que provocan modificaciones en los procesos de consumo, los que requieren que el consumidor adquiera r
bienes para obtener la misma utilidad.

Todos los procesos de produccién 0 consumo que causan un impacto nocivo sobre el medio ambiente tiene
efectos externos negativos sobre otros agentes productores o consumidores. La clasificacion de esos efect
desgraciadamente larga:

» contaminacién atmosférica por industrias, calefacciones, vehiculos, aerosoles;

» contaminacién de aguas superficiales, subterraneas y marinas por focos industriales o urbanos;

« destruccion del suelo mediante deposicion de residuos o alteracién de la cubierta vegetal provocanc
su erosion o empobrecimiento en nutrientes;

emisiones de ruido y vibraciones de baja frecuencia, de calor o de radiaciones ionizantes;
contaminacioén biolégica por provocar la proliferacion de virus o bacterias o por la introducciéon de
especies animales y vegetales exdégenas que alteran las cadenas troficas;

» degradacion del paisaje mediante urbanizacién incontrolada o modificacion de parajes virgenes.

La consecuencia econdmica de los efectos externos es la disminucién de la eficiencia en la asignacion de
recursos: La produccion de bienes con efectos externos negativos sera superior a la socialmente deseable
producciones con efectos externos positivos seran insuficientes. Cuando estudiamos el mercado de libre
competencia vimos que en esas condiciones las empresas producen la cantidad para la que se igualan el c
marginal y el precio con lo que el beneficio para la empresa y la utilidad para el consumidor se hacian
maximas. Pero en las empresas con efectos externos se tiene en cuenta exclusivamente el coste marginal
privado, ignorando el coste marginal externo o social. Para que siguiese siendo eficiente el sistema, el prec
de los bienes con procesos productivos contaminantes tendria que igualarse al coste marginal total, a la su
del coste marginal externo y el coste marginal privado.

El objetivo por tanto, no es eliminar totalmente la contaminacién. Reducir la contaminacién tiene un precio
gue sera tanto mas alto cuanta mayor pureza ambiental busquemos. Los procesos de filtracion de emisione
depuracién de aguas residuales estan sometidos también a las leyes de los rendimientos decrecientes que
conocemos: eliminar el treinta por ciento de las emisiones contaminantes de una industria puede ser
relativamente barato, pero llegar a eliminar el sesenta por ciento costard mucho mas del doble. El criterio d
eficiencia econdmica requiere solo que en todos los procesos productivos se iguale el coste social y el prec
social; el criterio de equidad exige ademas que el coste de un proceso productivo sea pagado solo por los ¢
se benefician de él.

La solucidén mas obvia consiste en la internalizacion de costes: hacer que cada industria se encargue de la
depuracién o eliminacién de sus propios residuos. Al repercutir el coste de la depuracién directamente sobr
el precio de sus productos se consigue satisfacer los dos criterios antes citados, el de equidad, porque pag
so6lo los que se benefician de esos productos, y el de eficiencia, porque al aumentar el precio disminuira la
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demanda y consiguientemente la produccion. Cuando la naturaleza del proceso productivo no permita la
depuracién podria establecerse un impuesto sobre contaminantes o tasa ecolégica por igual cuantia al cost
externo causado; el criterio de equidad requeriria en este caso que el impuesto detraido se destinase a
indemnizar precisamente a los perjudicados. El concepto de coste externo, de coste social y el principio
ecologista "el que contamina, paga" ya habian sido enunciados por Pigou en 1927.

Pero esas soluciones son desgraciadamente muy dificiles de aplicar. ¢ Cuantos inspectores se necesitarian
revisar todas las industrias del pais? ¢ Cuantos técnicos tendrian que dedicarse a estudiar los medios de re
o depurar las emisiones? ¢ Cuantos economistas podrian calcular los costes de la contaminacién y el precic
su depuracion? ¢ Cémo descubrir quiénes son los damnificados y en qué cuantia?

Afortunadamente las sociedades avanzadas han encontrado en el movimiento ecologista un excelente
revulsivo. En los paises industrializados de occidente, el desarrollo y divulgacion de una conciencia ética es
creando una red ciudadana de inspeccién y denuncia que ha permitido hasta ahora la correccién de un gra
namero de situaciones extremas. La internacionalizacién del movimiento ecologista y sus espectaculares
éxitos estan consiguiendo de forma cada vez mas generalizada la reduccion de costes externos y su
repercusion directa sobre los precios.

Antes de terminar con este asunto vamos a ver un posible método de disminucién de emisiones de
contaminantes. Consiste en emitir unos "Bonos de contaminacion" que autorizan a las empresas que los
poseen a contaminar el ambiente en una medida determinada. La mayor parte de los bonos se distribuyen
forma gratuita entre las empresas existentes, en proporcion a sus necesidades segun hayan sido acordada
un comité de expertos. El resto de los bonos son subastados por si alguna empresa tiene planes de aumen
produccién y necesita contaminar mas de lo previsto. Si, una vez agotados todos los bonos en poder del
Estado, alguna empresa necesita contaminar en mayor cantidad de lo que sus bonos le permiten, podra
comprar bonos adicionales a otras empresas.

Las ventajas del sistema son: 1° Se internalizan los costes: el que contamina, paga. 2° La cantidad total de
contaminacion en el Estado queda determinada por el nimero de bonos que imprima el gobierno. 3° Se gje
presion sobre las industrias para que reduzcan parte de su contaminacién ahorrandose asi el tener que act
la subasta. 4° Como las empresas mas eficientes pueden comprar bonos extras a otras empresas es previs
gue algunas empresas poco eficientes cerraran sus puertas conformandose con la venta de su derecho a
contaminar. 5° Las nuevas empresas que se instalen en el Estado tendran que adquirir bonos por el total de
contaminaciéon que necesiten producir experimentando por tanto una fuerte presion a favor de las técnicas |
limpias y ejerciendo a la vez presion sobre las empresas ya existentes porque haran subir el precio de los
bonos.

El teorema de Coase

Analisis Econémico del Derecho
Derechos de apropiacion
Redistribucién de derechos
Costes de transaccion
Asignacion eficaz de recursos

En 1960 Ronald H. Coase propuso un teorema que no solo sirvié para comprender con mayor claridad el
problema de los costes externos y sus posibles soluciones, sino que esta considerado el origen del modern
Andlisis Econémico del Derecho y le ha valido la concesidn del premio Nobel de 1991. Para comprenderlo
conviene que lo dividamos en dos partes.

Si las transacciones pueden realizarse sin ningln coste y los derechos de apropiacion estan claramente
establecidos, sea cual sea la asignacioén inicial de esos derechos se producira una redistribucion cuyo
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resultado sera el de maxima eficiencia.

Derechos de apropiacion es la traduccion de la expresion inglesa "property rights" y tiene un significado
mas general que "derechos de propiedad". Por ejemplo, si se autoriza a una empresa a verter sus residuos
rio, no se le esta concediendo un derecho de propiedad sobre el rio pero si un derecho de apropiacion.

Supongamos que una fabrica de papel vierte sus residuos en un rio en el que, cauce abajo, hay instalada u
piscifactoria. Los procesos productivos de ambas empresas requieren la utilizacion del rio, pero una de ella
utilizara de forma mas eficaz que la otra o, lo que es lo mismo, el rendimiento del rio ser4d mayor en alguna
las dos empresas.

Como el vertido de residuos por la papelera impide la utilizacion del rio por la piscifactoria, los derechos de
apropiacion estaran claramente establecidos si no hay lagunas ni contradicciones juridicas, es decir, si una
solo una de las dos empresas es titular de los derechos.

ILUSTRACION DEL TEOREMA DE
COASE

El derecho lo tiene la

piscifactori:*papelenjg

Situacion
P v
Situacion 1 -
. Ineficiente
Eficiente

No requiere La

.. |papelera
transaccion ,
, vendera el
La mas

. derecho
eficiente

esla Situacion
36.
Ineficiente
papelera |La
papelera
comprara
el derecho

piscifactorig

Situacion 4%
Eficiente

No requiere
transaccion

Las cuatro situaciones posibles pueden ordenarse como se muestra en el cuadro. En la situacién 12 la
piscifactoria es la mas eficiente en el uso del rio, tiene derecho a recibir el agua limpia, por lo que obligara ¢
papelera a cerrar o a que resuelva de otra forma el problema de sus vertidos. En la situacion 42 es la papels
la eficiente y la titular del derecho por lo que podra continuar con los vertidos.

Veamos mas despacio la situacion 22, El titular del derecho es la papelera. La piscifactoria utiliza el rio de
forma mas eficiente: su beneficio es de 10 mientras que el beneficio de la papelera es 8. La piscifactoria
comprard a la papelera su derecho por un precio entre 8 y 10. Ambas empresas saldran ganando con la
transaccidn: la papelera obtendra, sin producir, un beneficio superior al que tenia antes de la transaccion; Iz
piscifactoria, que no tenia derecho al uso del rio y por lo tanto no podia conseguir al principio ningin
beneficio, podré llevar a cabo su actividad quedandose con un beneficio positivo aunque menor que 2.

La situacion 32 es simétrica de la anterior. La papelera, al ser ahora la mas eficiente, podra comprar a la
piscifactoria su derecho sobre el rio.

Resumiendo. Sea cual sea la asignacion inicial del derecho, la empresa que funcionara sera la que lo utilice
forma mas eficiente.

24



Si las transacciones implican costes que impiden la redistribucion de derechos, habra sélo una
asignacion inicial de los mismos que permita la maxima eficiencia.

La compra de derechos ajenos, es decir, cualquier transaccién econdmica, puede tener unos costes tan
elevados que absorban completamente los beneficios derivados del intercambio. Supongamos que la pape
es mas eficiente pero no tiene el derecho y que en vez de negociar con una piscifactoria, tiene que ponerse
acuerdo con los pescadores de cafia que acostumbran a instalarse en las orillas de ese rio. ¢ Como podra
identificar a todos y cada uno de los pescadores y ponerse de acuerdo con cada uno de ellos en la cuantia
indemnizacion? Siempre apareceran nuevos individuos afirmando que tenian la intencion de ir a pescar a e
rio y que por tanto quieren una indemnizacién. Siempre habra alguno que, consciente de que puede impedi
por si solo que la papelera entre en funcionamiento, pedira para si una indemnizacién excesiva. En el ejem
anterior suponiamos una diferencia entre los beneficios de ambas empresas de 10 — 8 = 2. Si los costes de
transaccién superan esa diferencia el intercambio no podra llevarse a cabo.

En el mundo real son desgraciadamente frecuentes las situaciones en las que la negociacion entre las part
puede conducir a un resultado econémicamente aceptable. Muchas empresas contaminantes estan
perjudicando a un nimero de personas muy elevado y ademas de una forma muy poco eficiente ya que la
suma del valor de los perjuicios causados es muy superior al ahorro que consiguen emitiendo sus
contaminantes sin filtrarlos previamente. La frecuencia de ese caso se debe tanto a la ausencia de criterios
judiciales de eficacia en la asignacion de los derechos como a que los costes de la transaccion necesaria p
corregir esas situaciones son terriblemente altos. Imaginese la cuenta de gastos que podria presentar el
tesorero de una "Asociacion de damnificados por la Papelera": publicidad del proyecto para identificaciéon d
los damnificados, elaboracion de los estatutos de la asociacion, inscripcion en el registro, eleccién de
portavoces, negociaciones con la papelera, elaboracién del contrato, establecimiento de un sistema de
vigilancia del cumplimiento del contrato, asesoramiento juridico en caso de incumplimiento. Obsérvese (por
favor, abogados, sin alegrarse de ello) que gran parte de esos gastos tienen una relacibn mas o menos dire
con los profesionales del Derecho.

Del teorema de Coase se deduce que el Derecho tiene varias funciones de capital importancia en la
consecucion de la eficiencia econdémica.

Primera. La eficiencia requiere en cualquier caso que los derechos estén establecidos con claridad, sin lagt
ni contradicciones.

Segunda. Si los costes de transaccion van a impedir los intercambios es posible establecer una asignacién
inicial de derechos que garantice la maxima eficiencia. (La expresion "es posible" es deliberadamente
ambigua; también es posible utilizar otros criterios en la asignacién de derechos, por ejemplo, el criterio de
equidad, aunque estén en contradiccién con el de eficiencia; sin embargo la eficiencia debe ser, al menos,
considerada).

Tercera. El Derecho puede aumentar la eficiencia global del sistema reduciendo los costes de transaccion.
los costes de transaccion mas altos derivan precisamente de la falta de seguridad juridica, de la necesidad
prevenir y desalentar el incumplimiento de los contratos.

En muchas ocasiones es posible un acuerdo contractual que beneficie a las partes contratantes pero cuyo
incumplimiento beneficiaria notablemente a una de ellas. Si el sistema juridico no ofrece garantias suficient
de que el quebrantamiento del contrato sera detectado, perseguido y penalizado a un coste bajo, en un pla:
tiempo corto y con mucha probabilidad, se estara desalentando ese acuerdo.

Los bienes publicos
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Rivalidad en el consumo
Exclusion de uso
Opcionalidad de consumo
Provision optima

Gorrones (free-riders)
Revelacion de preferencias

Hay algunos bienes cuyo suministro no varia por el hecho de que una o0 muchas personas los estén
consumiendo; por ejemplo, las emisiones de TV por ondas aéreas: sea cual sea la cantidad de receptores
tengan sintonizada una emisora, cualquier otro podra sintonizarla también sin que haya ninguna pérdida de
calidad. No hay por tanto rivalidad en su consumo y el aumento de la audiencia no implicard nunca un
aumento de los costes de produccion y emisién de programas. Ademas, cuando las emisiones de TV son s
codificar, no es posible impedir a nadie que las reciba en su casa. Ambas caracteristicas, la no rivalidad en
consumo Y la imposibilidad de exclusion son las que definen a los bienes publicos.

Conviene por tanto evitar la confusién entre los bienes publicos y los bienes de titularidad publica. Estos
ultimos son todas las propiedades del Estado; los bienes publicos puede gue sean servidos por el Estado y
puede que no.

Los bienes publicos pueden ser opcionales o no opcionales. Las emisiones de TV son opcionales ya que la
decision de sintonizar o no la emisora es potestativa del consumidor. La defensa nacional en cambio es un
bien publico no opcional ya que inevitablemente se proporciona la misma cantidad de ella a todos los
ciudadanos del pais, sea cual sea su interés en ser defendidos.

Algunos bienes publicos no presentan claramente las caracteristicas que requeriamos en su definicion, sor
llamados bienes publicos impuros. La educacion es el ejemplo mas habitual. En principio, el hecho de que
asista un alumno mas a las clases en nuestra Facultad no provoca que la cantidad de educacién percibida
los demas disminuya por lo que no parece que haya rivalidad en el consumo, pero lo que es cierto para un
individuo no se cumple para un nimero mas elevado; una Universidad masificada y una clase abarrotada
implican una disminucién evidente de la calidad de la ensefianza. Otra caracteristica de la educacién es qu
aungue toda la sociedad se beneficia de las mejoras en el sistema educativo y del aumento de la cualificaci
de los profesionales del pais, algunos individuos se benefician mas que otros: los propios receptores de la
educacion, sus familiares, sus empleadores.

Si se dejara exclusivamente a la iniciativa privada la provision de los bienes publicos, estos serian ofrecidos
en una cantidad muy inferior a la socialmente eficiente. Como la produccidn de esos bienes tiene un coste,
pero no puede excluirse a nadie de su uso aungue no hayan pagado por ellos, la iniciativa privada no podri
percibir los ingresos necesarios para compensar la produccion. La intervencion del Estado, bien encargand
directamente de la produccién, bien subvencionando a empresas privadas, es la soluciéon que puede garan
el suministro suficiente de bienes publicos. Pero esa intervencion plantea dos problemas: determinar cual e
provision 6ptima, en qué cantidad deben ser suministrados, y determinar sobre quién deben repercutir los
costes y en qué cuantia.

Supongamos que se esta planeando la construccién de una presa en el cauce de un rio. Muchas personas
beneficiaran con ello en diferentes formas: los campesinos que podran utilizar las aguas del pantano para
regadio, la empresa hidroeléctrica que explotara su capacidad energética, los habitantes de los pueblos qu
reciben proteccion ante las crecidas del rio, los que acudiran a las instalaciones deportivas de las orillas de
pantano. Pero si se intenta que la presa sea costeada por los beneficiarios y en proporcion al beneficio que
a obtener, apareceran muchos parasitos o gorrones (free-riders) que no reconoceran estar interesados en
construccién para eludir el pago, confiando en que las aportaciones de los demas sean suficientes y poder
disfrutar del servicio sin tener que costearlo.
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Es necesario que se revelen las verdaderas preferencias de los consumidores para poder estimar la cantid:
Optima de bienes publicos que deben ser suministrados. Pero aunque los bienes vayan a suministrarse de
forma gratuita, los consumidores estaran tentados de falsear sus preferencias, exagerandolas, para obtene
mayor probabilidad sus deseos. Si se realiza una encuesta para conocer los beneficios e inconvenientes gt
reportard la construccién gratuita de una carretera para un pueblo, los partidarios de su construccion
declararan una prevision de beneficios muy superior a la real mientras que los posibles perjudicados
exageraran también el probable dafio. Se han disefiado técnicas complejas que permiten descubrir las
verdaderas preferencias aunque existen muchas dificultades para su aplicacion practica. Mas realizables,
aungue también muy sofisticadas matematicamente, son las técnicas que permiten la asignacién equitativa
los costes.

LOS RECURSOS NATURALES DE PROPIEDAD COMUN

Sobreexplotacién

Equilibrio natural de la poblacié
Equilibrio artificial de la
poblacion

Gestién de pesquerias

Dilema de los presos

Aguas jurisdiccionales

=

Actualmente existe una inquietud generalizada ante la desaparicion de extensas zonas de selva tropical y |
posibilidad de extincién de especies animales por sobreexplotacion. Este problema presenta caracteristicas
similares a los efectos externos y a los bienes publicos y tampoco es resuelto de forma satisfactoria por el
mercado. A diferencia de los bienes publicos, los recursos naturales de propiedad comudn si provocan 0 pue
llegar a provocar rivalidad en el consumo. A diferencia del problema de los efectos externos, que son efectc
tecnoldgicos provocados por bienes privados sobre bienes privados, la sobreexplotacién de recursos natur:
comunes incluye efectos tecnol6gicos y pecuniarios provocados por el acto de privatizacion de una propied
comun.

En muchos paises sudamericanos como Brasil o Costa Rica, la selva tropical esta siendo quemada para ro
nuevas tierras que permitan la instalacion de colonos. En las selvas tropicales de extremo oriente,
especialmente en Indonesia y Filipinas, el ritmo de explotacién de su riqueza maderera dobla a la tasa de
reproduccién agravandose la situacidon en las especies de maderas nobles, mas demandadas, algunas de |
cuales estan ya en peligro de desaparicion. Varias especies de mamiferos marinos tienen su supervivencia
gravemente amenazada por exceso de capturas. Muchos bancos de peces, aunque no estén en peligro de
extincion, han visto reducida su poblacion hasta el punto de arruinar a muchas poblaciones pesqueras en F
Islas Britanicas y Noruega.

Las razones son similares en todos esos casos. Las selvas, bosques, pastos comunales, cazaderos o peso
no estan sometidos al régimen de propiedad privada. Cualquier individuo o empresa puede acceder a ellos
lo que cada uno intentara obtener el maximo rendimiento sin preocuparse por su preservacion para el future
La ciencia econdémica estudié el problema por primera vez para el caso de las pesquerias que se han
convertido asi en el ejemplo tradicional.

Algunos ecologistas radicales, mal informados, proponen que consideremos las especies animales como u
"capital heredado" del que podemos aprovechar sus rentas pero que debemos transmitir "integro" a las futu
generaciones. Eso no es posible en la realidad. Cualquier volumen de capturas de peces de un banco supc
inevitablemente la disminucion de su poblacién. Con la expresion "capital heredado" esos ecologistas se es
refiriendo al punto de equilibrio natural de la poblacion, el tamafio que tendria la poblacién de peces si no

existiéramos los humanos. La Unica forma de mantener "integro" ese nimero de peces seria no pescar.
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La figura muestra la relacion existente entre la tasa de crecimiento y el tamafio de la poblacién de una espe
animal. Cuando el niamero de individuos es muy grande, a la derecha del punto Pa en el gréfico, la fasa de
crecimiento de su poblacion se hace negativa debido a las mayores dificultades para el forrajeo o la cazay
la aparicion de epidemias. El punto Pa es por tanto un punto de equilibrio que marca el nimero de individu
a que tenderd la especie en estado salvaje si no existe intervencién humana. Si la poblacién se redijera

excesivamente por sobreexplotacion del hombre o cualquier otra circunstancia, se podria llegar a un punto
Pc en el grafico, en el que la tasa de reproduccién se hiciera negativa lo que conduciria a la especig
inexorablemente a la extincion.

Supongamos en cambio que partimos de una situacién intermedia, cualquier tamafio de la poblacion de pe
entre Pay Pc, en la que la tasa de crecimiento es positiva, por ejemplo del 3% anual. Si limitAsemos nuestr
capturas anuales precisamente a esa tasa, al 3% de la poblacion total, el tamafio del banco se mantendria
estable indefinidamente. El problema puede plantearse por tanto en términos estrictamente biolédgicos: cual
el volumen maximo de capturas que puede conseguirse de forma indefinida o, en otras palabras, cuél es el
tamafio de la poblacion en el que su tasa de crecimiento es maxima, el punto Pb en el gréafico. Los biélogos
son capaces de resolver perfectamente ese problema y lo consiguen con un alto grado de sofisticacion,
determinando la edad éptima de los peces capturados y la época del afio en que debe realizarse la campar
llama management o gestion de pesquerias al conjunto de estudios y técnicas que permiten una explotacié
Optima a largo plazo.

Pero, una vez que se tiene una solucién éptima, se trata de ver si somos capaces de aplicarla. Cada indivic
cada barco pesquero, tiene que elegir entre dos alternativas en un ambiente que puede ser modelado segu
Dilema de los Presos. Vamos a llamar "cooperar" a la estrategia consistente en respetar las cuotas y la
reglamentacién acordadas por una cooperativa 0 por un organismo supranacional y establecidas segun
criterios racionales de gestion de pesquerias. Vamos a llamar "traicionar" a la estrategia consistente en trat
de obtener el maximo beneficio individual a corto plazo aunque ello implique sobrepasar cuotas o usar arte:
de pesca prohibidas.

los otros barcos

cooperar |traicionar

mi cooperar (2,2 4,1
barco traicionar 1,4 |3, 3* |

El equilibrio de Nash se encuentra en la casilla en que todos traicionan. La tendencia, por tanto, es a que Ic
recursos sean sobreexplotados.

Si existiese una empresa que pudiera ejercer sobre la pesqueria un control monopolista no habria ninguna
dificultad para hacer una gestion eficiente. Es por ello que una primera solucién consiste en que el estado
monopolice el recurso y utilice su poder coactivo para impedir la sobreexplotacion. La ampliacion de las
aguas jurisdiccionales de los paises hasta las doscientas millas de su plataforma continental fue un primer |
para controlar la produccién pesquera en la década de los setenta, generalizandose desde entonces el sist
de cuotas mediante el que se fija un volumen maximo de capturas a repartir entre todas las empresas
autorizadas a pescar.

Para las especies como las ballenas y otros mamiferos marinos, que viven a mas de doscientas millas de I:
costas 0 en costas no sometidas a jurisdiccion alguna, la solucién estd aun lejana. No existe —aln— un esta
global, unas instituciones con capacidad para gestionar todos los recursos del planeta Tierra y con legitimid
para castigar a los infractores.
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